PROCESAMIENTO TECNICO DIGITAL
FDH-DEGT-UNAH

' ORGANO DE LA CAMARA DE COMERCIO DE ATLANTIDA

ESTA PUBLICACION APARECERA EL QUINCE DE CADA JMES
Y SE DISTRIBUIRA GRATUITAMENTE.
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NUESTRO PROGRAMA:

Eucaminamos nuestro esfuerzo en cinco dirscciones
principales :

13— A unificar la opinién de los elementos sociales,
y dar a conocer las necesidades comerciales, indus-
triales y agricolas de la Costa Norte de Honduras.

2%— A plantear los problemuas més urgentes y su-
gerir las soluciones posibles.

83—A trabajar con el Estado para obtener suayuda
para facilitar el resurgimiento de esta zona,

a la agricultura, industria y comercio costefios para la
defensa comin de nuestros intereses y el mejoramien-
te de la situacién econémica en general; y

5%.—A defender y velar celosamente por los intere-
ses de la Industria, el Comercio y la Agricultura de
Atlantida y de la Costa Norte de Honduras; repre-
sentar a estos intereses ante las autoridades de la
Repiblica, e impulsar, por todos medios que estén a
nuestro aleance, sudesarrollo y prosperidad.

Q=D

La Celba. Honduras, C A Manzo de 1929,

—————
TIP. CASTILLO.

% 4% Agrupar a todas las personas que pertenecen
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- DIRECTIVA PARA 1929 -

Presidente: Perito Mercantil don Yanuario Landa Blanco.

Vicepresidente: don Mauricio Laffite.
Srio.: Procurador Judiciul don Jusn Ferndndez V.
Tesorero don Ernesto Crespo.
Pro-Secretario: don H. Y. Kawas.
Voeal Primero: don Juan F. Caries,
Vocal Segunda: don Manuel Caro.
Vocal Primero Suplente: don José Azcona.

Vocal Segundo Suplente: don Eduardo Chinchilla.

- TARIFA DE ANUNCIOS -

Poruna pigina .................... $ 8.00 oro.
Por media pagina .................. $ 4.00 oro,
Por cuarta pigina . ................. $ 2.50 oro.

Anuncie Ud. en noestra Revista. Circuln profusamen-
te en l.a Costa Norte, en todo el pais y en el extranjero.
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REVISTA COMERCIAL

ORGANO DE LA CAMARA DE COMERCIO DE ATLANTIDA

La Junta Directiva de

la Camara asume la Di-

reccion ger.eral de esta
Revista.

Director: Y. Laxoa Branco
Redactor: Feprrico MoraLes ALro

Tesorera: Ernesto CrESPO

Uno para todos,
Todos para uno.

" Oficina: Cimara de Co- |
mercio.  Teléfono, 86. ;
| H

22 Epoca i

L.a Ceibs  Honduras, NMarzo de 1929 l Nim. 20

EL COMERCIO ES INTERNACIONAL

N distinguido profesional, a
quien se le preguntuba su o-
pinién sobre el conflicto de los co-
misariatus, contesté precipitndae
mente que el conflicto le pare-
cin extrafio n los intereses hon
durenos, diseurriendo que siendo
tanto Jas compaiins como los co-
merciantes en su gran parte extran
Jeros, la suerte de los negocios de
enda uno no afectaba alos interes
ses esencinlmente nacionales.

Con todas las consideraciones del
caso, y por tratarse de un prejui
cio arraigado, trataremos de sefia.
Inr cudl es In enusa de la confusidn
en esta materin,

Ya ei sefior Hoover, en su lla-
mnda® Doctrina  apunté que era
conveniente sefialar In diferencin
que existe entre la Politica Econé-
mica de las naciones y la Politiea
Econémica de los individuas, es de
cir entre la economia de las nacio=
nes y Ia de las personas,

Si compramos telas o comesti-
bles a un fabricante o hacendado
Jnponés establecido en los EE,
U U., no le compramos al Japén,
sing a los EE. UU. Contra el ja
ponés podri huber prejuicios racia-
les, pero econémicamente el japo-

nés es tan norteamericano como el
nacido en s Casn Blanca, de Was.
hington. Kl dinero que le pnaga-
mos por telas y granos no lo manda
mos al Japon siné a los KE. UU.;
los impuestos por In fabricacién o
cultivo no los pags el japonés a las
1slas del imperio, siné al ‘Tesoro de
los EE. UU.; los gastos que el fa
bricnnte y emplendos hacen para
su manuteneién v vestido, no se
pagan al exterior, siné a la Repi-
blica Norteamericana. Es, pues,
el japonés fabricnnte en los EE.
UU. anindividuo cuya economia
forma parte de ia economia nacio-
nal de los EE. UL.

Ademds, y esto debe meditarse,
lo que se tratn es de obtener tierra
para Ia fructifieacién de! comercio,
Si en Ia tierra actualmente no cre-
cen mds que nlgunas hierbas extra-
fins, no es culpa de las hierbas; es
culpn del horticultor.

Si se quiere tener cemetcio na-
cional en el mis amplio sentido de
fa pnlabra, proctirese que haya am
biente para él.

Y el ambiente para ese desarro-
llo permitird, como en todas par-
tes, la germingcién de lss semilias
que el Viento o la mano del cultiva
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"Tenga suropa lavada
sanitaramente

ENVIELA A LA

Lavanderia Ceibefia
La Ceiba, Honduras.

El camién pasar4 a recoger la ropa sucia
el lunes por la manana y sera entregada
el miéreoles por la tarde.

El miércoles por la tarde recogera ropa
sucla y sera entregada limpia el |
sabado de cada semana i

Teléfono No. 66.
La Gerencia.
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(LEA ESTO, SR. COMERCIANTE)

EL PUNTO DE VISTA DEL BANQUERO

Por

ARTHUR W. LOASBY

PRESIDENTFE, DE THE EQUITABLE TRUST
COMPANY OF NEW YORK

Para juzgar de la solidez de un
negoeio, lo primero que considera
el banquero es el factor humano
de su administracién, perque tal
es en rerlidad la base de todn em-
presa. En efecto, sea cual fuere
la indole del negocio—su producto,
el enmpo en que opere, las paten-
tes de que dispongn, sus horizontes,
etcétern— el éxito, en dltimo and -
lisis depende de las personas que lo
manejen y, poi supuesto, de lo
que hagan,

En todo cuanto nos rodea vemas
pruebas de las importancin suma
que representa el factor humano.
Cnantas veces no ocurre que tal o
cual empresa cree ejercer algo asi
como un monopolio con determi -
nado producta, o con cierto proce-
dimiento, o tener por lo menos ba-
Jjo su dominio absoluto el territorio
o zong equis. Pero cuando menos
se lo imaginan surge una empresn
eompetidora, que sin contar con
Jos medios con que cuentan ellas y
teniendo ademds muchos obstacu=
los que vencer no tardan en sacar-
les la delantern a las antiguas em=
presas que se consideraban dueifias
del campo, y Ia rnzén de ello estd,
por lo general, en Ia superioridad
de su direcciéon. Acontece tam=
bién a veces que una casa antigua
ve que se le va el negocio de las
manos, o que se le presentan serias
dificoltades de otro género. Dase
entonces a Ia direecién un giro

radicalmente distinto, yr adoptan-
do nuevas idens, ya cambiando a
Ins personas; cesa In decadencia y
aun logra In empresa mayor éxito
que en sus buenos tiempos. ;Qué
fué, pues, lo que hizo e! milagro?
El tactor humano.

Saber lo que hace el competidor
es tan importante como saber lo
que hace uno mismo. Nada de

(Pasa a la 5% psgina)

El Comercio es.....

(Viene de la 12 pshins)

dor deposite en la tierra. Asi co
mo hny leyes naturales, hay leyes
econémicas. Pero lo que ahora
fulta es el ambiente para el comer-
cio nacionsal.

Después podri, facilitarse a unos
y restringir a otros la actividad co-
mercial, si as{ se desen, aunque la
imposicién dé la realidad no debe-
rd perderse de vista. Ante los ojos
tenemos nuestra estrechez y la pros
peridad argentina. Cada eamino lle
va a un logar distinto. No hay que
diseutir principios, siné abrir los o-
jos ante las realidades y escoger el
eamino hacia el futuro. En Bue-
nos Aires mis de la mitad de Ia
propiedad estd en manos de extran
jeros diversos, y no hay quien nie-
gue que ¢} comercio argentino ocu
pn el segundo lugar en el conti-
nente.
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La Industrial
Ceibena )

l Hielo - Cerveza - Frescos
. |

: Todo higiénicamente preparado ]

y

| Cuando Ud. quiera tomar un buen |
(J

por expertos en sus ramos :|

vaso de Cerveza, pida "

| SALVA-VIDA.

La Compaiiia Industrial Ceibeiia.

. Nuestros productos han sido prentindos en varias  exposiciones |
: ¥
con Medallas de Oro y Menciones Honorificas.

I Pruebe Ud, cervezn SALVA- VIDA y quednrd convencido of

de que estn cerveza es tan buenn como la mejor ,’

‘ que viene del extranjero, '{
:;l

LA CEIBA, HONDURAS, C. A, :]J
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El Punto de Vista...

(Viene de Ia 82 pahina)

dificil tiene el obtener datos nu-
méricos dignos de crédito acerca
de las actividades de los competi-
dores principales, valiéndose al
efecto de diversas fuentes. lL.a
comparncion que se haga entre
esos datos nnméricos y los del
propio negocio indica In base sdlida
en que debe uno apoyarse y a
menudo sugiere ideas importan-
tisimas.

Lo segundo en que se fija el
banquero es el conjunto de circuns®
tancias representndas por los ante-
cedentes, lus relaciones y los pro=~
cedimientos comercisles, Por an-
tecedentes o historin se entiende,
por supuestn, la experiencia que
se tenga en el mundo de los nego-
cios y la manera como encaje ésta
en el nuevo negocio. i’ongamos
por caso n dos individuos que se
establecen en el comercio de pieles.
Uno de ellos ha estado dedicado
a ese ramo toda su viday el otro
traticaba antes en maquinaria. Cla-
ro es gue en igualdad de circuns=
tancins el banquero cree que corre-
rin menos riesgo con el que ha si-
do siempre un peletero, porque se
supone que sus conocimientos tée-
nicos en la materin sean muy supe-
riores a Jos que pudiera tene= el
otro.

Estudia también detenidamente
el banquero las relaciones comer-
cinles de In casa 0 empresa de que
se trate, teniendo en cuenta que In
fulta de cumplimiento por falta de
las proveedores de la materia pri=
ma o de los articulos fabricados,
segin el cnso, ora en lo que se
refiere a las techas de entrega, ora
en lo que respecta a la cantidad o

la cnlidad, el tamafio, ect., puede
poner en peligro a una empress, y
de nlli que el banquero prefiern que
los proveedores sean personas o
compafiias largo tiempo estableci-
das y de buena reputacién. Y
dirige asitnismo la mirada hacia el
otro polo del negocio; el sistems
de distribucién, pnra saber, entre
otras cosns, si es probable que ls
empresa objeto de sus observacio-
nes vea s(bitamente disminuidas
las ventas, porque rehusen seguir
haciendo negoeios con eila uno o
mis de sus distribuidores; osi el
sisterrn de distribucion es tal que
no puedn ocurrir nada semejante
de una manera repentina; y cuales
son las medidas que la casa esté
dispuesta a tomar en e] case de
que se le presente tal situncidn,
El funcionamiento de un nego-
cin por medio de métodos conoci=
dos inspira confinnza al banquero,
por cuanto contribuye u la seguri-
dad del negocio. Pero por méto-
dos conocidos no debe entenderse
el obstinedo apego a lo antiguo,
pues el negocio que no procura
modernizarse es tan peligroso co-
mo el que n tontas y locas adopta
sistemas no experimentados. Lo
ideal es una feliz combinacion que
permita afianzar el negocio en mé-
todos que siempre se han tenido
por buenos, y a ln vez experimen’
tar con nuevos métodos de fabri®
cacién, venta, etcétera. Pero tales
experimentos deben hacerse inde’
pendientemente de la marcha nor*
ma! del negocio y cuando den el
resultado apetecido ha de implan’
tarse ln innovacion gradualmente
y no de golpe, evitando asf el de*
jarse llevar por el entusiasmo, que
suele ir hermanado con Ia exage’
racién. Semejantes experimentos,
(Pusa a la 7% pdgina)
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; JULITO LAFFITE

—JUTIAPA—
Mo BX T HESOSK
Establecimiento comercinl de primer orden. Venta de articu-
los americanos y europeos. Importacién divecta.  Precios ii-
jos. Atencién,.~ultura y prontitud en el despacho.
JUTIAPA, ATLANTIDA, HONDURAS

Banco Atlantida

La Ceiba, Honduras.

SUCURSALES | CLAVES USADAS
'l‘egucigalpa, San Pedro Sula, ' LIEBER’ S Y A. B.C. 6STH. EBD

Puerto Cortes. CAPITAL PAGADO

Tela $ 500.000 ORO
PRESIDE~TE, C. D'ANTONI. ‘ Horas de Oficina: de 83 113§ a, m.
GERENTE. E. J, LEJEUNE ydel4p. m.adp m,

COMPRA Y VENDE Cheques, Libranzas, Letras de Cambio y Monedas Ex
trunjeras.

Emite Cartas de Crédito. Reeibe depésitos.

Hace préstamos y descuentos con satisfactoria garautia personal o hipotecaria
en general, toda clase de operaciones bancarias. Tipo actual del descuento 10, anual

Corresponsales: New Orleans, New York, San Francisco, Londres, Parfs,
italia, Espafia, Belice, Guatemala, Costa Rica, Nicaragua. Bl Salvador, Tegucigapa,
San Pedro Sula, Puerto Cortés, Trujillo, Tela y cabeceras de departa-nentos del pafs

mmmm | 5 Casa Blanca s
De H. Y. Kawas. Avemida San lsidro

[| Grandes novedades en toda clase de mercaderias. Casimires
;1 ingleses, varindo surtido de calzado de diferentes marcas, dri
de lino espaiiol legitimo, ropa hecha, sombreros finos marcas
Bertuy y Chelson, géneros de fantasia, sombreros para sefioras
y nifios; y un surtido en genernl de toda clase de mercaderias,
a precios sin competencia en la plaza.
Cognac Barbaresco, puro jugo de uva, procedente de Greeia,
Vengn Ud. a la Casa Blanca y no se arrepentira.
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(Viene de la 52 pdhina)
sen que se realicen en lo que
respecta a la  fabricacién, a la
administracién o a la venta, deben
ser costeados con Ias  gnnancias
efectivas de In empresa y no con
el eapital de ésta, y con esto quedn
dicho que In magnitud de los
experimentos en lo que respecta a
su coste, ha de estar en relacion
con el monto de las gunancias
vbtenidas.

[.a prontitud coen que se efec’
tien las ventns la tiene siempre
muy en cuenta el banquero, por
cuanto tal cosa revela la actividad
del negacio en relacién con el
capital en €l emplendo y mientras
mayor sea esa actividad mayores
serdn las ganancias.  La actividad
de Ia venta depende, naturalmente,
de la naturaleza del negocio, y asi
resulta que lo que en determina’
do ramo es un movimiente ripido
en otro ramo es decididamente
lento. l.a manera mds cuerda de
calcular el tiempo en que debe
efectuarse ese movimiento es el de
tonmar por base el caso de las em*
presas mas prdsperas del mismo
ramo, y el banquero esti siempre
dispuesto a dnr luces sobre el par*
ticular.

A primera vista parecerd un
tanto egoista por parte de un
banquero el decir que nada puede
beneticiar tanto a un hombre de
negocios camo el hacer del banque*®
ro su propio confidente, pero Ia
detenida reflexion hard ver la
Londad del consejo, del cual deben
nprovecharse todos los que guieran
salir avante. Fidcil es comprender,
en efecto, que en el interés del
banquero estd el ayudar a sus

clientes en lo posible, porque ése
es precisamente su negocio, y de
ahf que aparte de 12 muy humana
satisfaccién que produce el indicar®
le a un amigo el camino del éxito,
se afane en ello el provecho que
deriva su propio negocio. Es
evidente que Iln prosperidad del
baneo estd en relacién directa con
In de sus clientes, puesa mayor
actividnd comercial mayor es el
nimero de operaciones que hace
el bancoy mayores son, en con®
secuencia sus ganancias. Porejem*
plo, la empresa fabril o mercantil
que por virtud del éxito obtenido
se ve precisadn & ensanchar su ra‘
dio de nccién tiere que acudir
frecuentemente al banco en solici®
tud de préstamos, lo cual significa
heneficios para el banco, y ademds
los industrinles y comerciantes
présperos tienen a menudo fondos
disponibles parn invertir en otros
negocios y de esto saca también
provecho el banco.

Por donde quiera que se mire
In cosa se ve cudn (til es para el
hombre de negocios el estar en
contucto personal con el banquero,
quien sin duda alguns tratard de
sacarlo de dificultades cuando és*
tas se presenten, si antes aquél le
ha hecho la confianza de ponerlo
al tanto de sus asuntos. Y no
podrin en verdad aducirse una
razén de s peso en pro de Ia
necesidad que el hombre de nego*
cios tiene de hacerse amigo del
banquero y contarle las intimida*
des de su negocio, y consulter con
é) antes de contraer ningin serio
compromiso 0 de efectuar cambio
radical alguno en los métodos que
siga su empresa.

Es en verdad asombroso el ni*
mero de datos que en nuvestros

(Pasa a la 92 pigina)
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Fabrica “Lempira”

Para Todo Uso

Compafila Lempira
[
Lempira
El MEJOR JABON

El mejor Jabon que se fabrica en
el pais por ESTAS razones

Resulta mas economico. Limpia rapida-

mente cualquier suciedad. No mancha

ni destifie la ropa. Tan barato como nin-
gin otro jabén extranjero.

Prefiera Ud. el «Jabon Lempira» en
sus usos domésticos.

— ——e
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(Viene de In 72 paginn)

dins tiere el banquero al aleance
de In maro. L indole misma del
negocio  bancario le procura esa
informacién  tan completn, pues
mientras, en lo general, el hombre
de negocios se vcupa sélo en wbte!
ner informes que atnfien n su pro®
pio ramo, el bunquere tiene que
recabarlos de toda clase de nego!
cios, tiene que estar en contucto
intimo con In situncién general de
todo lo.que en unn forma u otra
es objeto del movimiento de valo*
res, tiene que conocer al detnlle
lus corrientes y Jus tendencins, y
puede, por lo tanto, casi siempre,
hacer observaciones atinndas sobre
el futuro de enda ramo. L.a expe’
viencia que le du el contacto per®
sonnl con sus clientes lo pone en
condiciones de suber cudles son
los métodos mids prieticos y efiea*
ces de cunntos se siguen en un
vastisime campo de  actividades.
Conoce los problemns que se les
presentan a multitud de enipresas
y sube ¢6mo se han resuelto mu-
chos ¥ se estin resolviendo otros,
y en virtud de  gran nimero de
hombres de vegocios con quienes
estd en contacto, puede hucer com*
paraciones y dar consejos valiosus
sobre puntos fundameutales.

Asi pues, quien no tengan teds®
vin In costumbre de consultar con
el banquero amigu sobre sus pro*
pios asuntos, fuera de los de orden
purnmente financiero, debe procu*
rar adquirirla y seguramente reci'
bird agradabilisithas  sorpresas al
ver Ins’mil maneras como tal cosn
ha de aprovecharle. Y yn que
hablamos de Ins relaciones persona’
les del hombre de negocios eon el

barquero, bueno serd que demos
un revés al necio prejuicio que
nlgunas personas tienen, de que el
banquero desen conceer sus asun
tos para quitarles el negocio. Na
da mds insensnto’v asi, por fortuna
lo ha comprendido In genernlidad.
Si tuern cierta semejante tonteria
icomo podrin el banguero multi”
plicar a tal punto sus actividades
y dediearlas a cosns tan disinibolas
del negocio bancario?  [Se volve:
ria loco! No;lo que él quiere,
lo que esté en su verdadero pro*
vecho es que sus clieutes prosperen,
porque eso garantiza el pago de
los dineros que les ha prestado y
hace posibles nuevos préstamos.
Por eso es que l= da tanta 1mpor’
tancia a ln buena administracién de
los negocios. Sabe muy bien que
si el negccio estd manejado por
personns competentes, lo normul
es que cada dia produzea mayores
ganancias, y no tiene en tal caso el
banquero que temer la falta de
cumpliniiento de las obligaciones
con él continidns. sino asntes bien
espera hacer nuevas y provechosas
operaciones,

En los dltimos cinco o seis afios
ha erexdo el banquero el hdbito de
sondear mis a fondo que nntes In
situacion de quienes solicitan prés*
tumos. Exige ahora mds datos
porque conoce muy bien la impor?
tancia de éstos.  Antes se conten®
tabn con gue la empresa que acn®
din a €l tuviese buenas entradas y
estuviem solvente; pero nhorz no
le hasta eso y tiene que saber si
hay eficiencia en el funcionamiento
de la empresa, si el sistema que se
sigue para averiguar los costes es
fehacientes, y preciso, § si la norma
estublecidn en Ins ventas es tal que
cada ddlur o endn peso o pesetn,

{Pasa a la 11 pégina)
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LEA USTED

LA CANARA OF CONERGID D ATLANTIDA

RGANIZADA para trabajar por el mantenimiento y
desarrollo del COMERCIO, LA INDUSTRIA, LA AGRI-
CULTURA Y FINANZAS REGIONALES, ruega al piblico en gene,
ral se sirva enviur a su Directiva cualquier iniciativa tendiente
al mejoramiento de estos importantes ramos,

L.a iniciativa particular y asislada, y aun los reclamos
constantes de la prensa, son frecuentemente desatendidos por
los (Gobiernos; pero las iniciativas que apoyan las Camaras de
Comercio se convierten en peticiones y proyectos que no pue-
den ser rechazados por los Gobiernos y los Congresos sin un
estudio previo.

SENOR COMERCIANTE

No debe quedar Ud. sin ser socio de estn Camara. Las
ventsjas que Ud. obtendrd son _imilares a Ias de los Sindicatos
bien organizados,

[.a Cdmara le proporcionard una tarjeta de ideutificacidu,
la que es de grande utilidad para cuando Ud, tengn que via-
jar, pues ella le nsegura las recomendnciones de otras Camaras
para todo negocio.

Podrd hacer cuaiquier consulta u los miembros de In Direc-
tiva sobre procedimientos mercantiles y easos de contnbilidad,

Puede solicitsr Ia representacion y ayudn de la Directiva
ante las autoridades locales y Supremas para la solucién de las
dificultades o peligros que amenacen su negocio.

Las dificultades que pudieran surgir entre Ud. y otro co-
merciante, la Camara le ayudard a resolverlas amignblemente
sin necesidad de que Ud. tenga que recurrira los Tribunales.

El hecho de ser miembro de una Cimara le dd mayor res
petabilidad a todo comercinnte en sus relaciones de crédito
en el exztranjero.

Pnra el ingreso a esta CAmara solo tendrd que firmar una
solicitud, pagar 8 5.00 oro como cuota de ingreso y $ 1.50
canda mes.
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(Viene de la 92 pdgina)
seg(in la unidad de moneda de que
se trata, da el rendimiento que
debe dar.

L.a rnzén es obvia, dada |a época
en que vivimos, .en la cunl hn
llegudo ln competencia a adquirir
una intensidad tal, que el margen
de ganancias va siendo mds y mis
pequefio cada dia, Hace niios Ia
impericia de In administracién, con
todo y lo que por esa circunstancia
dejaba de gannr lan empresa, no
significaba mis que esto, que la
empresa no obtenin el miximun de
beneficios que debia obtener; pero
benéficios los habia, a pesar de
todo. Hoy Ia situncién es muy
otra. porque no existe ya el amplio
margen de ganancins de entonces,
[Las jue antes ersn pérdidas reln-
tivas, es decir, ganancias minimas;
pero ganancias al fin, son hoy
pérdidas absolutas, déficits. En
esns” circunstancias Ins Huenas en’
{radas significan hoy muy poco,
porque pueden muy ficilinente
tornarse minlas en un momento
dndo y aun arrastrar a In empresa
# la insolvencia.

Ciertos otros tactores intervie-
nen en Ins opernciones de présta-
mo.  Digdmaslo en dos palabrus,
f.a mayor 0 menor solidez de Lina
empresa da la puuta del préstamo,
y tambiéa del tipo de interés que
ha de cargdrsele. A meuor riesgo
mayor es In cantidad del préstamo
y menor el tipo de interés. L.a
reciproca es evidente.  Ciertos ra-
mos de negocios permiten, por su
indole misma, el solicitar préstamos
mayores en relacidn al capital in-
vertido, que lo que seris admisible
en otros nmos.  [Por regla general

la proporcidn es de dos a uno entre
el activo y el pasivoa favor de
aquél. DPero esa proporcién es un
tanto elistica, de acuerdo siempre
con lasolidez tundamental del ne-
gocio, el ramo a que éste pertene-
ce, €] objeto a que se destina el
dinero solicitado, la época del sfio
y lu naturaleza del activo,

l.a caracteristica principsl del
mundo de los negocios en |os tiem.
pos modernos es la competencis.
Yu hemos dicho que el margen de
gunanciss es menor cada dia, cuya
uinica interpretacién posible es la
de que las empresas, ya no para
prosperar sino tan sélo para soste-
nerse, tienen necesariamente que
desechar de su manejo y funciona
miento todo lo que entrafie despil-
farro y vigilar escrupulosamente
sus gastoe, n fin de que enda délar,
peso o peseta que se haya inverti=
do en ¢l negocio esté en constante
actividad y produzea resultados
precisos ¥ tangibles.

I.as circunstaneias y las normas
se transforman rdpidamente, Kl
mundo de los negocios es algo asi
como un rio impetuoso, que nas
oblign a estnr continuamente en
gunrdia, pues lns imprevisiones en
materin econémica suelen ser fu-
nestas. en tunto que si tomamos
todas las  medidas quela
prudencia aconsejn podemos viajar
raudamente y llegar nl punto an-
helado, adsptando nuestro bajel a
la velocidad dela corriente.  Para
elio ha de estar la mente en condi-
ciones de concebir nuevas y frueti
teras ideas, que se apoyen, sin
embargo, en la experiencia y lle-
ven un propésito bien definido y
prictico.

cAnuncie sus productos en esta
Roevista y~ luego verd sus frutos.
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standard Frut & Steam SIHIJ Eumpanus fRail Road

itingrario de trenes que empezara a regir el dia de la fecha

DIVISION ORIENTAL
[.OS DIAS DOMINGO

Sale de T.a Ceiba, 6.80 n. m, Llega a Aguin alas 10.45 a. m,

Sale de Agudn 11.30 a. . Ilega a L.a Ceiba a las 8.40 p. m.
, LOS DIAS LUNES, MARTES, JUEVES, VIERNFS Y SABADO

Sale de La Ceiba, 7 a.m. Llega a Aguin a los 11.85 a. m,

Sale de Agudn a 1 1.80 p. m. fdegn a Lia Ceiba a las 5.55 p .

Los dias lunes este tren Hega también a in Piedra Jet.
L.os dias viernes este tren llegs también a Elixir,
L0S DIAS MIERCOLES

Sule de [.a Ceiba, 7 a. m. Liega a Cahfornin a !las 11 a. m
[.legan n Balfate a In 1.10 p. m.
Sale de Balfute n In 1.30 p. n. Lilega a La Ceiba a Ins 8.50 p. m,

DIVISION OCCIDENTAL

LOS Dias DOMINGO.' (V1A EI. PORVENIR)
Sale de 1.a Ceibn n las 7.80 n, m,  Llegn a Porveniralas 8y 15 2. m,
[lega n San Juan a las 10 y 20 a,m,
Sale de San Junn u las 8.830 p.m.  Llegn n I Ceiba a las 6 p. m.
LOS DIAS LUNFS, MIERCOLES Y 5ABADO
Sale de L Ceiba a lus 7y 20 a.m. Llega a San Juan alas 9 y 20 2, m,
Llega n Jilamo a lns 10 y 45 a. m,
Sale de Jilamo n las 11 8, m, [.legan Lo Ceibaa s 8 p. m
lLos dias «ibado este trea pasa y regresn via Porvenir,
10OS D1AS MARTES
(I'venes Mixtos de cargn y pasajeros)
Sale de l.a Ceiba alus 6.80 s.m.  Llega al Porvenir a las 7.15 a, m.
Llegn 2 San Juan a las 10.20 a. m,
Llega a Jilamo 12 y 20 p. m,
Sule de Jilnmo a las 12.45 p. m, {degaa Lo Ceibanlas 6y 15 p. m.
1.OS DIAS VIERNES
(Tren Mixto de CurgaCy Pasajeros)
Sule de L.n Ceiba a lns 6.80 n.m I.lega a San Juan a las 9y 10 a. m.
Llegn a Jilamo n tus 11.25 a. m
[lega o Aurora o v 12,15 p. m,
Sule de Aurorn nlas 12.80 p.m. I.legna La Ceiba nlas 6.15 p. m,
| 1L0S DIAS JUEVES
(i'ren Mixto de Cargn y Pasajeros)
Sale de L Ceiba a lus 7.80 a.m. Llega a San Juan a las 10.50 a. m,
L.lega n Su. Juun Pueblo n las 11,43 a.m.
Sale de San Junn Pueblo alas 11.350 n.1n,
Llegn & La Cetha nlas 6 y 30 p, m.,
I.a Cetbn, Febrero 7 de 1929,
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(DE “EXCELSIOR”, SAN SALVADOR)

Protejamos Nuestra
Industria Nacional

Una de las manerns de hacer |a-
bor nacionalista efectiva o si quie.
re llamarla ° patridtica’ es la de
proteger nuestra industria nacional,
que se le dyude e impulse no
s6lo por el gobierno si na por todos
los habitantes del pnis, ya que en
esta torma lograremos que haya
mas riquezn circulante, mds troba-
jo para los obrercs y por lo tanto
mayor biewestar y tranquilidad ge-
neral,

En estos instantes todos los pai-
ses al par que procuran su_expan
sion comercial. el método moder-
no de conquista y sujecién de los
pueblos, cierran sus puoertas a los
productos industriales de otras re-
gio ¢s, poniéndoles tarifas prohibi-
tivas, con el objeto asi de obligar a
los habitantes del propio pais a con
sumir los articulos que se fabrican
en é) o a pngar a precios crecidisi-
mos aquello que se prefiera del ex.
tranjero.  Fste es el sistema que
nosotros debemaos seguir si es que
pretendetnos hacer nacionalismo.e
fectivo y procurar la conservacitn
de nuestra independencia,

El Salvador es un pais que rela.
tivimente ha gozado de pnz, pues
a pesar de las constantes amenazas
de los opositores a los gobiernos
que ha habide, nunen se hn visto
disturbado mds alld de una semana,
y por lo tanto les negocios y los va
lores comerciales no han sufrido las
depredaciones que en aquellos pai-

ses en donde las revoluciones arma
das han durado afos. Esto esuna
gurantia que debiera animar a nues
tros capitalistas para emplear sus
capitales en empresas constructi-
vas, es decir, en la implantacién de
factorias modernas que produjeran
los articulos que necesitamos parn
nuestro propio consumo, que indu-
dablemente resultarian mds baratos
que los traidos del extranjero.
Actuslmente tenemos en el pais
fabricas de telss, de ealzado, de car
ton y otras que merecen ser apoya-
das de manera directa por todos los
salvadorefios, pues sus productos
son de primera clase y mejorardn
de calidad a medida que el publico
les dispense mayor proteccién con-
sumiéndolos, lo cual serin ademis
un indirecto estitnulo para aquellos
hotnbres de capital o empresa que
desean estublecer nuevas industrius.
Podriamos ademds, no nos cansare
mos de repetirlo, exportar ruestros
productos a los paises vecinos, &
Guatemala v Honduras, para lo
cunl la celebrneién de nuevos trata
dos de comercio es unn necegidad.
Parece que el Ministro d2 Ha-
cienda sefiur Suay, anda en Guate-
mala haciendo gestianes parn cele
brar un nuevo tratado de intercam
bio comercinl, si tal cosa «s veali
dad y se logra, nuestros nroductos
tendrin un amplio mercado abjer
to para sus manufacturas y deberdn
(Pasa a la 15 pigina)
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Salvador J. Panayotti

& COMERCIANTE IMPORTADOR. La Ceiba, Honduras <§

Articulos para caballeros, sefioras y nifios.

Renovacion constante de mercaderias. Pre—

cios: al alcance de todos. Frente al Merca—
—o— do Municipal —o—

JUAN N. KAWAS & Co.

Establecimiento al por mayor y menor

Renovacién constante de wercaderfns americanas y europess.

PRECIOS BAJOS

Avenida San Isidro, [.a Ceiba, Honduras, C. A.

JUAN R. LOPEZ COMERCIAL S. A.

Casa Principal: San Pedro Sula

—— IMPORTADORES ¥ EXPORTADORES
MERCADERIAS EN GENERAL

Sucursales: Sucursales:
PUERTO CORTES SIGUATEPEQUE
TELA NARANJITO
TRUJILLO STA. ROSA de COPAN

Compran productos del pais: café, maiz,
frijoles, manteca, cueros y pieles, zarzapa-
rrilla, etc.

Precios: los mas equitativos.
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Protejamos nuestra...

(Viene de la 13 pigina)
aprovecharlo nuestros hombres de
negocios implantando los nuevos
mélodos que la ciencia de la indus
tria y el comercio aconsejan.

Hemos visto a dos enormes eapi'-

tales disputarse el derecho ala fa
bricacién de In cerveza, pero noso
tros hubiérnmos visto con mayor
agrado y habriamos estado prestos
a aplaudir al capitalista que se em
periara en el establecimiento de una
nueva industrin, ;0 es que nuestros
ricos creen que s6lo la cerveza pro
duce pingiies gnnancias? ; Por qué,
por ejemplo, no se disputan las con
cesiones para proceder a la construe
cion de cusas higiénicas y comodas
para que las habiten los pobres y
Ins paguen en pequeiins mensuali
dades? Porqué no se disputan las
ventajns para establecer tdbricas de
fésforos, de materiales para impren,

ta. de pieles para los diversos usos, -

y otras industrias? ;Ks que nues
tro pueblo no caiza, no gusta de
vivir ecéinodamente, no lee y en
cambio consume cerveza tanta co
mo para que se arriesguen en el es
tablecimiento de tdbricas de ella
verdaderos capitales?  Si In Gitima
pregui.ta tuviese contestacion afir
mativa ello significaria que estdba.
mos perdidus para siempre y aue
sobre el nlma de nuestro pueblo
habria que escribir el famoso R.
1. P.

I.a proteccion o nuestrns indus
triss signifien, en cierta manera,
un puntito de defensa de nuestra in
dependencia, de defensn de nuestra
integridad territorial, puesto jue
hariamos una resistencia efectiva,
pricticn, sensible, s la invasién ex
tranjera que por medio de su ex

pansién econémica pretende mante
nernos en sujecién; tal proteccién
constituiria el aseguramiento de
nuestra libertad comercial y el prin
cipio de una lucha que no termina-
ria si no hasta conseguir que el ex
tranjero, no fuera sino un factor e-
conémico de segundna categoria en
nuestro pais ya que el primero se-
rin el capital y la industria salva-
doreiios, :

Tode lo nuestro estd como vul-
garmente se dice '‘en panales’ tan
to nuestra industria como la agri
cultura y esto es precisamente lo
que mis favorece a los que estable
cen centro de produceidn entre
nosotros, puesto que no tienen com
petidor directd si no que euncuen
tran abierto y libre el campo. Si
realmente nos empefidramos en una
intensa labor constructiva a base de
proteccién a la industria naeional,
podrinmos llegar a ser, indudable
mente, uno de los pueblos mas li
bres de ln América Latina.

Nosotros podriamos exportar e-
normes cantidades de frutas al ex-
terior si los hacendados y capitalis
tas nuestros fundaran una empresa
lo suficiente fuerte para explotar Ia
industria frutera, sin necesidad que
mafiana o pasado venga el extran
jero a comprarnos nuestras tiefras,
a apoderarse de ellas y a trabasjar
las en provecho propio. Nuestra
principal exportacién por ahora se
limits al café y ya ven nuestros ri
cos las enormes ganancias que les
dejan las cosechns que ellos po-
drinn triplicar si implantasen siste -
mas de cultivo modernos en sus ha
ciendas.

Venimos hablando sobre estos
mismos temas desde hace algiin
tiempo, pero es que asi es necesario
repetir y gritar lo mismo hasta que

(Pasa a 12 17 pdgina)
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EXPORTADOR E IMPORTADOR
— AVENIDA SAN ISIDRO

Mercaderias en general.  Géneros de fantasia, magnificas
telas, calzado para caballeros, sefioras, nifios y sefioritas; y
un variado surtido de articulos de buena clase, a precios sin
competencin. Se atiende al cliente con prontitud y esmero.

JORGE. JOSE.

Gran almacén de toda clase de mercaderias
al por mayor y menor y quien expende arti-
culos de primera calidad a muy bajos precios

Sus mercaderiny estin exhibidas en diferentes departamentos. e [&
nemos un surtido completo de géneros de funtasin, ropa hecha
para caballeros, los perfumes mds exquisitos, ealzado de toda
clase ete.  Depurtamento al por mayor de toda de mercaderias.
Cuando Ud. quiern lo mejor, tenga presente de comprar donde

JORGE JOSE en L.a Ceiba, La Masien v Feparta,

JORGE JOSE.

Vendemos contites de Bando Candy Co.

ks

Bragmam Bluff Lumber Co.
Puerto Cabezas, Nicaragua, C.A.

GRLAN MOLINO DE <MADER,A DE PINO
CALIDAD INSUPERABLE A PRECIOS BAJOS,

Tiene grandes existencias para ntender tods orden o pedido para
Honduras,  Se ofrece atencién y embarque inmedintunente. Pa |

E ra preeios y demis condiciones, dirigirse 1l Almacén de Mate- ¥
riales de

JUAN F, CARIAS.

% FUERA DE COMPETENCIA.
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Emigrantes
belgas

Bogora.—El representante de In
United ’ress de esta cupital ha llg
gado a snber autorizndamente que
el objeto prineipal de! rcuerda de
colonizacién firmado entre los go-
biernos de Colombin y Bélgica, re
Intivo n 100,000 hectiress, es el
desarrollo que estd tomando In
plantacién del enucho crudo en PPu
tumayo y se espera asi intensificar
la exportacion del producto,

Por otia parte, se dice que ello
obedece también al plan del go-
bierno de estimular la inniigracién,
para con ello contrarrestar la esea-
sez de trubnjndores en este pafs,
por cuanto los peritos uafirman que
esn escasez dié motivo a que la co
secha del cnfé sufriese pérdidas por
valor de 15 millones de ddlares,

[Los informes sumrinistrados por
In Federacion de tostadores dicen
que las perspeetivas de la cosecha
del café en esle pais son favorables,

Protejamos nuestra...

(Viene de la 15 pagina)
alguien, en medio de la indiferen~
cin e incuria general se pare a escu
churnos, a pouer atencién y se Jeci
da a emprender la obra que noson,
tros queremos para bien de todos
los salvadorefios y de aquellos que
residen entre nosotros.

La luchs, hoy como siempre, es
de capitnles, de pueblos capitalistas
que quieren esclavizar a pueblos po
bres y sobre esa base es sobre Ia
cual nosotros tenemos que apres-
tarnos a defender Ia nacionalidad
salvadorefia,

ﬁ‘NacO

El Calzado Nacio-
nal hecho con
materiales del pais
y por zapateros
COMPETENTES

NacO

Prefiéralo Ud. a Cualquier
Otro. De Venta en Todas
Partes.
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Para Conservar su Salud y

Alargar la Vida

[T U TG RHTIHITREE T

El trigo, tal como llega a nosotros del lnhoratario de la Naturaleza,
es un producto acabado del Creador: la heja verde, con su milagro-
sa clorofila, trae en cnda grano una variedad selecta de elementos
para la alimentacién, extraidos de la tierra y €l sol, de la lluvia, el
10cio y In atméstern: puros como Ia nieve, crrados para el uso del.
honmihre y aduptados especinlmente para sus necesidades.

Solo la Harina de Puro Trigo retiene en si,
todas estas cualhidades, v por esto debe in-
sistir Ud. en que el pan de su consumo sea
hecho con la Harina que elabora y vendeel

Molino Nacional de La Ceiba.

M. A. Laffite & Co.

Establecimiento cemercial le primer orden
instalado frente al Parque Morazan

Recibe constantemente gran variedad de ar-
ticulos, tales como géneros, zapatos, aba-
rrotes, licores, vinos, conservas, etc., etc.

Su tienda y almacenes estan siempre listos
para satisfscer cualquier orden del pibhico.

AVENIDA SAN ISIDRO., (i Ceibs, HONDURAS, C. A

Derechos Reservados



PROCESAMIENTO TECNICO DIGITAL

FDH-DEGT-UNAH

REevisTa CoMERCIAL B 19

De nuestros colaboradores

El valor monetario de la
educacion

SE ha dicho que la mente educa-

da es la agencia productora
mds grande del mundo, sin Ia cual
el fértil suela, los abundantes bos -
ques de maderns valiosns y los vas.
tos depdsitos de minerales, no son
sind otro tanto material initil. No
obstante, pocas personas, compara
tivamente, tienen una idea de fa in
tima relneién que existe entre la
educacion y la produccién de rique
zn, y probablemente muchas mea
nos todavia comprenden hasta qué
grado Ia riqueza y el poder produc
tor de riqueza de una nacién de-
penden de Ia cantidad y calidad de
educneién que sus hijos han recibi
do,

[as estad{sticas demuestran que
un trabajndor eduendo inferiormen
te. procedente de In clase de los ni
fos que dejaron la escuela prima-
ria, a los 14 afios de ednd, gana un
promedio de $ 500.00 al sio por
44 anov, desde lcs 14 hnsta los 58
afios, 0 sea un total de § 22.000.
durante toda su vida. En eambio
otro, educado en ln escuela de se=
guoda ensefinnza, gann un prome-
dio de § 1,000 unuslmente por 40
afos, de los 18 afios hastn los 58, o
sea un total de § 40,000 durantesu
vida. [£s decir que los 4 anos de
ensefianza adicional, que equivalen
a 720 dins, hacen que Ius ganancias
del trubajador que termind Ja se-
gundn ensefianza tengan un numen
to de $18,000. O en otras palabras,

cadn din pasado en la escuela de se
gunds ensefinnza representan.....
$ 25.00 adicionales a las ganancins
que haga en su vida,

Una educacién universitaria ofre
ce ventnjas tan notables sobre la e-
ducacién de segundn ensefianza, ¢o
mo las que ofrece la educacion de
segunda ensefianzn sobre la educa-
cién de escuela primera. Por e-
jemplo: de los-datos recogidos de
100 firmas comercinles e industria-
les americanas, se probé prictica -
mente gue el 90 / de los hombres
que recibieron educacién de Uni-
versidad logré ascender a posicio-
nes de responsabilidad gnonndo
grandes sueldos, mientras que de
los hombres sin educacion universi
tavia s6lo el 157 adquirié posicio-
nes de idéntiens venlajas.

Ademis de servir de punto de
apoyo para ohtener grandes sula-
rios y un exito material seguro, u-
na buena educacin, al dur refinn-
miento, da también un poder para
gozar de cosas mejores en la vida,
El cardcter, In personalidad y otros
atributos que proporcionan distin-
cién en todos los ramos de la vida,
se encuentran mids generalmente
entre las personas bien educadss,

Con el constante aumento de_la
aplieacién de la ciencia a la indus-
trin, la posibilidad de algin gran
éxito para el hombre sin-educacién
va disminoyendo ripidamente, De

(Pasa a la 21 pdgina)
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Honduras Sugar and
Distilling Company |
|LaCeiba, Honduras, C.A.

f LT H TR EH IR TGO TR TR R HITHER T AR TR TR BT AT T T T

| Propietarios del Gran Ingenio Montecristo

| Montado a la moderna, coi maquinarias in- |
mejorables para la elaboracién de
azucar marea

“La Abeja”

y los exquisitos licores: ANIS del MICO, ”
WISKEY VIRGINIA, RON del MO- |
RENO, RON PALMIRA, CONACS,
GINEBRA. CREMAS

| Elaboramos también variedad de perfumes
que han merecido gran aceptacion
en el publico

AGENGIA DE TRAKSPORTES A CARGO OE DON F. ERNESTD CASTILLD:
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(Viene de la 19 pdgina)

vez en cuando alguno de muy ex~
cepeional habilidad ha logrado al-
guin gran éxito en el mundo finnn-
ciero, n pesar de los obstdculos in-
terpuestos por Ia fulta de educa=-
cién, Pero estos casos excepeiona
les no dan base pnra ninguna gene
ralizaeign.

De lo que precede el lector pue-
de haber deducido que In educa-
cién concede sus ventajns econémi-
cas a los hombres solameote.  Pe-
ro si tal condicién ha existido algu
na vez, no existe en estos tiempos
en que la mujer toma una parte tan
netiva en Ins cuestiones del negocio.
PPara una posicién social la educa-
cion es una nevesidad.. Para la pro
mocién en el mundo financiero una
preparacion adecuada es atin mads
que necesaria.

~_ Revista CoMmERCIAL

FDH-DEGT-UNAH
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I.as estendgrafas sin educacién
ganan de 8 8.00 « $ 10.00 por se-
mana. Las estenégrafas educadas
gnnan de $20.00 a § 30.00 por se-
mana.  Las mujeres sin educacién
que estdn empleadas en las tiendas
como vendedoras ganan de $ 6.00
a § 8.00 por semana. l.as educn:
das pueden tlegnr a ser comprado
ras para In fivma, formar parte del
personal de |a direccién y ganar de
8 40.00 2 $ 50.00 semnnales, l.as
enfermeras sin educacidon ganan ge
nernimente $ 8.00 por semana; las
educadas $ 20 00 o § 25.00,

A la muchacha sin educacién no
se le da ninguna oportunidad en
Ias profesiones, en los trabajos del
periodismo, en |as oficinas piblicas,
en los bancous, ¢n fos escritorios de
los hombres de negocios, ni en nin
guno de los muchos campos atrae
tivos que ahora se abren pars las

mujeres.

ED. CHINCHILLA L

TENEDOR DE LIBROS
BOOK KEEPER
SERVICIO MARITIMO
MARINE SERVICE

CORREDOR DE ADUANAS }
CUSTOM HOUSE BROKER i
INFORMACIONES COMERCIALES |
COMMERCIAL INFORMATION i

i

I.A CEIBA, HONDURAS.

NOTA.—EI! gefior Francisco C. Lucena estd autorizado para

conseguir anuncios para esta Revista.
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Tratado de Libre Comercio con Guatemala

Exposicion que la Camara de Comercio de Atlantida
elevé al Congreso Nacional

La Ceiba, Y de marzo del929.
Soberano Congreso Nacional:
Tegucigalpa.

Ia Cdmnara de
Atlintida, ante Vus, con el debido
respeto, viene n manifestaros lo si-
guiente:

Por Ja prensa del pais ha tenido
conocimiento esta Camnara de que
serd sometido & vuestra aprobacidn
un Tratado de L.ibre Comercio
propuesto por nuestra hermana
Repiblica de Guatemala, e inspi
rindose esta ('dinara en los verdade
ros intereses del Comercio, la Agri
cultura y la Industria del pais, ha
creido de su deber descubrir ante
Vos,las necesidades y posicién en
que se encuentran actualmente
colocados estos importantes ramos
en ln Costa Norte de Honduras,
lugar a donde llegarian de prefe -
reacin los productos de (uatemela
bnaja los auspicios de un Tratado de
Libre Comercio.

Como los Tratados de Libre
Comercio po pueden celehrarse por
motivos sentimentales, sino funda*
mentados en gazones de convenien'
cia ptiblicn, esta Camars de Co-
mercio estima que un Tratado de
Libre Comercio sin limitaciones
no conviene en manera algana a
los intereses de nuestrn Repiblica;
pues él vendrin a destruir la riqueza
creada en los ramos del Comercio,
la Agricultura v la Industria del
pafs, riguezas que es  neceswario
detender, conservar y fomentar

Es bjen sabido que In Reptiblica

Comercio de -

de Guatemala, no solo se encuentra
mejor industrializadn que Hondu®
ras,sino que prcduce mds barato
porque paga jornales infimos que
representan [a quints parte de los
Jornales que se pagan en la Costa
Norte de Honduras, Y si bienes
cierto que existe en aguella Repi-
blica el ‘‘quetzal’” moneda que
Guatemala pretende equi’
parar a la  moneda ame-
ricana,—lo cierto es que al tra‘
bajador se le signe pagando el
jorna} con el antiguo Dbillete de
Guantemala, siendo este el que
regula el costo del trabajo y el
valor de todas las cosas, Pero los
Industrinles 'y  Agricultores de
Guatemala no sélo se encuentran
en mejor posicién que los nuestros
porque pagan infimos jornales,
sino también porque la vida en
general es alli mds barata, siendo
de consiguiente mas reducidos los
gustos generales que caen sobre
cuslquier negacio, determinando
tales circunstancias la posicion ven-
tujosa que tendrian sus productos
al penetrar en nuestro mercado,
“4mlmente se comprender, eono-
ciendo estos hechos. que los agri-
cultores e industriales de Hondu

ras serfan prontamente vencidos por
los de puestra hermana Repiklica
de Guntemala con cuyos productos
nunca podrian competir bajo los
auspicios de un Tratado de [.ibre-
Comercio. Todes las ieyes protec-
toras sobre Industrin, Agrienltura
y Ganaderin que anhela y necesita
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Honduras para levantarse de In
honda postracién econémica en
que actualmente se encuentra, que-
darfan reducidas & nada con Iu
aprobacién de un Tratado de Libre
Comercio que viniera a herir pre-
cissmeute estos intereses creados
beneficiosos y prometedores para
Ia economia de la Nacidn.

El argumento que sduce la Ho-
norable Cdmara de Guatemala de
que con la aprobacién del Tratado
obtendria el pibliceo de Houduras
ln adquisicion de idénticos articulos
a precios mis reducidos, es un
argumento que la ciencin moderna
ha desealificado  completamente;
porque aun cuando el piblico ten -
g1 que pngar un poco Mas CAaros
los aiticulos producidos dentro de
st propis nacién, las fuentes pro=
ductoias de estos mismos articulos
son Ias que le ofrecen la oportuni-
dad de gunar sltos jornales, yn sea
directa o indirectamente, oportu-
nidad que perderin si dichas fuen-
tes productoras de trabnjo fueran
destroidas  por una competencia
desigual,

No encontrindose Honduras su
ficientemente industrislizada  ni
pudiendo producir barato para in'
vadir con sus productos los merca-
dos de Guatemala, un Tratado de
Libre Comercio le es evidentemen-
te desventajoso, pues de ningun
modo podré toinar la compensacién
economicn necesaris en un ba?ﬂnce
cunntitntivo y sincero de su impor-
tacidn y su exportacién.  Excep-
¢ion hecha de nuestro tabaco de
Copédn, Gnico producto natural que
se exporta en escsln apreciable,
Houduras no puede enviar otra
cosa a Guatemanla. Y si Guatema-
la compra nuestro tabaco de Copéin,
seguramente no es por ningun mo-
tivo sentimental, sino porque sus

condiciones y precio le eonvienen,
Por eso estimamos que la insinva-
cién gue se digna hacer la Ronora-
bie Camara de Comercio de Guna-
temala de que pedird barreras fis-
cales para nuestro tabaco, caso de
no aprobarse el Tratado, es una
medida que no puede llevarse a un
terreno prietico sin grave perjuicio
de los mismos intereses de Guate-
mala, en cuanto se reliera a los
productos o materins pritnas que
ells necesite, desde luego que te-
niendo que pagar mayor precio por
dicha materin prima n causa del
recnrgo fiseal, el indice de su costo
de produccion asutomaticmnente se
elevarin, ¥ como tal producién
encarecida tendrin que ser vendida
dentro de su propia Repiblica,
quienes pagarian tales impuestos,
& fin de cuentas, no serfamos noso*
tros los hondurefios sino los mismos
consumidores de Guatemwala,
Nuestra Cimara de Comercio
no es opuesta a que se celebre un
T'ratndo de Libre Comercio con
nuestrn  hermana Repdblica  de
Guatemala; pero opina que deberin
ser un Tratado sobre determinados
articulos solumente, cuyn introduce*
cién libre no hiriern las industrias
yu establecidas en el pais, algunas
de las cuales aun no han adquiride
sis pleno desarrollo para encontrar-
se en nptitud de defenderse. En
otras palabras: podriase permitir
a Guatemals ln libre introduccién
de todos los articulos industrinles o
agricolns que no se produzean en
Hondurss, dindole asf un verdade*
ro privilegio sobre los articulos
extranjeros similares que pagan
fuertes impuestos, no pudiendo
HondurasT Hevar a Guatemala sr=
ticulos que se encuentren en idén*
ticas condiciones respecto In Agri®
cultura e Industria de aquells Re*.
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piiblica. Cada articulo que se in® dustrias establecidas actualmente

cluyera en el Tratado deberin ser
motive de cuidadoso estudio, sin
olvidar un soio instante que todas
las naciones del mundo protegen
sus fuentes productoras,
Finaimente os rogamos, Sobera*
no Congreso Nacional, -que antes
de dar vuestrn nprobacién al I'rata’
do de Libre Comercio aludido, os
digneis oir la opinién de las dife*
rentes Camaras de Comercio e In¢

en el pais,
Respetuosamente nos  suscribi®
mos,
Y. Landa Blancp,
Presidente.
Mauricio Laffite,
Vicepresidente,

Ferndndez V.

Secretario.

Juan

ACUERDO AGOSTO 22, 1916°

Tegucigalpa. 22 de Agosto de
1916.
E! Presidente de la Repiblica
ACUERDA:

Ja siguiente
TaRrIFA

de pasajeros y fletes y reglnmento
para In aplicacién de la mismn en
las transaciones del ferrocarril de

TELA RAILROAD
COMPANY

Pasates

12 Clase.— Adultos, cinco cen,
tavos por kilémetro. Cincuenta
kilogramos de equipnje franco.

28  Clase.—Adultos, tres centa*
vos por kildmetro, Veinte kilo*
gramos de equipnje franco.

L.os nifios menores de diez afios
pageran la mitad del valor del
pasaje establecido para los adultos.
No tienen derecho a equipnje fran
co,

L.os nifios menores de dos afios
tendrin pasaje franco cuando vayan
acompaftiados de sus - pndres, tuto*
res ¢ epcargados,

El precio minimo de pasajes es
veinticineo centavos.
in los precios de pasnjes no se
admiten tracciones de veinticinco
centavos,
F1LETES

12 (Clase.—Mereaderins extran’
jeras y articulos importados en ge’
neral, con excepcidn de los indiea*
dos en Ins clases siguientes: cada
cincuenta kilos, dos eentavos por
kilgmetro,

Carro entero,
tarita,

Flete minimo, por carro, veinti’
cinco pesos.

28 Clase.— I’roductos del pais y
los importados siguientes: Mate*

_risles y utensilios para gaonuderiz
y agriculturn, Materiales para
construccion de edificios, acueduc®
tos, cloacas, puentes y otras ovbras
semgjantes: endn cincuenta kilos,
un centavo por kilémetro, Carro
entera, la mitad de la tarifa.

Flete minimo, por enrro, veinti'
cinco pesos.

8% Clase, ~Huila y brozas ecar’
gndas y descargadas por el intere’
sudo. Cadn cincuenta kilos, medio
eentavo por kilémetro,

Flete minimo, por carro, veinti
tinco pesos.

Ia mitad de In
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42 (Clase.—Ganado mayor de
un afio arriba. seis centavos la cabe*
za por eada kilémetro.

Fiete minimo, tres pesos,

Carros que no excedan de veinti*
cinco eabezas, por cada kilémetro,
sincuenticinco y medio centavas.

Exceso de veinticinco cabezas,
dos pesos.

Grandes cantidades, precio con’
vencional.

58 Clase.,-—~Ganad, mayor de
menos un afio.

Ganado menor, perros y otros
animales domésticos, tres centavos
por eada kilémetro, por enbeza.

Flete miuimo, un peso cincuenta
centavos.

62 Clase, —\Valores en metélico,
joyas, piedras preciosas, efe., etc.,
dos por millar, ad-valorem, cun!®
quiera distancin.

7% Clase.-—Muadera de construe
cién, cada mil pies superficiales,
eargn 7 deseargn porel interesada,
dieciseis centavos por cadn kiléme*
tro,

Fléte minimo, dos pesos.

Cnrro entero de no mas de cinco
mil pies superficirles, setenticinco
centavos por kilémetro.

Flete minimo, veinticinco pesos.

82 Clase,—~Bannnos y pldtanos.
Es obtativo pura la Compafiia co’
brar por ecarro entero, cusiquier
distancin,

Furgén o carro de rejilla, ochen’
ta pesos.

Carro platafornia, setenta y cin*
co pesos; o bien: bananos, diez 'y
siete centavos plata cada racimo,
cualquiera distancia y tamnfio.

Plitanos, el ciento, veinticinco
centavos la cargn de ocho tallos,
cincuentn centavos pars cualquier
distancia.

92 (Clase,—Madera en trozas,
postes, lefia, ladrillos piedras, ma*
quinaria pesada, substancias vene'
posas, explosivos, substancias o
animales de manejo peligroso; fle'
te, segiin convenio especial con Ja
Compafiin,

LA

timas novedades.
de casimires europeos,

INTERNACIONAL
DE AZCONA HERMANO ;
LA CEIBA, HONDURAS :

I.a Sastreria de Moda., La que recibe siempre las 1l
Especialidnd en trajes a ln medida
Novedades nortenmericanas.

Géneros de verano y de invierno. _
corbutas, caicetines. Precios muy médicos y alta calidad.

:w

Cumisas, cuellos,

NOTA.—E! sefior Francisco C. Lucena est4 autorizado para

:onseguir anuncios para esta Revista.
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Tela Railroad
Company

Oficina Principal: Tela, Honduras, C. A.

0 4 0 04 4 Y N U 9 00 YV v 0 00 0 Y O

Agentes de las lineas de vapores de la Gran '
Flota Blanca [The Great White Fleet] de
la United Fruit Company,y de la linea de
vapores de «Elderse & Fyff's Limited», pa
' ra Inglaterra y el continente europeo.

Servicio de Tienes entre Tela y Progreso,
hasta Finca 12, via Melcher y Guaymas, v
entre Tela y Jilamo. Los trenes hacen co-
nexion en Melcher con los botes que llevan
y traen los pasajeros v carga a Campana,
~estacion del Ferrocarril Nacional, y en Ji-
lamo con los trenes de la Stancard Fruit
- and Steamship Co., de y para La Ceiba,
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13 Gdmara prodndustrias, Agricultura y Ganaderia de
san Pedro Sula

Como unn consecuencia del de'
caimiento comercinl de la ciudad
del Sula y siguiendo In direccién
instintiva que a sus hombres de
regocios, como a los nuestros, les
sefinla el deseo de salvara la ciudad
en que radican sus intereses, los
snmpedranos han fincado sus espe*
ranzas en el desnrrollo de industrias
con que limitar en ciertn medida
lus importaciones de articulos ma*
nufacturados, y por consiguiente
las exportnciones de dinero, y man*
tener el status de In poblacién al
menos, evitundo todos los perjui®
cios de un movimiento emigratorio
que desvalorizara lo gque muchos
afios de estuerzo han valorizado.

Debemos reconocer que Ia nuda®
cin de saltar sobre el comereio, que
fiiera su rigueza en un tiempo muy
cercano, para emplenren la indus*
tria los elementos dirigentes y eco*
néwmicos salvables de la ruina que
se ve veuir paralos factores
mercantiles de la capi-
tal cortesiana, ha causado

btuena impresién en la- indnstria
incipiente de La Ceiba. Y esta
impresion se afirma hoy que vemos
como In Cimara de Comercio dé
Tegucigalpn, tal vez irreflexiva’
mente, recomienda la solicitnd de
la Camara de Comercio de Guate*
mala al Ministerio de Huacienda de
Honduras, con la dispensn de tri*
mites, que podria resultar, si la
irreflexion persistiese en el propio
Ministerio, en la despoblacién de
Ias ciudades de la costn y enla
emigracion de los pocos capitales
que se han podido salvar de !a cri’
sis comercial.

Creemos que los industrinles de
[.a Ceiha deberinn enviar su solici’
tud de ingreso a aquella Camnra, y
sus productos a la exposicion in’
dustrial patrocinada por ella, enla
seguridnd de que en la unign en’
contrurdn la fuerza que les falta
ahora parn hacerse oir ante los
Poderes Piiblicos en este momento

de peligro.

Las Cajas Agricolas sistema Reiffeisen

I.a preocupacién del dinero y
del capital desaparece en cuanto
los hombres empiezan a compren*
derique la riqueza tiene por origen
el trabajo inicamente, que es lo
que la convierte en producto de
intercambio.

Siguiendo "ese- pensnmiento un
grupo de hombres honrados que se

propongan trabajar y vencer lay
resistencins por el trabajo, harin
riguezs.

Véase el sistema Reiffeisen, de
garantia y responsabilidad solida‘
rins, para Cajas Agricolas: Un
grupo de ngricultores vecinos, que
se conoeen como honrados, expe*
rimentados y Iaboriosos, deciden
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Labores de la Camara de Comercio

En la sesi6n del 8 de Marzo el
Sr. Don Yanuario Landa Blanco,
Presidente de esta Cdmara, expuso
los trabajos de In Junta Directiva
desde la sesion anterior, leyendo
un telegrama de los Sefiores Anto-
nio C. Riveray Luis F. Lardizibal,
Secretario del Congreso Nncional,
en que se da cuentn del Decreto
No 100 del 28 de Febrera ppdo.
por el que se declara LIBRE DE
DERECHOS ARANCELA-
RIOS Y TODO IMPUESTO
FISCAL CON EXCEPCION
DE 1.OS SERVICIOS Y DEL
IMPUESTO CONSULAR, sin
previo permiso del Ministerio de
Hacienda, la  importacién  del
cemento, barras y viguetas de hie-
rro, ldminas, hierro galvanizado y
zine. liminas y tejns de ashestos,
madera comprimida para techos y
paredes, lo mismo que madera para
construccién de edificios.,  Este
Decreto empezard a regir el 10, de
Agosto de este nfio,

Este benfiecio se obtuvo median
te gestiones activas de la Directiva,
que espern sirva para que las per-
sonas que desean reconstruir al
nmparo de In paz, sus viviendas o
edificios para negocios, se aprove-
chen de las ventujas que este [De=
creto ofrece, con el que se demuestra
el interés que por la rehabilitacién
del puerto de [.a Ceiba sienten los
Poderes Publicos, cuando se ie
ponen de manifiesto Ins circunstan-
cing penosas por que han atruvesado
los veeinos de estn ciudad,

La Camara de Comercio de
Atldntida desen dar In mayor pu-
blicidad n esta franguicia, con el
objeto de que todo aquel que esté
en dicposicién de lmportar mate

riales de construccién para si o para
revender, lo haga con tiempo, vues
no se sabe In duracién del periodo
franco.  Con este objeto ha supli
cado en una de sus ultimas sesio~
nes a los representantes de ln prensa
loeal alli presentes, que reproduz-
can este Decreto y lo comenten

LAS CAJAS ¢AGRICOLAS......

convertir en rapital estos valores
positivos y creadores de riqueza,
y contratan un préstamo con un
banco asumi-ndo todos la respon*
sabilidnd solidaria por la totalidad
de los bienes de cada unou. Este
total es muchas veces superior al
monto del préstamo, por lo que la
garantin  para el prestamista es
sobrada.

L.os socios constituyen la Caja
Agricola de su pueblo, como y co*
nocen lns tierrns y Ins aptitudes de
eadn vecino estdn en condiciones
insuperables pnra acordar o no los
créditos o refacciones que se solici®
ten, Como no se presta nas que
a los socios. entre si saben si con'
cederse créditos es peligroso o no,
y vomo son vecinos saben lo que
puede hacerse con una tierra que,
degpués de la espera y prérroga,
catga en poder de In CAJA
AGRICOLA.

Estas cnjas, ecreadas por el ale
méan Federico Guiilermo Ruaiffei®
sen, se han extendido por Kuropa
y Sur—América con buen éxito.
En México se han ensayado con los
indios tarascos del Estado de Mi*
choacan, dande resultados muy
superiores # los esperados. jlor
qué no ensnyarlo agqui?
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ampliamente para que se propor
cione el aviso oportuno a todos los
interesados en constrair.

%

Estn Cdmara estd gestionando
con el Sapremo Gobierno de Ia
Repibliea para que en el menor
tiempo posible se prolongue la
linea telegrédfiea hasta Savd, impor-
tante puerto fluvial del Municipio
de Sonaguera ya ahora, y llamado
a tener’ un gran porvenir por su
niagnifica situacién entre las lineas
férreas de T'rujillo y 1.a Ceiba, asf
como por la feracidad de sus virge-
nes tierras,

,‘*#

Siendo necesario para fomentar
el comercio, el previo tomento de
lns fuentes de riqueza gque aguel
ha de distribuir, 1a Cdmara de Co-
mercio ha elevado a los Poderes
Pdblicos una selicitud de subsidio
para unin Granja Experimental que
sirva de guia u los agricultores de
In Costa Norte en los distintes cul.
tivos que se supone puedan adap=-
tarse n estns tierras,

**!)t

Comprendiendo la importanecin
qne tendrd para Ln Ceiba la medi®
tacién de las franquicias solicitadas
al Gobierno de Honduras _por In
Camnra de Comercio de Guatefmu®
la, franquicia que podria cerrar un
dia las tibricas que ahora hacen
esfuerzos por desarrollarse en nues®
tra ciudad, nuestra Cdmara ha ele®
vado a lns esferas oficiales In expo’
sieion que se publica en Ia pigina
24 y que se considera resume los
puntos de vista de nuestros comer’
ciantes e industriales.

%

En !a sesién del 8 de Marzo fue*
ron nombradas, a mocién del Pre’
sidente Landa Blanco, las siguien’
tes COMISIONES PERMA—
NENTES para especializar y acti’
var los trubajos de la institucién:

Cemisién de Hacienda:

Pte. D). Abrahidm Moisés;
Voeal 10, D. Félix H. Sosa:
Vocal 20, D. Menuel Caro;

Comisién de Fomento:

D. F. Morsles Albo;
Voeal 10, 1). Enrique C. Laffite;
Vocal 20. D. Juan Chambasis.

Comisién de Legislacion:

Pte. Lic. D.

Voeal 10, D.

Vueal 20, Proe. don Juan
dez V,

Comision de  Agricultura:
Pte. D. Trinidad Fines;
Voenl 10, D). Nicolds Kokinos;
Voeal 20, 1), Juan F. Carins,

Comision de Propaganda:

D. Y. [.anda Blanco;
D. F. tMorales Albo.

0%
DELEGACION DE TELA:
propuesta del Sr. (en, Cassis, la
Camara estd estudiando 1a manera
de (stableeer una Delegaciéon en
nquella ciudnd, previa incorporacién
de los socios en [.a Ceiba.

Pte.

Ismuael Veldsquez;
Salvador L.ejnrza;
Ferndn

Pte.
Voceal

LOS BENEFICIOS

que obtenga esta Camara serdn
generales para comercinntes, indus’
trinles, agricultores y Ia ciudad en
genern), y general debiera ser Ia
cooperacién pura obtenerlos,
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S NI ESCOESK MRS OSXTIRIMMIMTTINESSOSXS)K,

TARIFA

PARA EL FERROCARRIL NACIONAL
~DE HONDURAS

PASAJES

PRIMERA CLASE

]

Adultos, tres centavos oro por kilémetro, 50 kiios de equipaje fracco.
SEGUNDA CLASE

Adultos, uno y medio centavos por kildmetro, 20 kilos de equipaje tranco.

Nifios menores de diez afios pagardn la mitad del valor del pasaje establecilo
para los adultos, sin derecho a equipaje.

Nifios menores de dos afios tendrin pasaje gratis.

Pasaje minimo, quinee centavos oro.

FLETES

PRIMERA CLASE

Mercaderias extranjeras y articulos importados en general.
Por cada 100 kilos, dos y medie centavos oro por kilémetro.

SEGUNDA CLASE
PRODUCTOS DEL PAIS

Por cada 100 kilos, uno y medio centavos oro por kilémetro.

TERCERA CILASE

Hulla, piedra, arena, madera para construccién, plitanos, bansnos, ganado
mayor, ganado menor, perros, aves de corral y otros snimales domésticos.

CUARTA (LASE

Convencional para substsncias venenosas, expl8sivos o animales de manejo pe-

? S

SHNLHRARTTSSOSCIMBRIBIHUUH I IS CSKHIIMTITnInm

2SS ATMIRIIESOEEES ITBIIIHIN OSSOSO NN DEOSOE MMM NGRS N RN SO X
«mnumnumum>e<>eo@<|||mnumunnml;eoeoammvnnmlmmrm@oeo@uuununnmrmm:eoeoemmun|uuunumu@o@o@c@
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Indicador Comercial de los socios de la
Camara de Comercio de Atlantida

FarMacias
Doctor Antonio Lépez Villa La Ceiba
Doctor J. Leonardo Godoy TR
Jestis M.Castafleda ...ttt R O

L1BRER1AS ¥ PAPELERIAS
Licenciado Adolfo Miralda L
MERCADERIAS AL POR MAYOR

M. Dip. y Cia, o e
MERCADERIAS EN GENERAL
Adolfo Laffite »ooow
Juan N. Kawas by e
Mauricio Laffite v
Jorge José pooon
Miguel A. Dip woon
Salomén  Sikaffi pwooon
Salvador Panayotti PO
H. Y. Kawas o
Euvrique C. Laffite oo
José Ma. Laguardia v e
José Azcona v
Leoncio Solis B. .
Prudencio Alvarez La Masica
Julio Laffite Jutispa
Joaquin Laffite El Porvenir
Trinidad Funes San Francisco--
Eduardo San Martin............... e e e, La Ceiba
Félix H. S0S8. ¢ v ureienieroneinuneenanss inesnnnnas v e
Amadeo Costas. .. .ovvtiininimin o iiiioaaeiaieteaia. %
Fodil José................ e e e e s
Miguel Martin Martin. ... ... ... 0 ieii i, [ Descombro
Artoro Salomén . . ..o.in i e e Tela
Jorge Casis. ..oov i i e e e .
J. Antonio Boesh . ... ... .00 L e e e La Masiea
J. W, Bernicer. ..o v iniet i e e e Jutispa

MATERIALES DE CbNSTRUCCI()N
Juan F. Carfas La Criba

FRERRETER]A

Enrique Pizzati e e

ATOMOVILES Y ACCESORIOS

Ernesto Crespo _ o e e e 89 08
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HARINA DE TRIGO
Y. Landa Blanco.—Molino Nacional de Harina
REPRESENTACIONES EXTRANJERAS
Henry I affite

EMPRESA SALINERA
Constantino O. Nini

Faricas pE Puros
Manuel Caro

Fasrica bE Rora
Jacobo M. Saybe e
ABOGACIA

Licenciado Ismael Veldsquez

Dr. Salvador Lejarza .. oooievini it iinneeronenrananes
EMmPrESA DE T'EATROS
Daniel Estévez

VENTA DE LICORES
Pedro Uribe

CORREDOR DE ADUANA
Eduarde Chinchilla .

TIPOGRAFIA

Juan Chambasis v .. oiiiveit i,
N KOKinOS. o iiiiieries e iannenennn caneennns
HOTELES DE PRIMER ORDEN
David Balderach .......iv.veiiinnieiiiniiinnannnnense,
PROFESIONALES
Franco. Dubén F. (P. M.) ... iivrrrreeniiiiiiinennns,
OTRAS PROFESIONES
Eduardo Viada ................... N

La Ceiba

i

s

La Ceiba "

'

Tela ’,
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Cuadro de distancias para el cilculo de
fletes en el F errocarrll de la Cia. Standard

I centavo oro por kilsmetro y 50 kilégramos
de mercaderias de primera

DISTANCIAS DE CEIBA A:

OESTE
Montecristo 12  kilGmetros
Porvenir 13 ’
Cruzette 14 “
(GGancho 19 e
La Union 22 -
San Francisco 382 .
Santiago 37 »
Musiea 41 ve
San Juan Jet. 49 .
San José 57 o
San Juan Town 62 N
Esparta 61 .,
Ceibita Wy 71 ve
Jilamo Jet. 89 Y
Mezapa 99 Ve
Aurora 104 v

ESTE
Pintada 18 kilémetros
Sambo Creek 20 "
Salitrdn 26 .
Jutiapa 35 .
Limera 48 '
Balfate 50 -
Dalce 40 i
Saltos 42 -
Naranjo 47 .-
Tomala Jet. 48 "
Cefali 56 .
California 39 v
Corralitos 51 "
Ilamapa 36 "
Descombro 60 '
1.os Planes 70 v
Valley Jet. 80 ’
Aguin 81 ve
Cuyvlapa .Jet. 85 "
Elixir 87 “

|

gr

Para segunda clase, apliquese
la mitad del precio

——3
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TROPICAL
~ RADIO TELEGRAPH COMPANY

OﬁlLIV/l CFA’IRAL llzGU('IGAIPA

| VECINOS A LA OTRA PUERTA

iSaben Uds. que la TROPICATL RADIO TELEGRAPH
COMPANY estd equipada para dar un servicio radio-tele-
grifico extra-ripido, competente vy sumamente econémico.
haciendo de sus corresponsaies en Centro América y el mun
do entero, VECINOS A LA OTRA PUERTA?

iNo Escruban, Radiografien!

servicio Urgente,
aenviio Diferido

& Servicio Ordinario
Gartas Telegrafeas

Emmsmﬂe%mmd %mwmmﬁ Vapores

SERVICIO DIRECTO DE SUS MANOS A LAS DEL
DESTINATARIO

Para mas detalles dirigirse a nuestra oficina
de Tegucigalpa, o las telegraficas del Go-
bierno y la Contaduria del Radio.
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