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RESUMEN EJECUTIVO 

 

El consumo de bebidas como el vino ha venido experimentando tasas 

de crecimiento promedio. Hay que destacar que la producción de 

vinos tiene grandes ventajas producto de las condiciones climáticas y  

fitosanitarias de la zona, por lo que se cuenta con un suelo propicio 

para la producción de vinos de alta calidad. 

 

La dinámica competitiva en el mercado doméstico es fuerte, 

especialmente en los segmentos de otros vinos genéricos y 

varietales.  La competencia en este segmento se ve intensificada por 

la alta participación de los productos sustitutos como la cerveza, sin 

embargo, se observa una orientación gradual hacia el consumo de 

vinos de mayor calidad.  

 

Según el estudio de mercado hay condiciones claras en el municipio 

de Belén Gualcho y es que se encuentran las microempresas Flor de 

Manzana, Flor de Durazno, Yerbabuena  y Esfuerzo y Superación  y 

sus potencialidades de desarrollo que fundamenta la propuesta 

metodológica de  incorporación y fortalecimiento el componente 

microempresarial.  

Es aquí que hay que traer a conciencia que el organizar y crear una 

propuesta metodológica de análisis y de reflexión en torno a las 

microempresas dedicadas al rubro de producción de vinos de frutas, 

produce una de las alternativas posibles para superar los problemas 

productivos  y contribuir a generar fuentes de empleo y mejorar los 

ingresos de los beneficiarios de las cuatro microempresas de la zona 

de Belén Gualcho Ocotepeque. 
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Es de mencionar que las microempresas que se han estudiado reflejan el 

carecimiento de algunos recursos técnicos e insumos necesarios para la 

transformación de la materia prima, mas sin embargo gracias al espíritu de 

superación y organización de los socios de las microempresas mismas que 

establecieron lazos fructuosos con diversas instituciones, dieron a conocer 

el rubro de los vinos, impulsando un mercado en la zona que a la vez 

genera un modelo de desarrollo socio económico.  

Es por esta razón que se pretende dar un producto de calidad, y que 

las necesidades de estos artesanos se vuelvan oportunidades de 

trabajo, de inversión y de ganancia. 

Al analizar todo este  importante conglomerado de potencialidades es 

necesaria  la creación de una instancia comercializadora de vinos y 

de esta forma poder competir mediante unificación como una sola red 

microempresarial apoyada por asistencia técnica o trabajo asistido 

por equipo de la red de microempresarios ya que si no se unen, 

cualquier programa implementado no tendrá éxito si no resuelve la 

comercialización de los productos. Juntas las microempresas será 

más factible alcanzar altos niveles de productividad y producción, así 

como una excelente calidad competitiva. 

Por ende este proyecto del que se describe en el apartado consiste 

en el desarrollo de un modelo que permita tomar decisiones acerca 

de la o las variedades de vinos  en áreas diferenciadas occidente del 

país (Honduras)  en primera instancia y luego precisar exportar fuera 

de ella y llevarlo al extranjero. 
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Lo anterior implica correlacionar las variables agroclimáticas de 

Belén Gualcho con las características de las frutas para vinos a 

través de distintos índices generados con la información obtenida, 

obteniéndose como resultado un conjunto de recomendaciones, las 

que unidas a factores económicos y comerciales darán la mejor  

opción de producción para las empresas participantes en el mismo y 

de esta forma generar un modelo que permita disponer de 

información y su actualización para el uso de las empresas y 

personas interesadas. 
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INTRODUCCIÓN 

Las líneas que siguen procuran constituir un inventario provisional de 

los  aprendizajes y retos que parecen configurar las experiencias de 

los productores de vinos ya sea en inserción,  análisis de mercados y 

plazas de mercados. 

 

Las pequeñas experiencias que los productores comentan en este 

estudio  permiten afirmar que la articulación de la producción en red 

a los mercados regionales, para pequeñas producciones, puede 

alcanzar cierta sostenibilidad para  cada microempresa. 

 

Las experiencias reseñadas muestran también el conocimiento 

acumulado sobre la composición de las cadenas de producción y el 

funcionamiento de los mercados a los que se articulan.  

 

Parte del reto de futuras incursiones para la inserción en el  

mercado de la pequeña producción de vinos es la transmisión de 

dicho conocimiento a los agentes de los escalones primarios de las 

cadenas de producción. 

 

Cabe mencionar que las cuatro microempresas estudiadas  como son 

Flor de Manzana, Yerbabuena,  y Magueyal; mantienen  una 

inserción al mercado de poca capacidad, lo que trae la ventaja  de 

transformarlas en  unidades campesinas a una sola red de 

producción y comercialización del vino. 

 

Esto no significa que se estará restando autonomía y autosuficiencia 

o se pondrá en riesgo el capital frente a las posibles pérd idas en 

producción lo que aumentará la vulnerabilidad de la producción.  
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Si se crea una red microempresarial de producción y 

comercialización de vinos se pueden generar cambios significativos 

en la posición de los productores en las cadenas de producción y 

valor sin afectar la naturaleza misma de las unidades de producción. 

Los productos analizados tienen, casi sin excepción, la posibilidad de 

participar en más y mejores mercados que los alcanzados 

actualmente 

 

Productos como el vino tienen aún múltiples mercados potenciales 

por alcanzar o desarrollar, aunque nuestro consumo en Honduras  es 

muy limitado con relación a los estándares de otros países;  el 

mercado Internacional está en franca expansión. A ello se suma la 

posibilidad de conquistar y ampliar mercados y nichos de mercados 

de vinos artesanales  en ámbitos internacionales.  

 

La disminución de la brecha tecnológica en la producción debe ser 

complementada por el desarrollo y la generación de estos nuevos 

mercados para aumentar las posibilidades de éxito  y por ende la 

generación de ganancias a nivel de red y a nivel de microempresa.  

 

En esta tesis se propone una red de microempresarios, ya que se ha 

visto que en otros lugares dentro y fuera del país han tenido éxito si 

enfrentan al mercado de esta forma.  
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La asociatividad y organizaciones de productores actualmente 

existentes  constituyen experimentos interesantes para la articulación 

exitosa de los pequeños productores en los mercados; ellos 

desnudan las carencias y limitaciones que exhiben las actuales 

formas de organización existentes, además de mostrar la evidente 

necesidad de multiplicar las organizaciones  y organizaciones tales 

como Aldea Global, ODECO, INFOP, PRONADEL, H de H,  FHIA, 

GTZ, ASONOG, OXFAM INTERNACIONAL y IICA entre otras, mismas 

que están destinadas a estos propósitos de unificación 

microempresarial. 

 

Lo que se supone con esto es facilitar trámites, adaptar barreras, 

establecer estándares y requerimientos adaptado a las capacidades 

de producción de los pequeños productores. 

 

Con el presente estudio se pretende contribuir al análisis de los 

problemas que enfrentan los microempresarios y responder 

tentativamente a las  interrogantes.  

 

También intenta llamar la atención sobre los efectos que tiene la 

promoción oficial y el incremento del consumo de vinos en la 

actividad e ingresos  de los pequeños productores, un sector poco 

visible para los que toman decisiones, 

 

Así como señalar las restricciones que los pequeños productores 

enfrentan para acceder al mercado en condiciones óptimas, en base 

al potencial y posibilidades que presentan.  
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CAPITULO I 

1.1 JUSTIFICACIÓN 

En el Municipio de Belén Gualcho Ocotepeque existen comunidades 

donde los productores se dedican a realizan actividades como ser el  

cultivo de mora, manzana, melocotón, durazno; aprovechando de 

esta manera su ubicación geográfica, la cual favorece mucho a estos 

cultivos. 

Como resultado del deseo de dar valor agregado a dichas frutas 

tropicales, existen cuatro microempresas que se dedican a la 

producción de los vinos artesanales las cuales están ubicadas en las 

comunidades de la Mohaga, Yerbabuena, Tuyal y Magueyal.  

El vino que ellas realizan es de forma artesanal, además es 

comercializada solamente a nivel local.   

Han existido muchos problemas para que el vino tenga una 

comercialización más amplia y es por factores diversos de tipo 

cultural, social, político y económico.  

Es un problema cultural porque las personas no conocen la calidad 

de vino que producen en las comunidades y a la vez no valoran sus 

productos; problema social en donde la comunidad juega un papel 

muy importante debido a la lucha de imponer políticas de consumo 

por parte de los mercados extranjeros; problema político ya que los 

productores deben regirse bajo leyes o normas establecidas por el 

gobierno tanto nacional como municipal los cuales les limitan su 

desarrollo económico, además de que hay cambios en e l gobierno 

cada cuatro años y sus políticas de desarrollo son diferentes a las de 

su antecesor.  
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Y por último es un problema económico ya que la gente tiene 

inclinación por el precio de los  vinos extranjeros ante el de los vinos 

nacionales artesanales lo que conlleva a una toma de decisión no 

acertada  ya que al seleccionar el producto extranjero no 

contribuimos a generar divisas para las comunidades rurales y no 

apoyamos nuestras costumbres representadas por los vinos 

artesanales. 

Los productores de vinos de estas comunidades están siendo objeto 

por parte de intermediarios que están pagando precios burlescos, 

pero ellos tienen también la dificultad de mejorar los canales de 

distribución, por no tener un empuje o una comisión o asociación que 

les abra los sentidos de venta del producto. A eso le suman el 

pésimo estado de los caminos, lo que también dificulta la venta de su 

producción.  

Por lo que al estudiar a fondo este suceso se deben implementar 

estrategias cuyos actores principales sean las microempresas 

productoras de vinos artesanales  y así poder competir a nivel local, 

regional y nacional. Por otra parte la comunidad tendrán la 

oportunidad de conocer la potencialidad con que cuentan logrando 

aprovechar el uso de los recursos que poseen y dar a conocer, como 

un sistema integral de desarrollo les permite mejorar sus condiciones 

de vida. 

Otra  limitación importante, y estructural, para la inserción de estos 

pequeños productores a los mercados es la propia naturaleza familiar 

de la mayor parte de las unidades productivas a las que pertenecen: 

la mayor parte de ellas ofertan productos como parte de sus múltiples 

estrategias de sobrevivencia o búsqueda de bienestar, para la mejora 

de sus condiciones de vida, obtención de prestigio local e incluso 

para incrementar sus niveles y nuevas necesidades de consumo.  
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La inserción al mercado para ellos es un medio y no un fin, y es solo 

uno de los medios de los que disponen o por los que esperan lograr 

sus objetivos que, en la mayor parte de los casos, se centran en e l 

bienestar de la familia. 

1.2 PROBLEMA ENCONTRADO 

Las microempresas incluidas en el estudio,  producen vinos de baja 

calidad debido a los malos manejos que le dan a las frutas cuando  lo 

están elaborando; además los productores que venden las frutas a 

los procesadores de vino,  no  perciben en éste un negocio que les 

genere  dinero en el corto plazo.  

1.3 PROBLEMA DE LA INVESTIGACIÓN 

Las comunidades del municipio de Belén Gualcho Ocotepeque  son 

altamente productivas en cultivos como la mora, durazno, melocotón, 

manzana, dichas materia primas no son aprovechadas al máximo ya 

que se observa que gran parte de la cosecha se pierde por no tener 

alternativas de transformación. 

Algunas comunidades elaboran vinos con esas frutas pero a pequeña 

escala, comercializándolo solo en las comunidades donde las 

microempresas están radicadas, desaprovechando las oportunidades 

de poder venderlos en otros mercados lo cual les traería mayores 

ingresos y les obligaría a establecer procesos productivos más 

eficientes. 

Las microempresas incluidas en el estudio, producen vinos de baja 

calidad debido a los malos manejos que le dan a las frutas cuando lo 

están laborando; además, los productores que venden las frutas a los 
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procesadores de vinos, no perciben en éste un negocio que les 

genere dinero en el corto plazo. 

1.4 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA 

¿Cuáles son los factores técnicos, económicos y oraganizacionales 

que intervienen positiva o negativamente en los procesos de 

transformación y comercialización de vinos artesanales de frutas 

tropicales elaborados en el municipio de Belén Gualcho, 

Ocotepeque? 

1.5 DELIMITACIÓN DEL PROBLEMA 

Temporal:      Año de Estudio  2007---2010 

 Espacial:      República de Honduras 

 Departamento:    Ocotepeque 

 Municipio:     Belén Gualcho Ocotepeque 

 Unidades de Estudio:  “Las microempresas productoras 

de vinos   de frutas tropicales”                                                                     

Actividad Económica:   Venta de vinos de frutas  

tropicales  

Sector Geográfico:              “MIPYMES RURALES de las  

      Comunidades,   Mohaga, Tuyal,  

      Yerbabuena y Magueyal”              
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1.6 OBJETIVOS 

1.6.1 Objetivo general: 

Analizar los factores relacionados con la transformación y la 

comercialización de los vinos artesanales que afectan la capacidad 

de desarrollo de las microempresas productoras del municipio de 

Belén Gualcho, Ocotepeque 

1.6.2 Objetivos Específicos 

a) Caracterizar a las pequeñas  microempresas productoras de 

vinos artesanales en el municipio de Belén Gualcho 

Ocotepeque. 

 

b) Realizar un diagnóstico para conocer el funcionamiento, 

fortalezas y debilidades que tienen estas microempresas para 

producir.  

 

c) Evaluar los factores  que interfieren en el manejo de la 

producción y comercialización de los vinos. 

 

d) Establecer alternativas para mejorar las condiciones del 

proceso de elaboración y  comercialización de vinos 

artesanales  de frutas tropicales. 
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CAPITULO II 

MARCO TEÓRICO 

2.1 HISTORIA DEL LOS VINOS 

El vino parece haber nacido con el hombre, ha sido siempre su 

alegría y uno de los mayores placeres de los que ha disfrutado, su 

inspiración y uno de los principales motores de la cultura occidental.   

Es de mencionar que desde su creación el vino  está rodeado de 

leyendas, una de las leyendas griegas le atribuye a Dionisos la idea 

de cultivar la vid y extraer de ella el vino; otra dice que fue 

descubierta por el pastor Estafilo que encontró a una de sus cabras 

comiendo los frutos de una planta, tomó los frutos y se los llevo a su 

amo, Oinos, quién al colocarlos en un cuenco, extraerles el jugo y 

beberlo comprobó que se regocijaba cada vez que lo tomaba.  

El vino aparece en la biblia (Libro de Génesis capítulo 9 versículo: 9) 

tras el diluvio universal replantado por Noé  del que la tradición judío 

cristiano aclama como inventor del vino donde es mencionado en el 

país de Grecia antigua. 

 

En esas épocas la bebida corriente del Egipto fue la cerveza 

preparada con cebada, trigo, candela y dátiles, pero desde que 
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gobernaron las dinastías faraónicas el vino siempre era 

indispensable1.  

El escritor francés Jean de Kenderland afirma que en Francia, en la 

época de la civilización lacustre,  hace doce o quince mil años ya 

existía el vino, es decir el producto fermentado de la uva.  

Como la Vitis vinífera, la planta salvaje de la vid, es autóctona en 

tantos lugares del ancho mundo, nada puede demostrar, aunque 

tampoco puede afirmarse de modo categórico, que no se conociera el 

vino en China, en la India o en las Galias. 

Existen evidencias arqueológicas donde indica que las producciones 

de vinos más antiguas provienen de  extensas aéreas que abarcan 

Georgia, Irán (Montes Zagros) datando esto los comienzos en el 

periodo que va desde el 6,000 al 5,000 a. C. 

Los primeros cultivos de la uva se dieron en la edad media del 

bronce en lugares cercanos al Oriente próximo, Sumeria, y Antiguo 

Egipto alrededor del tercer milenio a. C.2 

La naturaleza humana ha estado desde sus comienzos, sedienta de 

vino lo que provoca que sea una mercancía de valor en diferentes 

culturas. Sin embargo los primeros datos concretos provienen de 

                                                           
1
PEYNAUD, Emile "Enología, Práctica. Conocimiento y Elaboración del Vino". Editorial 

Mundi – Prensa, tercera edición. 1990. Madrid 

 
2
MCGOVERN, Patrick, Ancient Wine : The Search for the Origins of Viniculture , (ISBN: 

0691127840) Eeditorial: European-Media-Service, GTI GmbH (Waldshut-Tiengen, BW, Pag. 

segunda edicion. 2000,Germany,  
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Egipto, parece ser que la morera, el grano y la viña fueron 

importados a Egipto por el hombre; el primer dato sobre el vino se 

remonta a 7000 años a.C. Murió un faraón, cuyo nombre se ignora, y 

fue enterrado conforme al rito y pompa de los muertos; al lado del 

real despojo, unas estatuillas representaban los esclavos dispuestos 

a servir al personaje una jarra de vino, siendo el  más  antiguo 

testimonio palpable de la existencia del vino3. 

Gracias a sus características adaptivas de la euroasiática Vitis 

vinífera ha requerido pocos cambios genéticos a su cultivo a las 

diferentes  zonas donde fue una de las claves de su expansión a lo 

largo de Europa, así como en la mayoría de los climas templados de 

la tierra. (Johnson, Hugh; 1989) 

Los romanos plantaron viñedos en todos los lugares en que la uva 

soportó el clima (África del Norte, España, Gaul, Inglaterra e Illyria). 

Los cultivos permanecieron para consumo local, en particular para la 

Sagrada Comunión, donde  su cuidado paso a ser preocupación de 

los eclesiásticos, la reaparición del vino como bebida, y la de 

famosas bodegas, resulto invariablemente de los esfuerzos de 

monjes y monarcas distinguidos por su devoción a la iglesia. La 

mayoría de los vinos locales eran de baja calidad, especialmente de 

áreas actualmente consideradas como de alta latitud.  

 

La utilización de botellas y corchos apareció para finales del siglo 

XVII, y se atribuye su creación a Dom Pierre Pérignon de Hautvillers, 

padre del mercado del Champagne. Otro descubrimiento, al que se 

                                                           
3
RODRÍGUEZ B, Víctor. Informe de Pasantia de Ingeniería Industrial. Carora, Junio 1.994 
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llegó, pero por error, fue la obtención de vinos dulces y bouquet, los 

cuales se producían dejando que las uvas entraran en cierto fermento 

todavía en los viñedos y parras, en el año 1775 en Rheingau. 

También durante el siglo XVII, fue cuando los productores de 

Madeira, Jerez y Oporto comenzaron a fortificar sus vinos agregando 

Brandy durante la elaboración. 

El vino no solamente se quedó en esta época, sino que siguió su 

evolución año con año hasta llegar a la modernización, donde ya 

tenía factores de mayor purificación y sabores diferentes entre sí. 

2.1.2 LA EVOLUCIÓN DEL VINO MODERNO 

A principios del siglo XIX se produjo una auténtica revolución: de 

pronto los vinos rosados pasaron de moda y la demanda se dirigió a 

los vinos de color oscuro y larga fermentación. La explicación radica 

en el descubrimiento de los efectos de la conservación del vino en 

botellas (desde los tiempos de los romanos, el vino pasaba la vida en 

un barril). Pero a finales del siglo XVII alguien descubrió el tapón de 

corcho. 

Poco a poco, fue evidente que el vino conservado en botella bien 

tapada duraba más que el guardado en barril, ya que éste último 

perdía contenido cada vez que era abierto, también envejecía de 

modo diferente para adquirir lo que es conocido como bouquet. El 

comercio del vino estaba en auge.  

En los países productores, una parte excesiva de la economía se 

basaba en vino, calculándose que, en 1880 y en Italia, no menos del 

80% de la población dependía en mayor o menor grado del vino para 
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su subsistencia.4Los países reconocidos por contar con las mejores 

calidades de vino son Francia, Italia, España, Argentina, Portugal, 

Chile y Argelia, agregándose últimamente ciertos vinos Californianos 

de Estados Unidos y otros alemanes.5 

No se puede hablar de este tema si no se conoce su definición, 

estructura, formula, forma de cultivo, por tal motivo se plantea 

información bibliográfica para su mayor entendimiento.  

2.2 DEFINICIÓN  DE VINOS 

2.2.1 VINOS DE UVA. 

Técnicamente, el vino es una bebida que se produce a partir de la 

fermentación alcohólica del mosto de la uva, en donde los azúcares 

reductores como glucosa y fructosa son convertidos a etanol y CO 2, 

debido a la acción de las enzimas presentes en las levaduras. En el 

caso de la molécula de la glucosa, se producen dos moléculas de 

etanol y dos moléculas de dióxido de carbono, tal como se ilustra en 

la ecuación de Gay Lussac y que se expresa de la siguiente manera 6: 

El azúcar y los ácidos que posee la fruta Vitis vinífera hacen que 

sean suficientes para el desarrollo de la fermentación. No obstante, 

                                                           
4
ROBINSON, Johnson; El vino. Análisis de Bebidas y Alcohol, 1ª. Edición, Editorial Caruña, S.A. 

Madrid, 2003. 
5
Cooke, G. M., Making Table Wine at Home, University of California, Davies, Division of Agriculture and 

Natural Resources, http://www.ucdavis.edu De Rosa, Tecnología del Vino into, Editorial Mundi-Prensa. 

6
Vogt, E.; Jakob, L.; Lemperle, E.; Weiss, E. “El vino. Obtención, elaboración y análisis", 2a. 

edición. Ed. Acribia, S.A.; Zaragoza, 1987. 
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el vino es una suma de un conjunto de factores ambientales: clima, 

latitud, altitud, horas de luz, etc.  

Aproximadamente un 66% de la recolección mundial de la uva se 

dedica a la producción vinícola; el resto es para su consumo como 

fruta. A pesar de ello el cultivo de la vid cubre tan sólo un 0.5% del 

suelo cultivable en el mundo. El cultivo de la vid se ha asociado a 

lugares con un clima mediterráneo.  

En la industria se elaboran tres tipos de vino, de acuerdo con su 

color, tinto, rosado y blanco7.  El primero es el vino elaborado con el 

jugo, hollejo y semillas de uvas negras; el rosado, se elabora 

mediante una fermentación parcial igual al anterior, empleando uvas 

negras, pero luego se filtra y la fermentación se hace en el mosto 

filtrado; los vinos blancos se preparan haciendo fermentar solamente 

mosto filtrado o separado del hollejo y semillas, empleando uvas 

blancas.8 

Los cultivos de uvas no se producen en nuestra zona tropical debido 

a factores como: 

El clima, ya que requieren de zonas templadas e intertropicales, 

pudiendo realizarse en zonas donde la temperatura media anual no 

desciende de los 9 grados centígrados.  

                                                           
7
PEYNAUD, Emile "Enología, Práctica. Conocimiento y Elaboración del Vino". Editorial Mundi – 

Prensa, tercera edición. 1990. Madrid. 

 
8
Vogt, E.; Jakob, L.; Lemperle, E.; Weiss, E. “El vino. Obtención, elaboración y análisis", 2a. edición.  

Ed. Acribia, S.A.; Zaragoza, 1987 
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 Precipitaciones, las necesidades de agua se encuentran entre 300 

a 600 mm disponibles durante la etapa vegetativa.   

 Condiciones agroecológicas:  

 Tipos de suelos: 

 Precipitación pluvial:  

 Humedad relativa: 

 Recursos hídricos:  

2.2.2 VINOS DE FRUTAS TROPICALES. 

Los cultivos de uvas no se producen en nuestro país, debido a los 

siguientes factores: Honduras está situada en la zona tropical, siendo 

esta la parte que más recibe directamente los rayos solares durante 

todo el año, como resultado se encuentran los climas más calientes 

del mundo  donde Honduras posee un clima cálido y húmedo y se 

observan las dos estaciones del año: seca y lluviosa, los vientos 

soplan durante todo el año9.  

Las condiciones agroecológicas con que cuenta Honduras, la hace 

apta para el cultivo de frutas tropicales como: mango piña, cítricos, 

maracuyá, papaya, guayaba, guanábana, aguacate, tamarindo, nance 

marañón 

Sin embargo, existen otras frutas que pueden ser usadas para 

producir este tipo de bebidas alcohólicas. Según la ley de bebidas de 

Puerto Rico define como vino de frutas tropicales, el producto de la 

fermentación alcohólica normal del jugo de las frutas como: piña, 

                                                           
9
JESÚS HOYOS F. Frutales en Venezuela. Editorial: Sociedad de Ciencias Naturales "La 

Salle" Caracas – Venezuela 

 

UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados

http://www.monografias.com/trabajos10/venez/venez.shtml#terr
http://www.monografias.com/trabajos35/sociedad/sociedad.shtml
http://www.monografias.com/trabajos11/concient/concient.shtml


29 
 

acerolo, tomate, parcha y de la maceración de guayaba, mango, 

guineo, papaya, guanábana y de otras frutas de las que comúnmente 

se producen en la zona tropical y cuyo contenido alcohólico no 

exceda de veinticuatro por ciento (24%) de alcohol por volumen.10 

2.3  DESCRIPCIÓN DE LAS FRUTAS TROPICALES 

Las frutas tropicales son cultivos altamente apreciados por sus 

características sensoriales que le brindan un atractivo especial frente 

a frutas de países de climas templados.11 

El sector Frutícola en su conjunto, excluida la fase de procesamiento 

industrial y la producción de banano, representó en 2001, 

aproximadamente el 4,5 % del PIB agropecuario nominal.  

Las exportaciones de frutas frescas, excluidas las exportaciones de 

banano, alcanzaron alrededor de $35 millones, siendo las más 

importantes las exportaciones de Piña, Naranja, Toronja y Mango.  

Este valor representó alrededor del 6% de las exportaciones 

agrícolas no procesadas del país. Para los fines de la Mesa Agrícola 

Hondureña, el Rubro Fruticultura comprende el conjunto de 

actividades económicas asociadas a la producción actual o potencial 

                                                           
10

ROBINSON, Johnson; El vino. Análisis de Bebidas y Alcohol, 1ª. Edición, Editorial Caruña, 

S.A. Madrid, 2003  

 
11

Guirardo Romero, Nuria. Proyecto de conservación y recuperación de una especie amenazada, 

Testudo graeca, a partir de las poblaciones relictas del sureste español. Informe inédito. Almeria: [s.n.], 

1988. 115 p. Informe técnico Dirección General de Medio Ambiente 
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en Honduras de las especies siguientes, de acuerdo a la tipología de 

las mismas.12 

Las frutas tropicales más importantes en nuestro país son: mango, 

piña, cítricos, maracuyá, papaya, guayaba, guanábana, aguacate, 

tamarindo, nance, marañón. 

Además en nuestro territorio se dan frutas exóticas como ser: lichas, 

mangostín, duriam, rambután, arándanos, higo, pitahaya.  Frutas de 

altura como: manzana, fresa, ciruela, mora, durazno. 

A continuación se presenta una descripción de las frutas tropicales 

que se pueden cultivar en la zona de estudio como lo es el municipio 

de Belén Gualcho, Ocotepeque 

 

2.3.1  CULTIVO DE LA MORA. 

2.3.1.1 DESCRIPCIÓN 

La mora es una fruta compuesta que contiene varias drupas unidas a 

un receptáculo. Se cultiva para la comercialización de la fruta, la cual 

puede ser consumida en estado fresco o procesada. En Honduras 

                                                           
12

Ver anexo cuadro no. 1 cultivos comprendidos en el rubro de frutas tropicales, exóticas y de altura 
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existe alta demanda para la mora silvestre que es util izada para la 

elaboración de jugos y su consumo como fruta fresca.13 

2.3.1.2 INFORMACIÓN GENERAL 

Variedades: Brazos, Rosborough, Brison y Womack. La propagación 

se realiza mediante trasplante, utilizando  material vegetativo 

certificado que esté libre de plagas y enfermedades. Los trasplantes 

pueden consistir de pedazos de raíz, trasplantes latentes con raíces 

desnudas (sin tierra) o trasplantes enraizados con varias hojas.  

Distancia y densidad de siembra: Las plantas se siembran en surcos, 

a una distancia de 1.2-1.5m entre plantas y 1.7-2.0 m entre surcos. 

Con esto se obtiene una densidad de 3,333-2,902 plantas/ha. 

Época de siembra: Con disponibilidad de riego la mora se puede 

sembrar en el mes de Enero y sin disponibilidad riego se puede 

sembrar a finales de Mayo o principios de Junio. 

 

Época de cosecha: Se distribuye en la mayoría de los meses a 

excepción de julio y agosto. 

 

Zona de siembra: Siguatepeque, La Esperanza, Santa Lucía y 

Lepaterique; Belén Gualcho, Ocotepeque 

Rendimiento esperado: 6,700 kg/ha 

                                                           
13

Guirardo Romero, Nuria. Proyecto de conservación y recuperación de una especie amenazada, 

Testudo graeca, a partir de las poblaciones relictas del sureste español. Informe inédito. Almeria: [s.n.], 

1988. 115 p. Informe técnico Dirección General de Medio Ambiente. 
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Fertilización recomendada: Para una producción máxima y 

continúa, la mora puede requerir de 150 kg de Nitrógeno (N), 150 kg 

de Fósforo (P2O5) y 150 Potasio (K2O). Sin embargo, la fertilización 

debe ser realizada de acuerdo a recomendaciones específicas 

emitidas por un laboratorio de suelos especializado. 

Condiciones Agroecológicas 

Suelo: requiere de suelos franco arcillosos o franco arenosos que 

tengan un buen drenaje y un alto contenido de materia orgánica.  

 PH: 6.0 - 6.5. 

 Altitud: 1,200- 2,000 msnm. 

 Clima: templado y frio 

 Temperatura. 16 -25 °C. 

 Precipitación: 1,560 mm.  

 

Manejo de Post cosecha  

 Índice de cosecha: debido a que la mora es una fruta 

climatérica, se debe  cosechar teniendo en cuenta los 

siguientes índices de madurez: facilidad de desprendimiento de 

la fruta, desarrollo de color y aroma característicos a la 

variedad, número de días   después de la floración, los cuales 

pueden ser entre 45 - 65 días. 

 Precalentamiento: por aire forzado a 5 °C dentro de las 

primeras 4 horas de ser cosechada la fruta. 

 Clasificación: la cosecha se realiza directamente en el campo, 

posteriormente se clasifica de acuerdo al tamaño.  
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 Empaque: en canastas plásticas con capacidad de 156 gramos, 

colocadas  en cajas de cartón abiertas. 

 Temperatura de almacenamiento: -0.5 a 0 °C. 

 Mercado: los mercados potenciales para la mora son  

regionales y nacionales.14 

 

2.3.2 CULTIVO DE MANZANO  

2.3.2.1 ANTECEDENTES 

El cultivo de la manzana es una opción para el productor de zonas 

altas que se encuentre arriba de los 1000 metros sobre el nivel del 

mar (msnm), actualmente el país cuenta con unas 120 hectáreas (170 

manzanas) plantadas de las cuales 56 hectáreas (80 manzanas) 

están en producción, con rendimientos promedios de 18 kilogramos 

(40 libras) por árbol adulto (de 6 años). 

Según datos S.E.P.A. (Servicios de Protección Agropecuaria de la 

SAG) el país importo en el 2004 (6,082.5 toneladas de manzana) 

principalmente procedentes de Estados Unidos de América, Canadá, 

México, Chile, Guatemala, representando una fuga de divisas de 

(4.09millones de dólares americanos), equivalente a unos 75.7 

millones de Lempiras.  Para satisfacer la demanda nacional y sustituir 

las importaciones de manzana es necesario plantar unas 486 

hectáreas (690 mz) del cultivo en el país.  

En términos generales, el cultivo del manzano requiere un alto costo 

de inversión inicial, además, son necesarios el asesoramiento técnico 

                                                           
14

Corzo, J. Picha, D. 1995 Mora, Guía de Producción, manejo pos cosecha y mercadeo en Honduras  

 

UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



34 
 

y la adopción de nuevas tecnologías de siembra, fertilización, control 

fitosanitario, poda, cosecha y post cosecha. 

2.3.2.2 ORIGEN Y DISTRIBUCIÓN 

La manzana es la fruta más popular del mundo y  tiene más de 4,000 

años de historia. Generalmente se acepta como centros primarios de 

origen del género  Malus a Asia Menor, el Cáucaso, Rusia Central, el 

Himalaya y Pakistán. 

Los principales países productores de manzana son China, Estados 

Unidos de América, Turquía, Italia y Francia, en este orden. En 

Centro América la manzana se cultiva en Guatemala, Costa Rica y 

Honduras. 

2.3.2.3 CLASIFICACIÓN 

La manzana pertenece a la familia Rosácea, subfami lia Pomoideae y 

genero Malus. 

Este género tiene cerca de 25 especies y se conocen unas 6000 

variedades distribuidas en varios países. El nombre científico de la 

manzana es Malus domestica Bork. 

2.3.2.4 CONDICIONES AGROECOLÓGICAS 

a) El clima 

Es muy importante contar con los factores de clima adecuados para 

el cultivo, ya que estos no se pueden modificar, a menos que se 

produzca bajo invernaderos. 

El manzano crece bien a una altitud mayor de 1000 metros sobre el 

nivel del mar, una humedad relativa mayor de 70%, una temperatura 

promedia de 21ºC y con una precipitación de unos 1,500 mm al año.  
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b) La variedad 

Es muy importante analizar las características deseadas de los 

frutales a establecer. 

Hay que conocer las necesidades de la variedad, su vigor, porte, 

precocidad, resistencia y productividad. El éxito en la producción 

depende en parte de una buena selección de variedades 

c) Disponibilidad de agua 

Es muy importante contar con una fuente de agua para riego, ya que 

el periodo normal de crecimiento de la fruta se dará desde marzo a 

mayo, que es la estación seca en nuestro medio y cuando hay 

necesidad de riegos. 

d)  El suelo 

El manzano posee una gran flexibilidad de adaptación para los 

diferentes tipos de suelo y se encuentran huertos en los terrenos con 

suelos diferentes. 

 

 El desarrollo del árbol, su productividad y la calidad del fruto no son 

iguales en diferentes tipos de suelo; por eso deben evitarse los 

suelos con características físicas extremas, como los arenosos 

calizos, o los muy compactos, de fácil encharcamiento y de difícil 

aireación.  

Preferiblemente, la textura del suelo debe ser del tipo franco, franco 

arcilloso o franco arenoso, con una profundidad mayor de 50 cm, 

buen drenaje y una pendiente de 5% hasta45%. El pH debe estar 

entre 4.5 y 7.0 (el rango ideal es de 6.5 a 6.8). 

UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



36 
 

2.3.2.5  SELECCIÓN DE VARIEDADES 

La selección de la variedad más adecuada es el punto clave del 

desarrollo del huerto, ya que de aquí se derivan una serie de 

consecuencias de toda índole. Sin embargo, para nuestras zonas no 

tenemos una gran cantidad de variedades por escoger, ya que el 

factor frio es el más determinante en la selección. 

a) Requerimiento de frío 

Es necesario pensar en variedades que requieren pocas horas de frio  

(no más de 300 horas frio). Estas variedades son ANNA y GOLDEN 

DORSETT, las cuales se adaptan muy bien a las condiciones de frio 

en nuestras zonas. 

 b) Demanda del mercado 

Es necesario conocer las exigencias del mercado y las épocas en 

que se puede vender el producto. Una buena época de venta es ent re 

los meses de mayo y junio, por lo que se puede aprovechar este 

tiempo para su comercialización. Por tanto, se pueden programar 

cosechas para los meses de febrero, marzo y abril.  

 

c) Características del fruto 

Se refiere a las características de sabor, olor, tamaño, forma, textura 

y peso de la fruta que son exigidas por el consumidor. La variedad 

Anna tiene muy buena aceptación en el mercado nacional, debido a 

su sabor agridulce y su consistencia crujiente. 
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d) Época de floración y cosecha 

Las variedades Anna y Golden Dorset permiten la manipulación de 

las fechas de floración, lo que permite realizar dos cosechas en 13 

meses. La floración normal es en el mes de febrero y la cosecha se 

realiza 120 días después (en junio). 

Mediante el uso de ciertas técnicas, se puede lograr una floración 

forzada. Si esta se programa para el mes de agosto, se puede 

cosechar en diciembre, logrando así dos cosechas en 13 meses.  

e) Resistencia al transporte 

Es importante determinar esta característica al momento de 

establecer un huerto, considerando la distancia del mercado. La 

variedad Anna tiene buena resistencia al transporte bajo condiciones 

de manejo adecuado (selección y empaque).  

f) Autofecundación 

La variedad Anna necesita tener otra variedad para polinizarse, 

debido a su bajo porcentaje de auto polinización que solamente 

alcanza el 2%, o sea que de 100 frutos solamente dos formaran sus 

semillas.  

Cuando los frutos de la manzana no poseen semillas se vuelven 

deformes y se disminuye su duración en almacenamiento, por lo que 

se debe recurrir a otra variedad para realizar la polinización, siendo 

en este caso Golden Dorsett. 

2.3.2.6 MÉTODOS COMPENSADORES DE FRÍO Y SU USO 

La falta de una época prolongada de frio en el manzano normalmente 

conduce a una serie de desórdenes fisiológicos, de tal modo que si 
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no se toman medidas de compensación, habrá bajas producciones e 

inclusive se puede producir hasta la muerte del árbol.  

Con el interés de compensar por la falta de un periodo de frio 

prolongado, se han desarrollado varios métodos: los métodos 

culturales y los métodos químicos.  

Dentro de los métodos culturales para compensar la falta de frio 

tenemos: 

 Defoliación manual. 

 Encalado. 

 Poda de despunte. 

 Arqueado o agobio de ramas. 

 

Dentro de los métodos químicos existe la utilización de varios 

productos como: 

 Aceite Agrícola. 

 Nitrato de Potasio. 

 Sulfato de Amonio. 

 Cianamida Hidrogenada (Dormex). 

 

2.3.2.7 FERTILIZACIÓN 

Aun si se establece un huerto frutal en suelos ricos en materia 

orgánica y minerales (suelos con bastante tierra negra), siempre es 

necesario realizar fertilizaciones, de lo contrario el terreno día a día 

se va empobreciendo, causando bajos rendimientos y menos 

ingresos.  
UDI-D
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Antes de poner en práctica un plan de fertilizaciones, es necesario 

tomar una muestra de suelos y enviarla al laboratorio más cercano 

para su análisis químico. Con los resultados obtenidos se puede 

determinar el plan de fertilización más adecuado. 

También es importante, además de la fertilización, la aplicación de 

enmiendas al suelo, con el objetivo de mejorar condiciones 

inapropiadas que puedan interferir en el buen aprovechamiento de 

los macro nutrientes (nitrógeno, fosforo y potasio).  

Con la aplicación de enmiendas se puede corregir un pH inapropiado, 

mal drenaje, bajos niveles de materia orgánica y baja actividad 

biológica. Las  correcciones de  todas estas características son 

necesarias para el buen aprovechamiento de los fertilizantes.  
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2.3.2.8 COSECHA Y POSCOSECHA 

a) Madurez 

Existen dos clases de madurez: 

- Madurez fisiológica 

Es parte del proceso de maduración de los frutos en el cual, aun 

cuando estos todavía no son aptos para el consumo, ya están listos 

para ser cosechados y continuar el proceso de maduración bajo 

condiciones apropiadas de temperatura y humedad. 

- Madurez de consumo 

Es la etapa de maduración que comienza en el momento en que los 

frutos poseen las cualidades que los hacen comestibles. Representa 

un periodo durante el cual se presentan diversos estados de 

maduración aceptados por el consumidor, de acuerdo a los gustos 

particulares, desde frutas todavía acidas y muy compactas hasta 

frutas totalmente maduras que han desarrollado completamente sus 

características de sabor y olor, y presentan una textura suave. Solo 

la fruta que se encuentra en la etapa de madurez de consumo debe 

ser puesta a disposición del público en los mercados minoristas.  
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b) Momento oportuno de cosecha 

El momento oportuno de cosecha determina el éxito de la 

comercialización, que es la meta final de todos los esfuerzos 

realizados por el productor. La manzana que se cosecha muy madura 

tiene una tasa de respiración muy alta y con ello se reduce la vida de 

almacenamiento y de anaquel, y aumenta la decolorización y 

deterioro de la fruta. Por otro lado, la manzana que se cosecha muy 

verde es susceptible a danos mecánicos y no madura enforna 

uniforme.15 

Existen varios índices para determinar la maduración y el momento 

apropiado de la cosecha, que pueden estar basados en: 

 Los grados Brix (azucares). 

 La resistencia a la presión (firmeza de la pulpa).  

 El contenido de almidón. 

 El color interno y externo. 

 La facilidad de desprendimiento o abscisión. 

 El tamaño y la forma. 

 Número de días después de la floración.16 

 

 

 

 

                                                           
15

Álvarez Requejo, S. 1998. El manzano. 5ta Edición, Barcelona ES Editorial, Aedos.p.430 –490. 
16

Romero Antonio, 2006. Manual sobre cultivo manzano en Honduras, Fundación Hondureña de 

Investigación Agrícola. 
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2.3.3 CULTIVO DEL DURAZNO 

2.3.3.1 ANTECENDENTES 

En Honduras existen alrededor de 60 hectáreas (ha) de durazno o 

melocotón (Prunus persicae Miller), plantadas en: La Esperanza 

Intibucá; Valle de Ángeles, Francisco Morazán; Marcala, Guajiquiro y 

Santiago Puringla, La Paz; Belén Gualcho, Ocotepeque y La Fortuna 

en Quimistán, Santa Bárbara.  De estas 60 hectáreas, 66%, (39.6) 

son de durazno blanco o criollo y el resto de melocotón amarillo.  

El año 2004  el país importó unas 195 toneladas de melocotón 

amarillo, principalmente procedente de los Estados Unidos de 

América, Chile, Canadá, México y Guatemala, representando una 

fuga de divisas de (US$.170 527.00), equivalentes a (Lps.3 

155119.00). Teniendo en cuenta la productividad del durazno en 

nuestro país, se estima que para reemplazar las importaciones se 

deberían sembrar unas 35 ha adicionales a las que actualmente 

existen. 

La actividad frutícola presenta algunas limitantes, entre ellas el alto 

costo de la inversión inicial y la necesidad de asesoramiento técnico. 

También requiere la adopción de nuevas tecnologías en cuanto a 

sistemas de plantación, fertilización, control fitosanitario, podas, 

cosecha y pos cosecha. Ofrece asistencia capacitación y otros 

servicios que ayudan al productor en sus proyectos de producción y 

comercialización de este cultivo. 
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 Mediante la buena cooperación entre los técnicos especializados en 

el cultivo darán la asistencia capacitación y otros servicios que 

ayudan al productor en sus proyectos de producción y 

comercialización de este cultivo y los productores, la producción de 

durazno se podría convertir en Honduras en una actividad productiva 

y rentable, aumentando así los ingresos y el bienestar de los 

productores dedicados a este rubro en particular, y a las localidades 

de concentración del cultivo en general. 

2.3.3.2 GENERALIDADES DEL CULTIVO 

El durazno (Prunus persicae Miller) pertenece a la familia de las 

Rosáceas. Se considera originario de la China, ya que este cultivo se 

conoce en este país desde tiempos muy remotos. Se encuentra 

esparcido en todo el mundo, localizándose la mayor producción en 

Europa, donde se obtienen unos 3.5 millones de toneladas (t) por 

año, lo que representa casi el 50% de la producción mundial.  

Los principales países productores son: Italia, EE.UU., España, 

Grecia, Francia, China, Rusia, Chile, Argentina, Japón y México. 

2.3.3.3 SELECCIÓN DEL TERRENO 

Existen cuatro factores muy importantes que se deben considerar al 

momento de elegir el lugar del huerto: 

A. El clima. 

B. La pendiente del terreno. 

C. El suelo. 

D. El agua. 
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A. El clima 

Las variedades que se siembran en Honduras se desarrollan bien en 

lugares con temperaturas promedio de 18 °C, en terrenos situados 

arriba de 1000 metros sobre el nivel del mar (msnm). 

Se debe tener especial cuidado con las zonas donde todos los años 

se presentan granizadas, ya que éstas dañan los pequeños frutos.  

Es importante elegir terrenos con la mayor cantidad de radiación 

solar posible, ya que la luz solar favorece la formación de frutos de 

calidad superior. 

B. La pendiente del terreno 

Lo recomendable es sembrar en terrenos con 5% de pendiente. Sin 

embargo, se puede sembrar en terrenos hasta con 45% de pendiente, 

en este caso, se tiene que trabajar más intensivamente en obras de 

conservación de suelos. 

El establecimiento de huertos en lugares totalmente planos no es 

muy recomendable porque se pueden presentar problemas de 

drenaje, que causan pudrición de las raíces de los árboles.  

Es recomendable que el terreno sea accesible durante todo el año, 

para evitar contratiempos después de realizar la cosecha, cuando se 

tiene que transportar y vender el producto en el mercado final  
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C. El suelo 

Las propiedades físicas. 

Para el buen desarrollo de la planta es preferible seleccionar suelos 

profundos (mayores de 1 metro) y con un adecuado drenaje natural 

para evitar encharcamientos, un buen contenido de materia orgánica 

(3 a 5%) y una textura franco-arcillosa.  

La mayoría de los suelos de la zona de Intibucá son arcillosos 

(pesados), por lo que es importante incorporar materia orgánica 

antes de la siembra, para mejorar su porosidad y aireación.  

Las propiedades químicas. 

Es necesario determinar el pH del suelo, o sea, su grado de acidez o 

alcalinidad. La mejor forma de establecer el pH es mediante el 

análisis de una muestra de suelos en un laboratorio especializado.  

En la mayoría de los suelos de Intibucá, el pH está dentro de un 

rango de 4-5 (suelo ácido), lo que significa que es necesario 

incorporar cal dolomítica y obtener un pH entre 6.2 y 6.8.  

 Para tal fin se puede aplicar aproximadamente 0.7 kg (1.5 libras) de 

cal por metro cuadrado (m2), lo que equivale a 7000 kilogramos por 

hectárea (ha); sin embargo, lo ideal es seguir las recomendaciones 

que proporcione el laboratorio de suelos. 

D. El agua 

La buena disponibilidad de agua es un factor muy importante, 

especialmente en la época de floración y el crecimiento de la fruta, 

considerando que ésta contiene aproximadamente 85% de líquidos.  UDI-D
EGT-U
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El duraznero florece desde enero hasta marzo, mientras que el 

cuajamiento y el desarrollo del fruto ocurre en los meses de verano, 

por lo que se necesita realizar riegos semanales para producir fruta 

de buen tamaño.  Se puede aplicar unos 38 litros (10 galones) por 

planta por semana. 

1.3.3.4 PREPARACIÓN DEL TERRENO 

Para terrenos con pendientes entre 5 y 15% se recomienda realizar 

un pase de arado y tres pases de rastra.  Para terrenos con mayor 

pendiente se puede arar con bueyes, o picar la tierra con azadón 

para corregir las depresiones del terreno y tener mayor facilidad de 

trazado del terreno. 

5. VARIEDADES 

En Honduras, Intibucá es el departamento que cuenta con la mayor 

área sembrada con durazno; sin embargo, no hay un registro preciso 

de las variedades  que están plantadas. En la actualidad, la FHIA 

recomienda las siguientes dos17. La variedad criolla denominada 

melocotón amarillo y la variedad diamante. Estas variedades tienen 

las características siguientes: 

 

 

 

 

 

                                                           
17

Cuellar Enid Cultivos Promisorios en Honduras Fundación Hondureña de Investigación Agrícola 

Manual del cultivo del melocotón. pp. 38 – 70 
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 Melocotón amarillo 

 Árbol vigoroso y productivo, con frutos de color amarillo, pulpa 

amarilla, hueso (semilla) pegado y de excelente sabor.  

 Florea desde mediados de enero hasta finales de febrero.  

 Necesita aproximadamente 150 días de la floración a la 

cosecha. 

 La cosecha puede iniciarse desde mediados de julio hasta 

agosto. 

 El peso de los frutos es más de 120 gramos cada uno. 

 Esta variedad requiere plantarse en lugares mayores de 

1,800 msnm 

 Diamante 

 Árbol vigoroso y productivo que tiene un bajo requerimiento 

de frío; buena adaptación en zonas con un clima como La 

Esperanza, Intibucá. 

 Frutos de color amarillo tendiendo a color naranja, pulpa 

adherida a la semilla, de 

 muy buen sabor. 

 Generalmente florea de febrero a marzo. 

 Necesita unos 120 días de la floración a la cosecha. 

 La cosecha puede iniciarse desde finales de mayo hasta 

junio. 

 El peso de los frutos es de 90 a 150 gramos cada uno, de 

acuerdo al manejo que se  le brinde a la plantación. 
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2.3.3.5 FERTILIZACIÓN 

La fertilización es uno de los factores más importantes en la 

producción de frutales de altura, ya que permite un buen crecimiento 

y desarrollo de los árboles jóvenes ya segura una buena producción 

en el caso de árboles en cosecha. 

Aun cuando se establece un huerto frutal en suelos ricos en materia 

orgánica y minerales (suelos negros), siempre es necesario realizar 

fertilizaciones; de lo contrario, el terreno gradualmente va perdiendo 

su fertilidad, resultando en bajos rendimientos y menores ingresos 

económicos.  Antes de poner en práctica un plan de fertilizaciones, 

es bueno tomar una muestra de suelos y enviarla a un laboratorio 

para su análisis.  

Con los resultados del laboratorio se puede establecer el plan de 

fertilización. Además de la fertilización, es importante aplicar 

enmiendas al suelo (cal, yeso, abonos orgánicos, etc.), con el 

objetivo de mejorar condiciones inapropiadas que puedan interferir 

con el buen aprovechamiento de los  macro nutrientes (nitrógeno, 

fósforo y potasio).  

Con la aplicación de enmiendas como cal y yeso se puede corregir  

un pH bajo, mientras que los abonos orgánicos sirven para aumentar 

el contenido de materia orgánica y la actividad biológica en el suelo, 

y mejorar el drenaje. Todas estas actividades son importantes para 

asegurar el buen aprovechamiento de los fertilizantes.  
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2.3.3.6 ACTIVIDADES POSCOSECHA 

Clasificación 

Se realiza por peso y por tamaño de la siguiente forma: 

Extra: Es la fruta que presenta un pesa mayor a los 110.0 gramos, 

frutos completamente sanos, y que no presente fisuras o 

cuarteamientos causados por cambios de temperatura.  

Primera: Frutos entre 90 y 110 gramos. Frutos sanos sin 

cuarteamiento sin hongos y bacterias. 

Segunda: Fruta con peso menor a los 90 gramos, completamente 

sana. 

Industrial: Cuando los frutos están afectados por problemas 

fisiológicos como picaduras de pájaros, cuarteamientos, y leves 

afecciones por daños mecánicos. 

Desechos: Frutos afectados por problemas de microorganismos 

Empaque: Se realiza en cajas con moldes de hico por, se realiza por 

categorías teniendo el cuidado de no colocar más de dos niveles.  

Almacenamiento: La fruta debe estar todo el tiempo a 0.0 °C. 

Variaciones de temperatura hacen que la vida útil de la fruta se 

reduzca. 

Procesamiento: La fruta se usa para hacer vino, conservas en forma 

de medias rodajas, entero, julianas. 
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Transporte: Si la fruta se transporta a grandes distancias debe 

cortarse cuando la cambie de color la pulpa de verde a amarillo. Si se 

corta antes no madurara y si se corta bien madura no tendrá vida de 

almacén y vida de anaquel, lo cual limita la comercialización.18 

Los avances técnicos para la producción de vinos de variedades 

debe ser acompañado de una fundamentada organización 

empresarial, misma que se han venido dando como proceso integral 

de producción.  

Habitualmente encontramos que los productores de vinos trabajan 

solos o acompañados para la elaboración de este delicioso producto, 

ya sea en microempresas definidas o no, con el acrónimo mipyme, 

que significa micro, pequeña y mediana empresa.  

Un aspecto principal y en algunos casos el único, que eligen las 

personas autónomas  a la hora de querer alcanzar sus metas, son las 

microempresas, esto se debe a que el nivel de recursos económicos 

no es muy elevado para empezar la financiación de sus proyectos 

empresariales.  

Y para conjugar y albergar un buen estudio se hace una investigación 

acerca de las microempresas y como estas son importantes en las 

empresas en este caso las vinícolas. 

 

 

 

                                                           
18 Schneider, G. y Scarborough C. Cultivo de árboles frutales.  Ed. CECSA. 1986. Pp. 299-324. 
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2.6.3  EXPERIENCIAS EN LA PRODUCCION DE VINOS 

TROPICALES EN HONDURAS. 

En el mundo se disfruta de una diversidad de exquisitos vinos de uva, 

en Honduras se pueden degustar de una variedad de vinos de 

diversas frutas como la ciruela, el coyol, naranja, entre otras frutas; 

el proceso no requiere persevantes, es orgánico; los vinos orgánicos 

en su mayoría poseen un 10 por ciento de alcohol y no contiene 

saborizantes ya que los insumos son cultivados por productores 

hondureños utilizando en el proceso de producción fruta fresca, por 

lo que se vuelve un aliado para la salud de los consumidores.  

2.6.3.1  PRODUCCIÓN DE VINOS EN OLANCHO 

El vino Pacura es una bebida elaborada a base de frutas tropicales, 

elaboran vino  de toronja, tabayari y jabuticaba, brasileña, carlifoba. 

Eric Steiner, productor del vino Pacura, relata que en 1954 comienza 

la historia de su producto, cuando leía una enciclopedia de recetas, 

fórmulas y métodos de elaboración de vinos de frutas. 

El nombre del vino Pacura hace honor al cerro que está ubicado a un 

costado de la ciudad de Olanchito, el cual en épocas pasadas lucía 

hermosos árboles y una fauna muy singular de la zona.   

Actualmente venden unas 350 botellas en La Ceiba, el Progreso y 

San Pedro Sula, pero también lo han llevado para España y los 

Estados Unidos.19 

                                                           

19
Leticia Rosales; Hondudiario, Tegucigalpa Honduras; 02 abril 2007. 
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El vino de coyol  elaborado también en Olanchito es una bebida 

natural muy apetecida por sus consumidores y se vende de dos 

formas.  

El vino de coyol blanco que se obtiene en los primeros días de 

abierta la palma extrayéndose un líquido dulzoso que con el paso del 

tiempo va adquiriendo un sabor particular y fermentándose.  

También se vende el vino de color rojizo, mocaron más conocido 

como “pata de burro”. 

Este vino se extrae del coyol cuando está en su etapa de madurez 

que según expertos es entre los 10 y 20 años. Es una especie de 

palma y su corteza está cubierta casi en su totalidad de miles de 

espinas. Su nombre científico es acrocomia vinífera y se cultiva 

desde México hasta Panamá y según D.H. Janzen esta palma fue 

introducida por los indios precolombinos. 

Diariamente se debe hacer una especie de labrado en el agujero para 

que dé otra vez la bebida y luego se tapa. A un buen árbol se le 

puede sacar de dos a tres veces el vino por día y este puede durar 

entre 15 a 30 días, según su calidad.  

Este vino se puede apreciar en la época de verano con más 

presencia entre febrero y abril, pero tiene su mayor auge en Semana 

Santa, factor causante para que muchos turistas nacionales y 

extranjeros se trasladen hasta Olancho para saciar su curiosidad de 

probarlo. (Leticia Rosales; 2007) 
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2.6.3.3  PRODUCCION DE VINOS EN EL PARAISO 

En el municipio de Guinope  el Paraíso, ubicado unos 50 kilómetros 

al oriente de la capital, celebra del 5 al 8 de marzo su tradicional 

Festival de la Naranja. La tranquilidad de la comunidad se ve 

perturbada con la llegada de turistas que quieren probar el exquisito 

vino de naranja, los dulces, las jaleas y las conservas que, 

producidos artesanalmente, mantienen viva una tradición de 

generaciones. 

Doña Carmen Rivera de Izaguirre, comenzó a producir vinos de 

naranja   donde utilizaba barriles de madera de roble, esto lo hacía 

para aprovechar las naranjas cultivadas. 

Desde ese entonces y con las capacitaciones que ha recibido de la 

Escuela Agrícola El Zamorano, doña Carmen ha venido 

perfeccionando el proceso de elaboración del producto, a tal grado 

que su finca La Trilla, se ha convertido en la mejor destilería de vino 

de la zona.20 

2.6.3.4  PRODUCCION DE VINOS EN SIGUATEPEQUE:  

Honduras tiene una amplia gama de frutas tropicales, entre ellas la 

zarzamora y el marañón, de donde dos visionarios empresarios, 

Marta Mazier y Luis Cerna, están produciendo vinos con 

características excelentes desde hace 20 años.  

Estos esposos entusiastas fundaron en 1989 Bodegas Vinícolas 

Bastei (BVB), con la marca Don Quijote, por emprender esta obra 

                                                           
20

María Ortiz; El Heraldo. El Paraíso Honduras. 07 marzo 2009 
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quijotesca, dado a que en Honduras no existía una cultura del vino en 

ese entonces. 

Esta pequeña empresa inició prácticamente en el garaje de la casa 

de la familia Cerna- Mazier, ahí teníamos no más de 10 barriles, con 

capacidad como para 200 botellas cada uno, recuerda Marta Mazier.  

Hemos tenido una buena respuesta del mercado nacional, el 80% de 

los vinos son consumidos por nacionales y el restante 20% por 

extranjeros que prefieren el vino de marañón y el de zarzamora, el 

que está disponible en supermercados, tiendas de artesanía y 

restaurantes en diferentes partes del país, Choluteca,  La Esperanza, 

Olancho, Santa Bárbara, San Pedro Sula, entre otras ciudades, 

menciona.  

El proceso de fabricación de vinos Don Quijote es artesanal y el 

producto orgánico. Se añeja por dos años en presencia de madera de 

roble y un año en botellas. La capacidad de producción de la 

empresa en la actualidad es de 150,000 botellas anuales, de las 

cuales el 70% es zarzamora (vino tinto) y el restante 30% vinos de 

marañón (similar al vino blanco).  

Por otro lado, esta pequeña empresa está favoreciendo a grupos 

organizados y a productores independientes de zarzamora, en la Paz, 

y a los de marañón en el sur del país, de donde procede su materia 

prima.21 

 

 

                                                           

21
La Prensa.  Francisco Avalos. Siguatepeque, Honduras. 13 diciembre 2006. 
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2.6.3.5  PRODUCCION DE VINOS EN LA ESPERANZA INTIBUCÁ 

Los municipios de La Esperanza, Intibucá y Yamaranguila, tienen 

vinos elaborados a base de frutas silvestres de alta calidad y de la 

gran cantidad de frutas de altura, producidos en los huertos 

familiares. Son deliciosos los vinos de durazno, fresa, mora, pera, 

manzana, naranja, ciruela, café, uvas y los más exóticos: de papa, 

arrayán y jabuticaba. 

San Pedro Sula. Doña Antonia Mejía originaria de Siguatepeque. Ella 

guarda un secreto, la fórmula para producir vino de Jamaica. 

Envasados Mayer es propiedad de doña Antonia quien junto a otras 

microempresas buscan incursionar en el competitivo mercado del 

vino. 

Doña Antonia dijo que su vino de fruta adquirió mucha aceptación 

entre los consumidores y piensa producir cinco sabores más, entre 

ellos, licor de lechuga, pero los costos son altos, pues no posee tierra 

para cultivar el vegetal. 

El año anterior envasados Mayer, produjo 50 cajas de vino, que 

fueron vendidas en diferentes partes del país. Este año propugnan 

superar esa producción. Aspira a que todo el mundo consuma su vino 

de frutas y no duda en brindar degustaciones de sus productos a los 

extranjeros que visitan su comunidad.22 

                                                           

22
La Prensa. Carmelina Ramos. Siguatepeque, Honduras. 03 mayo 2005. 
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Han crecido aceleradamente las microempresas familiares dedicadas 

a elaborar exquisitos vinos de frutas producidas en la zona.  

Esta bebida es una de las principales atracciones en la carta de los 

restaurantes de este lugar, que les compran los vinos a los 

microempresarios y los venden en sus negocios.  

 Los intibucanos son gente visionaria y trabajadora. 

 La producción de vinos es una de las actividades más antiguas que 

han hecho de La Esperanza una de las zonas con mayor producción 

de vinos. 

Alba Manzanares es una reconocida microempresaria de esta zona 

que se ha dedicado más de 25 años a elaborar vinos 100% naturales 

hechos con frutas que cosechan los agricultores del lugar, como 

fresa, mora y arrayán. 

 La pequeña empresa que dirige Manzanares está conformada por los 

miembros de su familia, entre ellos seis hijos y cuatro nueras.  

“Me dedico a elaborar vinos desde hace 25 años. Mi empresa se 

llama Grupo de Gestión Agroecológico Intibucano. Ha tenido mucho 

éxito en el país y estamos llegando en el extranjero en pequeña 

escala”. 

Elaboración. 

Para preparar exquisitos vinos, el proceso es lento. A los productores 

les lleva a los menos dos años sacar las cosechas; en otras 

ocasiones tardan hasta ocho años para poner a la venta las  botellas. 

El precio depende del tiempo de añejamiento de la bebida y 

pretendemos fortalecer a los productores y sean más competitivos.  

 

UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



57 
 

 

2.6.3.6  PRODUCCION DE VINOS EN BELEN GUALCHO 

OCOTEPEQUE 

En el municipio de Belén  Gualcho Ocotepeque,  en las comunidades 

de la Mohaga, Tuyal, Magueyal y Yerbabuena  fabrican vinos de 

mora, manzana, durazno, melocotón, estas comunidades se 

encuentran ubicadas a una altura arriba de los 1500 msnm.  Su 

principal ventaja es que ellos mismos producen la materia prima para 

la elaboración de los vinos. 
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3.3  DESCRIPCIÓN DEL DISEÑO 

Es un estudio no experimental.  Es transversal porque la recolección 

de datos se hizo en momento único del tiempo.   

La realización del estudio se hizo mediante una investigación 

descriptiva de los factores productivos y de mercado que inciden en 

el desarrollo de las microempresas productoras de vino. 

3.4  POBLACIÓN Y MUESTRA  

El tamaño de la muestra  fue tomada a los 65 socios que 

corresponden a las 4 microempresas productoras de vinos, 10 

técnicos de las instituciones que apoyan a los productores de vinos 

en diferentes factores, 2 alcaldes para conocer el desarrollo que ha 

tenido estas comunidades, 2 coordinadores para concretizar 

información del funcionamiento de las microempresas. 

No se realizó un muestreo probabilístico ya que la totalidad de las 

microempresas objeto de estudio, fueron analizadas en sus 

características técnicas y de mercado.  Entonces decimos que es un 

muestreo no probabilístico o muestreo dirigido.  

Se decidió, de acuerdo a los objetivos de estudio, que todas las 

microempresas productoras de vinos de frutas tropicales de la 

comunidad de Belén Gualcho, integraran la muestra, ya que 

constituyen grupos pequeños de análisis del caso investigado.  
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CAPITULO III 

METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION 

3.1  HIPÓTESIS  

Los procesos de transformación y comercialización de vinos de frutas 

tropicales de los productores de Belén Gualcho son afectados por 

debilidades técnicas, económicas y organizacionales, impidiéndoles 

que la actividad sea una alternativa de desarrollo para el municipio.  

 

3.2 ENFOQUES UTILIZADOS  

 El Enfoque Introspectivo-Vivencial 

Se utilizara este método por asociación, por ser socio historicista, 

fenomenológico, dialéctico-crítico, simbólico-interpretativo. Este 

enfoque se concibe como producto del conocimiento las 

interpretaciones de los simbolismos socioculturales a través de los 

cuales los actores de un determinado grupo social abordan la 

realidad (humana y social, fundamentalmente).  

Más que interpretación de una realidad externa, el conocimiento es 

interpretación de una realidad tal como ella aparece en el interior de 

los espacios de conciencia subjetiva (de ahí el calificativo de 

Introspectivo).  
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3.5 MÉTODOS Y TÉCNICAS DE RECOLECCIÓN DE INFORMACIÓN. 

Para encontrar mediante entrevistas a técnicos de instituciones que 

facilitan  información sobre las actividades que realizan las 4  

microempresas ubicadas en las comunidades de la Mohaga, 

Yerbabuena, Magueyal, Tuyal. 

Además de recopilara información sobre la producción de vino de 

frutas y la diversidad de cultivos con que se cuenta en la zona. Que 

apoyan a estos microempresarios del vino y encuestas a productores; 

además se recopilara  información sobre la producción de vinos de 

frutas y la diversidad de cultivos con que se cuenta en la zona.  

 

a) Encuestas: 

Se aplicaron  encuestas a los socios de las microempresas 

objeto de estudio   

 

b) Revisión  bibliográfica. 

Conocer generalidades  de frutas tropicales en Honduras entre 

otras. 

 

c) Recolección de información  para conocer las áreas donde 

se encuentran las frutas tropicales 
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3.6 PROCEDIMIENTO PARA RECOLECTAR LA INFORMACIÓN  

a) Hacer un sondeo para reconocer la zona de investigación.  

b) Visitar las organizaciones, ONG,  que existen en el municipio  

Que dan apoyo técnico, económico a estas microempresas 

c) Reuniones con los alcaldes municipales. 

Realizar las entrevistas a los coordinadores de organizaciones, 

alcaldes, miembros de microempresas, productores de frutas.  

d) Reunión con equipo técnico para conocer a situación en que se 

encuentran las comunidades donde se ha de realizar la 

investigación. 

e) Visitas a las microempresas con el acompañamiento del equipo 

técnico de apoyo. 

f) Elaboración  de instrumentos para utilizarlos en la zona de 

estudio como ser entrevistas, encuestas. 

g) Realizar talleres de capacitación de motivación empresarial a 

cada una  de   las microempresas. 

h) Realizar validación de  las encuestas y entrevistas elaboradas, 

para conocer su grado de percepción sobre la información que 

necesitamos. 

i) Realizar el levantamiento de encuestas a los socios de la 

microempresa en cada una de las comunidades que se 

encuentran ubicadas. 
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CAPITULO IV 

RESULTADOS DE LA SISTEMATIZACION  

 

4.1 Flor de Manzana 

Esta microempresa se encuentra ubicada en la comunidad de la 

Mohaga a unos 10 kilómetros  de Belén Gualcho Ocotepeque,  las 

personas que habitan en este lugar no cuentan  en sus casas con 

energía eléctrica donde en su mayoría utilizan paneles solares,  

cuentan con un kínder y  escuela básica completa de nueve grados.  

Las condiciones  agroecológicas favorecen los cultivos de hortalizas 

y frutas. Esta microempresa surgió a partir del año 1984 debido a la 

falta del aprovechamiento de las frutas cultivadas en la comunidad 

por parte de las personas dedicadas al rubro de la agricultura. 

La fundadora e impulsadora en la elaboración de vinos, pan, jaleas 

mermeladas fue la señora Balsamina Velásquez cuyo propósito era 

generar ingresos en menor escala debido a la escasez de recursos 

económicos en la comunidad 

Sin contar con el apoyo técnico comenzaron a formarse un grupo de 

mujeres para elaborar vinos y otros productos en la casa de doña 

Balsamina Velásquez; con el pasar del tiempo ha despertado interés 

por parte de los pobladores y proyectos que están presentes  en la 

zona en apoyar esta iniciativa. 

La microempresa está constituida legalmente desde el año 2003 

cuentan con personería jurídica, están integrados  por 15 socios el 

cual 10 son mujeres   y  5 son hombres. 
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A. ACTIVIDADES PRINCIPALES DE LOS SOCIOS. 

La mayoría de los socios se dedican al rubro de la agricultura. Las 

frutas que cosechan son  mora, manzana, duraznos, ciruelas, jocote, 

maracuyá, durazno. 

Las hortalizas que cultivan están brócoli, lechuga, zanahorias, papas, 

coliflor zanahorias, repollo. Para regar sus cultivos utilizan filtros de 

arena para aprovechar las aguas lluvias el cual utilizan con tuberías 

para regar los cultivos.      

En relación a la ubicación de las instalaciones  tienen una instalación 

con todo el equipo adecuado: ollas de acero inoxidable, filtro o 

coladores, tanque para su fermentación cucharones, cuchillos 

medidores, basculas, envase de vidrio, planta eléctrica, mascarillas, 

guantes, redes para el cabello, bomba sedimentadora, vino metro, 

encorchadora, selladora  actualmente realizan la producción de 

vinos, gracias a organismos cooperantes. 

B. PROYECTOS UBICADOS EN LA ZONA DE ESTUDIO 

ODECO: ORGANIZACIÓN DE DESARROLLO DE CORQUIN 

COPAN: 

Como  es una institución que les colabora en talleres sobre manejo 

de cultivos, sistemas de riego por filtro de arena para almacenar 

aguas lluvias, manejo en controles de calidad del producto, gerencia 

empresarial a nivel rural, manejo de cajas rurales, conocimientos 

básicos  sobre la producción de vinos, participación en intercambios 

con otros lugares que realizan producto de vinos, construcción de   

centros de acopio, elaboración de invernaderos. 
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Es importante mencionar que ODECO es una organización donde 

todas las ayudas de otros países se centralizan, donde el equipo 

técnico junto con el coordinador realiza proyectos para estas 

comunidades y priorizan las necesidades más importantes; estas 

donaciones de países extranjeros están dentro de su contexto con la 

finalidad de alcanzar resultados esperados. 

ALDEA GLOBAL 

Es un proyecto que tiene de estar en la zona 22 años brindan apoyo 

a la microempresa  en diferentes formas como el mantenimiento de 

las calles durante todo el año, acceso a préstamo en dinero exclusivo  

para materia prima al culminar su cosecha pagan su préstamo, 

construcción de sistemas de riego con el equipo técnico y los 

agricultores, capacitaciones en manejo de frutas y hortalizas, 

contratos de compra y venta  de las frutas y hortalizas que produce la 

empresa hortifruty, manejo y mantenimiento  sobre el  manejo de 

cuartos fríos ubicados en la sede de Belén Gualcho Ocotepeque.  

HERMANDAD DE HONDURAS 

Programa que les apoya en la unidad de créditos para que tengan 

más accesos a recursos financieros donde aumenten la capacidad de 

producción de sus cultivos con todo los manejos adecuados que 

necesiten. 

VISIÓN MUNDIAL: 

Este programa ayuda de una manera directa a la comunidad con 

productos alimenticios, asistencia técnica. 

Otros organismos cooperantes están: Oxfam International, Heifern 

Project, Cristian Aid de Inglaterra, Dan Church Aid   Danesa. 
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Las acciones que tienen los miembros de la microempresa  es 

aumentar su demanda del producto, para esto manifiestan que 

necesitan desarrollar estrategias  empresariales donde les permitan  

mediante estas instituciones mercadear sus productos en cada lugar 

de la región para comenzar a fortalecer  la microempresa; 

preparándose a generar más ingresos en relación  a sus ventas.  

Esta microempresa ya tiene todos los requisitos para su 

comercialización desde sus instalaciones código de barra para la 

comercialización y exportación. 

C. CONVENIOS CON ALCALDÍAS 

La alcaldía de Belén Gualcho Ocotepeque busca las alternativas para 

facilitarles los recursos que necesitan, tienen como objetivo la 

atracción de turistas a la zona   

Para  degustar  los vinos y se llevan una idea sobre los productos 

que se venden, además darles oportunidad de participar en ferias 

agrícolas - artesanales que realizan en el país para intercambiar 

experiencias  sobre todo con los vinos artesanales que producen  en 

otros lugares del país, una socia  llevo producto a  México donde 

intercambiaron experiencias vividas ente ambos países y fue de 

mucha importancia para conocer el grado de aceptación que tiene el 

vino elaborado por esta microempresa.   
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Los socios cuestionan   que la poca importancia sobre el elaboración  

del vino de frutas se debe a que visualizan   como una inversión 

riesgosa, recuperación  requiere mucho más tiempo dejando como 

resultado una desmotivación para elaborarlo; muchos pobladores 

elaboran  este producto de manera personal lo hacen  en su casa 

donde lo comercializan con vecinos de la comunidad, las cantidades 

que producen son en cantidades pequeñas pero siempre tienen vinos 

dependiendo las épocas de cosecha de las frutas y la demanda local 

predominante.  

Los socios tiene disponibles tierras en cantidad necesaria para 

sembrar los cultivos, pero  debido a la poca demanda  de vinos  

comercializan un alto  porcentaje de cultivos cosechados a los 

mercados de Santa Rosa de Copan, San Marcos de Ocotepeque,      

la Entrada Copan, Belén Gualcho y Corquin los cultivos como: moras, 

manzana, zanahoria, repollo papa, brócoli, lechuga duraznos,  esto 

les permite obtener ingresos para satisfacer las necesidades básicas 

de sus familias. 

También como apoyo existe una empresa con el nombre Hortifruty 

ubicada en San Pedro Sula; la cual abastece supermercados, esta 

empresa ayuda a los pobladores de la zona de la comunidad 

garantizándoles    durante todo el año en todas las actividades 

necesarias para cosechar cultivos hortícolas y frutales. 
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Un factor importante manifestado por  ellos es que el cliente  que 

compra producto cosechado no le llama la atención debido a su 

presentación, calidad y fijación de precio; otro factor importante es 

que en el invierno es bastante difícil accesar con vehículos u otro 

transporte   lo le llama la atención el producto debido a su 

presentación, calidad y precio, en invierno es bastante difícil subir 

con vehículo para llevar sus cultivos, donde se dificulta la venta del 

producto del vino.    

4.2 YERBA BUENA 

Se encuentra ubicada en la comunidad de Yerbabuena a 21 

kilómetros de Belén Gualcho Ocotepeque, cuentan con un kínder y 

una escuela; los pobladores no cuentan  con energía eléctrica, donde 

algunos casas tiene paneles solares. 

Las condiciones agroecológicas cultivan duraznos, melocotones, 

moras, maíz, frijol, trigo, cebada, linaza.   Esta microempresa la 

integran 18 personas donde todas son mujeres esto las identifica con 

las demás, 

La señora Reina Campos  es la creadora  de esta microempresa, 

menciona que los vinos de frutas elaborados de moras durazno 

melocotón y manzana  solo lo producía en cantidades menores  para 

consumo familiar en los años 80. 

Con el pasar de los años comenzó a elaborar otros productos  para 

aprovechar los cultivos; donde se realizan  donde habita Reina 

Campos, productos elaborados están  pan de trigo, pastelitos de 

manzana, vino de durazno, mora, melocotón. 
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Estos productos comenzaron sus ventas a partir del año 2002 debido 

a la cantidad de cultivos cosechados donde favorece a la obtención 

de ingresos para satisfacer la necesidad de las familias, las socias 

están casados con agricultores que se  dedican a cultivos de frutas y 

hortalizas, debido a  su ubicación  la recolección de frutas y 

hortalizas, cebada, linaza, están ubicadas en pendientes que dificulta 

al productor, pero  el clima como la altura son una ventaja sobre 

estos cultivos. 

A. ESTRUCTURA  

Tienen una junta directiva funcional, donde se reúnen una vez a la 

semana para realizar actividades ya sea elaboración de productos 

para dejarlo listo para su venta. 

Cuentan con una instalación para elaborar pan de trigo, pastelitos de 

manzana  con utensilios como cucharones, cazuelejas para hornear. 

el pan, horno de leña, bascula, botellas de vidrio, bolsas plásticas;  

Para elaborar vinos  no disponen de las condiciones necesarias; 

haciéndolo como siempre en el mismo lugar teniendo cuidado de 

hacer solamente este producto ese día y colocarlo en un lugar que 

sea ventilado y no entre la claridad para se realice una fermentación 

normal. Todo esto también tiene que ver con la imagen del producto.  

B.  FUNCIONALIDAD DE LA MICROEMPRESA. 

Las socias se dedican a las actividades de hogar y pequeños 

negocios donde ofrecen una variedad de productos a los pobladores 

de la comunidad como: azúcar, refrescos, manteca, jabones, 

candelas entre otras.  UDI-D
EGT-U
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Los esposos se dedican cultivo de duraznos, melocotones, moras  y 

los cultivos de frijol, maíz, trigo y linaza también los comercializan 

para satisfacer las necesidades familiares. 

C. INSTITUCIONES PRESENTES EN LA ZONA 

OXFAM INTERNATIONAL: Oxford Commitee For Famine Relief 

Les brinda ayuda económica para mejoras de su microempresa en 

diferentes aéreas empresariales y asistencias técnica,  

ODECO: Organización De Desarrollo De Corquin Copan 

Les brinda capacitaciones sobre mercadeo de productos, cultivos no 

tradicionales, administración de cajas rurales y también les facilita 

préstamos para inversión de sus cultivos. 

GTZ      

Brinda asistencia técnica en los cultivos que se cosechan, análisis 

sobre variedades de cultivos. 

INFOP: Instituto Hondureño De Formación Profesional 

Capacitaciones sobre la panificación, a  grupos de enfoque o 

sesiones en profundidad 

ALDEA GLOBAL  

Asistencia técnica en sistema de riego, préstamo capital semilla, 

generación de empleo. 
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FHIA (Fundación Hondureña De Investigación Agrícola) 

Asistencia técnica para análisis de suelos. 

La imagen de la microempresa  tiene  como una meta a realizar es 

mejorar los productos para que las instituciones evalúen los 

productos que elaboren y permitan aumentar el financiamiento.  

En este lugar las vías de comunicación están en mal estado debido al 

lugar donde se encuentra la comunidad. 

Los socios mencionan sobre como ellos mejorarían las condiciones si 

hubiera la participación de pobladores en estas actividades y a las 

vez si quieren formar parte de la microempresa para consolidarla.  

Las dificultades que menciona están: 

D. ASPECTO SOCIAL 

Dando a conocer los productos mediante las ferias que realizan en la 

cabecera municipal, también realizar giras para conocer las 

experiencias vividas por otras microempresas. 

E. ASPECTO ECONÓMICO 

Estas comunidades subsisten con los cultivos que cosechan donde 

en notorio que sus condiciones de vida no mejoran. 

F. ASPECTO CULTURAL 

La microempresa de mejorar la calidad de los vinos, donde los 

consumidores comiencen  a diferenciar el vino elaborado en la 

microempresa. 
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G. MERCADEO: 

Tarea que las socias deben comenzar desde su comunidad para 

saber el grado de Aceptación del vino que elaboran.  

4.3 ESFUERZO Y SUPERACIÓN 

Esta microempresa se encuentra ubicada en la comunidad de Tuyal   

a unos  a 18 kilómetros de Belén Gualcho Ocotepeque, existe kínder 

escuela hasta sexto grado, carecen de energía eléctrica, pero un 

buen porcentaje utilizan paneles solares familiares.   

Como tradición cultural los hombres construyen su casa con mucho 

tiempo anticipado para ofrecer la futura casa esposa o compañera de 

hogar. Por sus condiciones agroecológicas los cultivos que 

predominan  son la manzana, durazno, mora, remolacha, lechuga, 

papa, parcelas de trigos y avena. 

La persona que propuso la idea de organizar la microempresa fue 

Crescencio Mateo en el año de 1996 viendo la necesidad del 

aprovechamiento de  cultivos que se dan en la cercanías de la 

comunidad, el producto que comenzaron a preparar  fue el  vino de 

durazno por la cantidad de frutas cosechadas  que se dieron y se 

dan, actualmente elaboran vinos de mora siempre de una manera 

artesanal. Esta microempresa está constituida 14 miembros: 8 

hombres y 6 mujeres. 
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A. PROPÓSITO DE LA  ELABORACIÓN DE PRODUCTOS 

Con la elaboración de estos productos  la microempresa comienza a 

mejorar y fortalecer sus potencialidades para aprovechar  los cultivos 

producidos en la zona  entre  ellos duraznos en almíbar, elaboración 

de harina de trigo, pan de manzana; para mejorar los ingresos 

familiares. 

B.  ESTRUCTURA 

Cuentan con una junta directiva funcional, en relación a sus 

instalaciones no cuentan con un local apropiado para vinos, por el 

espacio que se necesita,  durante el proceso,  esta microempresa 

prepara  este producto en casa de una socia  se reúnen llevando lo 

necesario  y lo elaboran como lo han venido haciendo por años, 

producen un promedio 400 botellas de vinos al año  de diferente 

frutas entre ellas durazno y moras. Las que son comercializadas en 

la comunidad y ferias dominicales de la cabecera municipal .  

Tiene personería  jurídica  a partir del año 2005, el registro sanitario  

lo tiene en trámite actualmente para elaboración de duraznos en 

almíbar, pan de manzana, harina de trigo. Cuentan  con molinos 

manuales, ollas, envases  nuevos de 32 onzas, horno de leña, 

bascula medidora, mesas, cucharones. 
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C.  FUNCIONALIDAD DE LA MICROEMPRESA. 

Los socios se dedican al cultivo de frutas  de duraznos,  mora, 

manzana,   debido a los productos  que elaboraran    cada uno de los  

cultivos, las hortalizas que cult ivan como la papa, remolacha y 

lechuga se cultivan todos los meses del año; pero  en cantidades 

pequeñas  debido a los problemas  económicos de  sus miembros y 

poca asistencia técnica,   pero ellos comercializan algunos cultivos 

como la mora en un  alto porcentaje para satisfacer las necesidades 

básicas de sus familias ,convirtiéndose en patrimonio temporal y 

familiar de la comunidad 

D. INSTITUCIONES DE APOYO 

INFOP: Instituto Nacional de Formación Profesional 

Esta institución les facilita talleres de elaboración de frutas en 

almíbar, manejos sobre cultivo del sorgo, manejo de cajas rurales, 

técnicas de conservación de frutas. 

FHIA: Fundación Hondureña de Investigación Agrónoma 

Les apoya  con asistencia técnica en los cultivos de manzana, 

durazno, trigo   análisis de suelos. 

ODECO: Organización de Desarrollo de Corquin Copan  

Les apoya  sobre capacitación sobre vinos, implementación de 

nuevas técnicas de cultivos, técnicas sobre gerencia de cajas rurales 
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PRONADEL: Proyecto Nacional de Desarrollo Local 

 Apoyo con capital semilla para préstamos donde los agricultores 

utilizan dinero para sembrar sus cultivos. 

ALDEA GLOBAL  

Les apoya en mantenimiento de  carreteras, capital semilla, sistema 

alternativo de riego, generación de empleo. 

PRODERT: Proyecto de Desarrollo Rural y Tierras 

Les proporciona asistencia técnica  y capacita  el uso adecuado de 

las cajas rurales. La microempresa con su propósito de  mejorar los 

productos mediante el apoyo de las instituciones, donde la 

participación de los socios juega un papel importante. 

 Tiene alianza con alcaldía de Belén Gualcho, para buscar las vías 

que les permita darse a conocer mediante experiencias vividas e 

intercambiar con otras que se dedican al rubro de productos 

artesanales. 

Aspecto importante de contemplar que se deterioran casi todas las 

vías de comunicación, los agricultores no pueden vender sus 

productos fuera  solo a nivel local  dejando como resultado la 

reducción en el ciclo de ventas. Los productores describen una serie 

de dificultades que  lo consideran como desafíos que tiene la 

microempresa en un futuro para mejorar y mantener el volumen de 

ventas en sus productos tradicionales 
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E. ASPECTO SOCIAL 

 Los pobladores en primera instancia tienen que ser partícipes  en 

ser partícipes haciéndose socios en escala gradual de acuerdo al 

reglamento establecido por la directiva, esto daría un realce a la 

comunidad porque se comenzaría a mejorar el producto con la venta 

de los vinos, a lo interno como externo. 

F. ASPECTO ECONÓMICO 

La comunidad subsiste con el producto de sus cultivos pero las 

condiciones de vida no tienden a mejorar   

G. ASPECTO CULTURAL 

Por su grado de aceptación en relación a personas que lo compran 

tiene cierta desconfianza de lo consumido. 

H. MERCADEO 

Lo realizan dentro de la comunidad, pero también ofrecen sus 

productos en las ferias artesanales que organizan por parte de los 

socios. 

4.4 FLOR DE DURAZNO 

Esta microempresa se encuentra ubicada en la comunidad de 

Magueyal a  6 kilómetros de Belén Gualcho Ocotepeque, existe un 

kínder y una escuela, tampoco no cuentan con energía eléctrica, 

donde  en algunas viviendas utilizan paneles solares. Por sus 

condiciones agroecológicas los cultivos que predominan son durazno, 

manzana, brócoli coliflor y zanahoria. 
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La señora Paula Vásquez  es la presidenta de la microempresa a la 

vez fundadora dado a la variedad de cultivos cosechados comenzó a 

realizar vino de durazno, manzana, durazno en almíbar en cantidades 

pequeñas para su consumo familiar. La microempresa está 

constituida 18 miembros: 10 mujeres y 8 hombres. 

 

A. PROPÓSITO DE LA ELABORACIÓN DE LOS PRODUCTOS  

Con la elaboración de los productos la microempresa se propuso  

mejorar sus productos de  los cultivos que en la actualidad cosechan 

y generar ingresos a las familias, entre ellos vino de durazno, vino de 

mora, durazno en almíbar, encurtidos mixtos.  

B. ESTRUCTURA  

Están formados por una directiva funcional; en relación  con sus 

instalaciones no reúnen las requisitos para elaboración de vinos, 

donde lo hacen en casa de una socia llevando material necesario 

como lo han venido haciendo todos estos años,  para elaboración de 

los otros productos disponen de una local con equipo necesario 

como: ollas, cucharones cuchillos, estufa industrial, planta eléctrica, 

envase de vidrio  de 32 onzas, bandejas plásticas, mantas, gabacha, 

bascula,    donde hace durazno en almíbar, encurtidos mixtos.  

Elaboran 350 botellas de vino de durazno  al año. Estos productos 

son comercializados en lugares cercanos a la comunidad  y también 

lo venden en las ferias dominicales en Belén Gualcho Ocotepeque.  

Tienen personería jurídica a partir del año 2004, el registro sanitario 

lo tienen en trámite actualmente. 
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C. FUNCIONALIDAD DE LA MICROEMPRESA. 

Los socios se dedican al cultivo de durazno, manzana, zanahoria, 

brócoli y coliflor es importante mencionar que los socios venden un 

porcentaje alto debido a la poca demanda de los productos elaboras, 

en los mercados de San Marcos de Ocotepeque, Belén Gualcho, 

Corquin Copan, y Santa Rosa de Copan.  

Esto lo hacen para satisfacer las necesidades de las familias. Los 

miembros  hacen mención que hay presencia de instituciones que les 

ayudan dependiendo la finalidad que tenga cada una de ellas.  

E. INSTITUCIONES PRESENTES EN LA ZONA 

INFOP: Instituto Nacional de Formación Profesional 

Capacitaciones sobre elaboración de frutas en almíbar, elaboración 

de encurtidos. 

OXFAM: Oxford Committee For Famine Relief 

Asistencia técnica, riegos para cultivos, prestamos capital semilla a 

los productores. 

ODECO: Organización de Desarrollo de Corquin Copan  

Asistencia técnica en los cultivos producidos, capacitación sobre 

conservación de los productos  elaborados, capacitación sobre 

mercadeo de productos. 
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VISIÓN  MUNDIAL 

Asistencia técnica y capacitaciones en el rubro de los cultivos.  La 

microempresa tiene como propósito en mejorar el  producto, dándose  

a conocer con las instituciones que los apoyan donde cada socio se 

involucre más en las actividades y la comunidad sean partícipes para 

su fortalecimiento. 

Las alianza con la alcaldía de Belén y otras instituciones los socios 

realizan intercambios en otras partes del país para compartir 

experiencia vividas, esto les favorece  conocer cómo está la situación 

de los vinos artesanales. 

Elemento importante que manifiestan es que las vías  de 

comunicación en el invierno se deterioran, donde los productos 

elaborados lo venden a nivel local 

Los productores describen varias dificultades que lo consideran como 

desafío que tiene la microempresa en un futuro para mejorar y 

mantener el volumen y las ventas de los productos   

E. ASPECTO SOCIAL 

Los socios tienen que buscar la manera donde los miembros de la 

comunidad tienen que ser partícipes aumentando el número de 

socios según reglamento establecido  por la directiva.  

F. ASPECTO ECONÓMICO 

Debido a las condiciones que esta la comunidad presentan donde los 

productores que se dedican a cultivar frutas y hortalizas, en forma 

general su estilo de vida se mantiene cada día va en descenso. 
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G. ASPECTO CULTURAL 

Los socios mencionan que es una tarea difícil debido a la marcada 

preferencia por los productos existentes en el mercado y también a 

los consumidores la importancia que tienen los vinos en la 

microempresa y el ciclo de vida que estos tengan. 

H. ASPECTO MERCADEO 

Lo realizan en la comunidad, pero lo ofrecen sus productos en la 

participación de ferias que se realizan en la zona. 
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CAPITULO V 

DIAGNOSTICO VALORIZACIÓN DE LOS FACTORES  QUE 

INFLUYEN EN LAS EMPRESAS DEDICADAS AL RUBRO DE LOS 

VINOS ARTESANALES 

5.1 FACTORES TÉCNICOS Y PRODUCCION 

La producción artesanal de vinos es concebida como una industria 

manufacturera que se basa en el aprovechamiento de productos 

frutales existentes en la zona de residencia del artesano en este caso 

Belén Gualcho, Ocotepeque; originalmente nace como una forma de 

satisfacer necesidades de uso comunes en la zona.  

 

Las formas de producción que utilizan los productores del vino son 

artesanales, según los recursos disponibles.  

Los socios  de las microempresas han recibido capacitaciones sobre 

el manejo y cultivo  de frutas, taller sobre sistema de riego por filtro 

de arena para aprovechar las aguas lluvias, elaboración de vinos, 

productividad, gerencia empresarial,  procesamiento de frutas, 

asistencia en cultivos, mercadeo, análisis de suelos y cajas rurales.  

Las instituciones  que han financiado e impartido las capacitaciones 

son Aldea Global, INFOP, ODECO, FHIA, Visión Mundial.  

Uno de los problemas que ellos enfrentan es el poco acceso a las 

comunidades ya que casi todos los caminos o carreteras están en 

mal estado, este fenómeno se ve con claridad en época de invierno.  
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Las microempresas  cuentan con  la disponibilidad  de materia prima, 

equipo para la producción de vinos, estos son financiados o pagados 

de contado según la liquidez financiera de cada microempresa. Los 

socios  mencionan que el éxito de la  microempresa depende de una 

buena administración, mano de obra y recursos. 

La microempresa se ve limitada por las dificultades logísticas para la 

compra de insumos y materias primas, además tiene falta de 

compromisos por parte de la microempresa. Existe un aislamiento de 

la sociedad por el desconocimiento de los productos elaborados en la 

comunidad, el poco interés en elaboración de vinos de frutas por su 

visualización de una inversión rigorosa cuya recuperación es muy 

lenta.  

5.2 FACTORES SOCIOECONÓMICOS 

El desarrollo de las microempresas se concibe aquí como un proceso 

artesanal que exige partir del análisis de la dinámica tecnológica en 

relación con la sociedad global.  

 

Ya que pretende conseguir niveles aceptables de producción y 

productividad y de bienestar de la economía, pero también la 

creación de nuevos núcleos de producción para construir y 

desarrollar un mercado sólido y diversificado.  

 

La evolución de los ingresos monetarios de los productores de vino, 

tiene sensibles variaciones a lo largo del año. 
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 Aquí se consideran conjuntamente la evolución de aquellos ingresos 

que provienen de la producción de la fruta, ya que estos 

microempresarios cultivan en tierras propias y los de otras fuentes, 

pues ambas se complementan como estrategias ocupacionales para 

dar satisfacción a las necesidades del grupo familiar.  

Razón de pertenencia microempresarial 

Tabla 1  Pertenencia a Microempresa. 

DETALLE CANTIDAD PORCENTAJE 

Generación de Ingresos 43 66% 

Satisfacción  12 18% 

Reconocimiento 10 15% 

Otros 0 0% 

TOTAL 65 100% 

Fuente el autor  

 
 

EL 66% de los entrevistados dice que decidió iniciar con este negocio 

por la generación de ingresos, ellos no cuentan con un amplio 

abanico de oportunidades así que este es el más indicado en su 

caso, el 18% lo hicieron por satisfacción y el 15% por reconocimiento 

del vino que producían sus padres. 
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En la actualidad, a pesar de años de los programas especiales y de 

desarrollo institucional, el 100% de los productores  tienen acceso a 

servicios financieros formales, además de eso tienen los créditos de 

proveedores, estos préstamos informales son fuentes importantes de 

micro financiamiento y desempeñan un papel clave en el presente y 

futuro, de las microempresas de vinos. 

Son varias las instituciones que brindan el crédito entre ellas están: 

aldea Global y ODECO, las otras financieras como Hermandad de 

Honduras, Visión Mundial y PRONADEL en un porcentaje menor.  

Las tasas de préstamo son elevadas según el crédito que se busque, 

hay tasas que tienen un 45% anual, otras un 32% anual y en pocas 

cantidades un 20% anual, ya que estos son prestamos rápidos, por 

tal razón no son muy favorables en algunas financieras.  

Perspectiva de los técnicos de instituciones presentes en la zona de 

estudio, acerca de las microempresas productoras de vino. 

a. ALDEA GLOBAL, 

b. INFOP 

c.  PRONADEL 

d. VISION MUNDIAL 

e. HERMANDAD DE HONDURAS 

f. FHIA 

g. GTZ 

h. ASONOG 

i. OXFAM INTERNACIONAL 

j. HEIFER PROJECT 

k. CRISTIAN AID DE INGLATERRA  

l. DAN CHURCH AID: DANE
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Estas microempresas se dedican a actividades bien 

puntuales entre ellas están el brindar apoyo a la reducción 

de la pobreza vía crecimiento económico fortaleciendo los 

sectores de agricultura, el fortalecimiento de capacidades 

como eje fundamental de la sostenibilidad de los procesos, 

proponer iniciativas al mejoramiento de productos mediante 

técnicas de producción. 

 

El buscar los canales de comercialización de productos 

producidos en las microempresas y por ende el optimizar 

los medios existentes para poder mejorar la  economía que 

nos permita focalizar nuestros esfuerzos en aéreas donde 

hemos alcanzado resultados satisfactorios y de buena 

calidad. 

Ellos creen que las microempresas estudiadas son las 

principales en permitir la generación de ingresos a menor 

escala a familias y vecinos de las comunidades por su poca 

visión en la comercialización. 

 

Opinan que esto no es fácil y se debe a la falta de recursos 

económicos debido a la falta de responsabilidad por parte 

de la microempresa, a la poca disponibilidad en los insumos 

necesarios para elaboración de vinos, a la falta de apoyo 

por parte los habitantes de las comunidades y las 

instituciones presentes en la zona, al poco incentivo en 

producir vinos debido a la poca demanda del producto.  UDI-D
EGT-U
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Además creen que las microempresas si son un factor 

importante para el desarrollo de las comunidades porque se 

pueden  implementar modelos de intervención integrada, se 

pueden realizar activadas y establecer una estructura 

orientada a establecer condiciones de mercadeo favorables 

para el sistema productivo, facilitar la contribución  con el 

desarrollo integral sostenible de las comunidades mediante 

servicios sociales empresariales, trabajando con criterios 

competitivos y de calidad, abrir la puerta a la organización 

de líderes que potencien capacidades y recursos de las 

comunidades, abriendo oportunidades de desarrollo y les 

permite buscar alternativas que conlleven al bienestar de 

sus habitantes. 

Comentan los técnicos de estas instituciones que el apoyo 

que ellos brindan es también con la facilitación de 

préstamos a una tasa de interés baja, apoyar en la 

asistencia técnica a cultivos de campo, brindar talleres de 

para la producción de vinos, sistemas de riego y 

comercialización de productos 

5.3 FACTORES ORGANIZACIONALES 

Son cuatro las microempresas que están en la zona de 

Belén Gualcho Ocotepeque, todas cuentan con fuerza para 

laborar, dentro de estas se encuentra la Microempresa Flor 

de Manzana que está ubicada en la Mohaga, la 

Microempresa Flor de Durazno en el Tuyal, la 

Microempresa Yerbabuena en la comunidad de Yerbabuena UDI-D
EGT-U
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y la Microempresa Esfuerzo y Superación en la comunidad 

Esfuerzo y Superación. 

Cabe mencionar que las microempresa Flor de Manzana y 

Esfuerzo y Superación se dedican a la elaboración de vino 

de manzana y mora y la microempresa Flor de Durazno se 

dedican a la elaboración de vino de manzana y durazno y la 

microempresa Yerbabuena produce de melocotón y 

manzana. 

TABLA 2 SEGÚN LA DENOMINACIÓN DE LA MICROEMPRESA 

DETALLE CANTIDAD  PORCENTAJE 

Flor de Manzana 14 22% 

Flor de Durazno 18 28% 

Yerbabuena 18 28% 

Esfuerzo y Superación 15 23% 

TOTAL 65 100% 

 Fuente el autor  

Prácticamente  las microempresas con mayor e igual 

cantidad de socios pertenecen a las Microempresas de Flor 

de Durazno y Yerbabuena, por la mayor oportunidad de 

obtención de recursos para la transformación y 

comercialización de los vinos, mientras que las UDI-D
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microempresas de Flor de Manzana y Esfuerzo Y 

Superación son minoritarias en  el número de sus 

miembros. 

Algunos socios que conforman las microempresas 

comentan que les falta organizarse y que tienen poca 

participación por la falta de iniciativa de los mismos, para 

impulsar los productos. 

5.4 FACTORES DE COMERCIALIZACIÓN 

La comercialización en estas microempresas es la etapa en 

la que se manifiestan los problemas principales que 

presenta la producción artesanal de vinos. La mayoría 

realiza ventas ocasionales, a partir de pedidos o de la 

aventurada aparición de un cliente nuevo o la de solventar 

los pedidos de los clientes actuales.  

 

Dada la dura competencia y la presión por los márgenes por 

parte de los grupos de capacidad en producción de vinos, 

las inversiones en maquinaria y materia prima mantienen 

niveles muy bajos de producción. Estas microempresas son 

clasificadas como “no innovadoras” y son denominadas así 

porque no han introducido nuevos productos o no han 

modificado sus productos o procesos. “Tradicionales”  
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Los microempresarios venden de la siguiente manera: de la 

microempresa al consumidor final o al intermediario y este 

se encarga de ubicarlo en otras manos ya sea para 

consumo o reventa. Suele ser ventajoso llegar al 

consumidor final para evitar intermediarios, pero 

aprendiéndolos a manejar, el desarrollo de mercados 

intermedios, por ejemplo la industria de los vinos, pueden 

ser suficientes para asegurar la permanencia y crecimiento 

en el futuro.  

La microempresa debe mantener siempre el producto y 

facilitar la ubicación de los puntos donde llegan los 

consumidores a comprarlos, también debe mantener una  

visión de promover sus productos con una buena calidad, 

ya que el éxito de la microempresa depende del manejo de 

la organización. 

La cantidad promedio de producción anual entre las cuatro 

microempresas oscila un promedio entre 500 a 1,000 de 

botellas de vidrio de  750 ml,  generan un circulante anual 

de Lps. 120,000.00. 

Los costos unitarios y los fijos no son estimados en la 

determinación de precios de los productos, considerando 

precios del mercado en la región.  
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 ILUSTRACIÓN 1 SEGÚN LOS CANALES DE DISTRIBUCION 

 

 

 

 

Fuente: elaborado por el autor 

El mercado donde se distribuyen los vinos artesanales 

casualmente es en la comunidad en donde se encuentran 

las microempresas, así mismo llegan compradores de otros 

municipios cercanos como ser Cucuyagua, San Pedro 

Copan, San Marcos Ocotepeque y Santa Rosa de Copan, 

extendiéndose de esta forma los canales de distribución. 

5.5 FACTORES INDUSTRIALES 

En las microempresas estudiadas comprende las 

producciones más significativas ya que poseen una 

presencia primordial dentro de la industria de vinos. Las 

grandes especializaciones de vinos  son la producción de 

vino de fruta de melocotón, manzana, durazno y mora. Su 

vocación es muy elevada, siendo reconocidas en los 

mercados de la zona del departamento de Ocotepeque. 

 

Microempresa Consumidor Final 

Consumidor Final Microempresa Intermediarios 
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Los microempresarios necesitan el capital para:  aumentar 

la producción de los vinos, invertir en maquinaria, para 

capacitaciones varias relacionadas a las  actividades de los 

socios de la microempresa, para expandir el negocio del 

producto, para fortalecer económicamente la organización, 

para las construcciones de sus instalaciones de una planta, 

para promover la microempresa en diferentes partes de la 

región. 

Las construcciones de sus instalaciones de una planta, 

inversión en equipos según las necesidades del medio, para 

capacitaciones varias relacionadas a las  actividades de los 

socios de la microempresa, para  instalar sistemas de riego 

para los cultivos, para mejorar las vías de acceso y para 

aumentar la producción de vinos. 

Una de las alternativas para aumentar la producción, para 

satisfacer la demanda de los vinos artesanales y para 

mantener más confiabilidad en la elaboración de los 

productos y desarrollo de nuevos productos es  siempre y 

cuando esté presente la calidad del mismo. Además se 

debe tomar en cuenta el tipo de almacenamiento que se le 

dé a la materia prima, las condiciones climatológicas, el 

suelo, etc., ya que estos influyen de manera retrospectiva 

en las exigencias del mercado.  
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Otra de las alternativas posibles es la creación de un 

ambiente laboral desde el campo hasta la elaboración para 

producir vinos de buena  calidad y esto hará el aumento de  

la productividad de vinos mediante la incrementación de 

socios para mejorar  la economía de la microempresa. 

En la actualidad, a pesar de años de los programas 

especiales y de desarrollo institucional, el 100% de los 

productores  tienen acceso a servicios financieros formales, 

además de eso tienen los créditos de proveedores, estos 

préstamos informales son fuentes importantes de micro 

financiamiento y desempeñan un papel clave en el presente 

y futuro, de las microempresas de vinos. 

Son varias las instituciones que brindan el crédito entre 

ellas están: aldea Global y ODECO, las otras financieras 

como Hermandad de Honduras, Visión Mundial y 

PRONADEL en un porcentaje menor. 

Las tasas de préstamo son elevadas según el crédito que 

se busque, hay tasas que tienen un 45% anual, otras un 

32% anual y en pocas cantidades un 20% anual, ya que 

estos son prestamos rápidos, por tal razón no son muy 

favorables en algunas financieras. 
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CAPITULO VI 

PROPUESTA PARA EL DESARROLLO DEL RUBRO DE 

VINOS ARTESANALES EN EL MUNICIPIO DE BELÉN 

GUALCHO OCOTEPEQUE” 

6.1 Línea Introductoria 

La presente Propuesta Metodológica es elaborada después 

de un exhaustivo análisis a las microempresas dedicadas a 

la producción de vinos artesanales de frutas de temporada 

en la zona de Belén Gualcho Ocotepeque, “Flor de 

Manzana, Flor de Durazno, Yerbabuena  y Esfuerzo y 

Superación” 

Los aportes conceptuales y metodológicos de esta 

propuesta se desarrollan a partir de reconocer la 

importancia que tiene la producción de vinos artesanales de 

frutas en la zona. Para avanzar en el conocimiento de este 

proyecto  de desarrollo se caracterizaron los aspectos 

técnicos organizativos, económicos y sociales,  en el 

contexto de la comunidad investigada; y se analizaron, en 

concreto, las dificultades que presenta cada microempresa 

estudiada. 

Por lo tanto este estudio persigue demostrar el desarrollo 

microempresarial productivo de dicha comunidad a través 

del  trabajo conjunto Comunidad-Microempresa-Producción-UDI-D
EGT-U
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técnicos de distintas instituciones que apoyan esta iniciativa 

productiva.  

La estrategia metodológica aplicada fue la Investigación-

Acción-Microempresario, donde comunidad, las 

microempresas y el trabajo productivo interactúan en el 

conocimiento de los problemas reales y sentidos por cada 

uno de los miembros de las microempresas: Flor de 

Manzana, Flor de Durazno, Yerbabuena  y Esfuerzo y 

Superación, como en la formación y capacitación de los 

mismos en su momento, para la producción y solución de  

problemas.  

Los resultados obtenidos evidencian grandes estímulos 

tanto en el agente micro emprendedor de forma individual y 

en las microempresas de forma general para la ejecución 

de planes en conjunto que mejoraran las condiciones tanto 

físicas, financieras, productivas y organizacionales, entre 

otras de cada microempresa. 

 

6.2 Resumen actual de las microempresas estudiadas. 

Estas microempresas estudiadas: venden sus productos 

principalmente penetrando en  mercados locales, usando 

tecnologías simples y artesanales a veces contratan mano 

de obra externa a la familia. Generan excedentes 

económicos insuficientes para capitalizarse y crecer en UDI-D
EGT-U
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forma sustentable, tienen débiles conexiones con las 

instituciones de apoyo técnico de su entorno cercano.  

Otra barrera que las afecta severamente se refiere a la 

escasez de varios factores entre sí (entre microempresas), 

lo que les impide tener acceso a asistencia técnica y 

fuentes de financiamiento adecuadas, además padecen de 

falta de mercados rentables para vender sus productos.  

6.3 Justificación de la propuesta  

Las condiciones en que se encuentran las microempresas 

Flor de Manzana, Flor de Durazno, Yerbabuena  y Esfuerzo 

y Superación y sus potencialidades de desarrollo, descritas 

en los capítulos anteriores, son unos de los fundamentos de 

la propuesta metodológica para incorporar y fortalecer el 

componente microempresarial.  

Esta propuesta, además, intenta sugerir un marco 

estratégico realista que sirva de ordenamiento a la 

diversidad de demandas de apoyo a estas microempresas. 

Está a la vez permite diseñar y ejecutar sus actividades en 

apoyo de las microempresas como un todo o una red a 

través de un mecanismo más sistemático y estratégico que 

aseguren su prioridad, relevancia, eficiencia y una clara 

vinculación con la producción y comercialización de vinos 

de fruta. 

 UDI-D
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6.4 Objetivo de la propuesta  

Organizar y crear una propuesta metodológica de análisis y 

de reflexión en torno a las microempresas dedicadas al 

rubro de producción de vinos de frutas, como una de las 

alternativas posibles para superar los problemas 

productivos  y contribuir a generar fuentes de empleo y 

mejorar los ingresos de los beneficiarios de las cuatro 

microempresas de la zona de Belén Gualcho Ocotepeque. 

 

6.5 Propuesta de una estrategia operacional  

 

6.5.1 Introducción y flujo de una estrategia operacional  

La finalidad principal de esta propuesta es presentar una 

estrategia operacional tentativa y por lo tanto, sujeta a 

posteriores mejoramientos, sobre las maneras con más 

efectividad para incorporar  componentes de desarrollo de 

las microempresas dedicadas a la producción del vino en 

Belén Gualcho, Ocotepeque.  

Para simplificar esta tarea resulta, entonces, conveniente 

señalar desde el inicio los contenidos principales de 

propuesta, empleando como fuente de información la base 

de datos obtenida por un levantamiento de un diagnostico UDI-D
EGT-U
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aplicado de forma general a los miembros que pertenecen a 

las microempresas de la zona.   

En términos metodológicos concretos este principio se 

traduce en el acercamiento y conocimiento de las 

microempresas, a las unidades productivas en su nivel 

específico (niveles productivos, y demás aspectos 

concernientes a la producción, etc.), a fin de vincular su 

realidad particular con los elementos más importantes de su 

entorno general (nuevas tecnologías, mercados regionales, 

nacionales o internacionales, intereses productivos, política 

crediticia, nuevos conocimientos técnico científicos en el  

rubro o actividad, etc.). 

  El desarrollo productivo del rubro o actividad se 

caracterice por una visión más general donde las  

diferentes combinaciones de las variables dan origen en 

teoría, a una diversidad de situaciones que pueden servir 

como marco de referencia para diseñar la presente 

propuesta.  

 

6.6 Problemas detectados  

 Problema de gestión: En este sentido no existe una 

planificación del trabajo y las ventas, que se refleja en 

la falta de un plan general, pocas alianzas estratégicas,  

insuficiente administración de recursos, problemas en el UDI-D
EGT-U
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manejo y distribución del dinero (no presentan sueldos 

fijos y no cuentan con sistemas de registros contables 

eficientes). 

 Problema de carácter financiero:  Dificultad de acceder 

a los créditos disponibles por las garantías que éstos 

exigen (hipotecarias, prendarias, avales, etc.). Escaso 

conocimiento para la toma de decisiones y el manejo 

financiero de sus microempresas. 

 Problema de comercialización: Problemas para 

acceder a mercados más rentables para la venta de sus 

productos,  poco acceso a infraestructura, falta de 

realismo en los estudios de mercado, dificultades para 

obtener permisos de venta y desconfianza en la calidad 

de sus productos por parte del público. 

 

 Problema en el ámbito tecnológico:  Técnicas de 

producción simples y artesanales, bajo nivel de 

componentes tecnológicos no físicos (no se manejan 

conceptos modernos de organización ni de 

administración) y falta de capital para mejorar la 

tecnología productiva, excepto en la microempresa.
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TABLA 3  PROPUESTA DE UNA MATRIZ PARA CORREGIR PROBLEMAS DE GESTIÓN: 

FASE REQUERIMIENTO TÉCNICA INSTRUMENTO 

Planificación 

de trabajo y 

ventas 

Reunir a los 

microempresarios para 

platicas continuas 

sobre temas de 

planificación 

Diálogos dirigidos 

 

Diálogos con grupos de microempresarios 

Capacitaciones 

continuas 

Solicitar apoyo a 

las instituciones 

que apoyan esta 

labor 

Talleres intensivos para solucionar problemas de 

planificación y enseñar la forma de cómo planificar  

bien diario, semanal, quincenal, mensual, 

trimestral, semestral y anualmente. 

Alianzas 

estratégicas 

Identificar a 

organismos y 

programas que 

incorporen a los 

microempresarios en 

Auto diagnóstico y 

visitas a las 

agencias y a las 

instituciones de 

apoyo a 

- Mapa de servicios y oportunidades 

- Entrevistas con funcionarios de entidades de 

apoyo, públicas o privadas, ya sean locales, 

nacionales o internacionales. 
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sus necesidades. 

Pueden ser locales, 

nacionales y/o 

internacionales 

microempresarios 

presentes en la 

zona y fuera de ella 

Administración 

de recursos 

monetarios, 

materia prima, 

mercados, 

producción 

Capacitaciones 

continuas 

Solicitar apoyo a 

las instituciones 

que apoyan esta 

labor 

Talleres intensivos acerca de contabilidad, manejo 

y distribución del dinero 

Remuneraciones salariales, consideraciones e 

inversiones financieras al momento de producir.  

Conformación 

de una red de 

microempresar

ios para poder 

producir y 

competir en el 

mercado en 

unidad 

Invitar a miembros de 

las microempresas 

focalizadas 

Diálogos intensivos 

Se trata de entender a las 4 microempresas como 

una red de microempresas, misma que establezca  

sus ejes  fundamentales en una sola ruta: 

Organizar a los miembros de las microempresas 

bajo un modelo de segmentación y distribución 

racional del quehacer económico y productivo, 

esto es para lograr una sinergia social y 

económica entre productores y demás agentes 
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(comerciales, materia prima, proveedores, 

financiadores, etc.), para la concertación de 

alianzas estratégicas de modo exista una 

comprensión y asimilación consciente de la 

necesidad de unificar esfuerzos y recursos. 

Si las microempresas unificadas no cuentan con 

un mercado donde comercializar de nada habrá 

servido todo el esfuerzo, ni podrá superarse la 

situación productora y comercializadora. Por tanto, 

es indispensable la creación y consolidación de 

una red de microempresas con un solo fin y que 

se cree un equipo de trabajo para la búsqueda de 

mercados donde posicionar el vino de fruta y 

garantizar el retorno de lo invertido con niveles de 

rentabilidad satisfactorios y suficientes que 

posibiliten el crecimiento económico. 
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TABLA 4  PROPUESTA DE LAS ETAPAS PARA LA CONFORMACIÓN DE LA RED DE MICROEMPRESARIOS 

(DEBE HACERLO UNA INSTITUCIÓN TÉCNICA QUE APOYE ESTA INICIATIVA) 

ETAPAS OBJETIVOS ACTIVIDADES 
RESULTADOS 

ESPERADOS 

ACCIONES DE LOS 

TÉCNICOS QUE APOYAN 

ESTA INICIATIVA 

Puesta en común 

de elementos 

básicos de la 

propuesta de la 

Red de 

microempresarios 

Socializar con directores 

y técnicos de Proyectos 

los ejes fundamentales 

de la propuesta 

Taller con 

Directores y 

Encargados de las  

microempresas 

Análisis, 

reflexiones, 

enriquecimiento 

de la propuesta 

Presentación y 

aclaraciones sobre 

alcances de la propuesta 

Dar a conocer a 

los 

microempresarios 

esta labor en red 

Socializar con los 

microempresarios y 

hacer que estos se 

apropien de la idea 

Taller con 

microempresarios 

de las cuatro 

microempresas de 

la zona 

Análisis, 

reflexiones y 

apropiación de la 

idea de una red 

Presentación y 

aclaraciones sobre 

alcances de la propuesta 

con lenguaje sencillo y 

coloquial 

Motivación y 
Generar interés para que 

las microempresarios se 
Talleres de 

Decisión para 

implementar 

Capacitación del equipo 

que decidió iniciar este UDI-D
EGT-U
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promoción unan en una red para 

poder producir, 

cosechar, comercializar, 

financiar y más 

beneficios de la unión 

seguimiento propuesta nuevo proceso 

organizacional productivo 

Instalación y 

Consolidación 

Establecer el equipo y 

elaborar plan de acción 

Preparación del 

diseño de la red: 

estrategia, 

metodología y 

elementos de la 

red 

Poner en marcha 

la propuesta 

siguiendo 

estrategia y 

metodología 

Capacitación permanente 

y  puesta en marcha de la 

red 

Seguimiento y 

Supervisión 

Establecer un programa 

de seguimiento y 

evaluación 

Actividades de 

seguimiento y 

supervisión 

Instalación de un 

sistema de 

supervisión y 

seguimiento 

Capacitaciones por parte 

de los técnicos en 

métodos de supervisión y 

seguimiento 
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TABLA 5  PROPUESTA DE UNA MATRIZ PARA CORREGIR PROBLEMAS DE CARÁCTER FINANCIERO: 

FASE REQUERIMIENTO TÉCNICA INSTRUMENTO 

Operacionalización de 

garantías hipotecarias, 

prendarias y fiduciarias 

Capturar información de 

instituciones financieras y 

caracterizar las tendencias 

generales del rubro 

previamente definido para un 

crédito 

Asistencia técnica o 

trabajo asistido por 

equipo del proyecto 

 

Sondeo y estudio de 

financieras, bancos y 

cooperativas. 

 

Adquirir conocimientos 

acerca de la forma de 

acceder a créditos 

Capacitaciones continuas 

Solicitar apoyo a las 

instituciones que apoyan 

esta labor 

Equipo técnico de 

instituciones financieras 

brindan apoyo en 

capacitaciones y 

ofrecimientos de sus 

servicios financieros 

Toma de decisiones 

financieras en las 

microempresas 

Capacitaciones continuas 

Solicitar apoyo a las 

instituciones que apoyan 

en esta labor 

Capacitaciones y talleres 

continuos con expertos 

en los temas financieros  
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y toma de decisiones 

Detección de 

instituciones Ong´s o 

instituciones públicas 

para apoyo a los 

microempresarios 

Revisar itinerario de 

instituciones que apoyan 

estos proyectos 

empresariales 

Asistencia Técnica para 

detección y búsqueda de 

instituciones 

Búsqueda de 

instituciones para apoyo 

Preparar propuestas de 

proyecto para financiar 

aspectos relevantes de 

mucha importancia para la 

producción y 

comercialización de vinos 

Asistencia técnica de 

organismos presentes de 

apoyo tal es el caso de 

ODECO 

Elaboración, 

presentación, validación 

y entrega de propuestas 

a instituciones 

identificadas 

Hacer las correcciones 

necesarias a las propuestas 
IDEM IDEN 

Después de aprobada la 

institución hay que ejecutarla 
IDEM IDEM 
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TABLA 6  PROPUESTA DE UNA MATRIZ PARA CORREGIR PROBLEMAS DE COMERCIALIZACIÓN 

FASE REQUERIMIENTO TÉCNICA INSTRUMENTO 

Identificar demanda de 

vinos 

Recopilar información de 

lugares de venta de vinos 

Investigación secundaria 

objetiva 

Revisión información 

secundaria (lugares 

donde venden vino en 

Copan, Lempira, 

Ocotepeque, Santa 

Bárbara, San Pedro Sula 

y más mercados que 

sean de origen atractivo 

para los productores 

C Capturar información de 

mercado y caracterizar las 

tendencias generales del 

rubro previamente definido. 

 

Asistencia técnica o 

trabajo asistido por 

equipo de la red de 

microempresarios 

 

Estudio o sondeo de 

mercado 
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Creación de una 

instancia 

comercializadora de 

vinos 

Unificación como una 

sola red microempresarial 

Asistencia técnica o 

trabajo asistido por 

equipo de la red de 

microempresarios 

 

Unir  que si estas cuatro 

empresas no se unen 

cualquier programa 

implementado no tendrá 

éxito si no resuelve la 

comercialización de los 

productos. Juntas las 

microempresas será más 

factible alcanzar altos 

niveles de productividad 

y producción, así como 

una excelente calidad 

competitiva. 
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Hacer gestiones para 

reparación en 

infraestructura 

Invitar a fuerzas vivas 

 de la comunidad y ONG´s 

presentes en la zona 

Invitaciones con 

motivación personal 

Se debe adecuar la 

infraestructura vial y 

medios de transporte a 

los  requerimientos de 

intercambio comercial de 

los productos, a través 

del trabajo participativo 

de la red de 

microempresarios. 

Un elemento importante 

del costo de un producto 

es su traslado hacia los 

mercados donde se 

comercializa o puede 

comercializarse, ya que 

éste puede incidir de tal 

manera que resulte no 

rentable dicha 

comercialización. UDI-D
EGT-U
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Acceso vial en buen 

estado para 

comercializar 

Detectar y solventar la 

carencia de 

infraestructura a través 

de talleres y sitios de 

detección de esta 

necesidad 

Lluvia de ideas y lluvia 

de soluciones a los 

problemas detectados 

 

Invitar a fuerzas vivas de 

la zona para unificar 

esfuerzos 

La red de microempresas 

debe contar con acceso 

vial adecuado y en buen 

estado es esencial para 

distribuir y vender el 

vino. En algunos lugares 

de Belén Gualcho se 

nota la carencia de una 

infraestructura vial o el 

mal estado lo que 

dificulta o encarece el 

transportar los productos 

hacia otras localidades, 

hay que eliminar este 

factor de desmotivación 

vial. 

Se deben unificar 

esfuerzos con los entes 

gubernamentales y no UDI-D
EGT-U
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gubernamentales para 

encontrar soluciones  

paliativas, inmediatas y 

factibles para reparar el 

acceso vial el cual debe 

ser hecho con trabajo 

propio y disponibilidad de 

recursos. 

Obtención de permisos 

especiales para la 

venta (registros 

sanitarios). 

Mantener información 

acerca de donde tramitar 

estos permisos y los 

requerimientos 

necesarios para 

obtenerlos 

Información primaria con 

los técnicos 

institucionales 

Solicitar información por 

medio de técnicos que 

apoyan esta red 

microempresarial 

Estandarizar la 

producción 

Mantener una misma línea 

de producción 

(CALIDAD) 

Seguimiento técnico y 

cateo de vinos 

Se debe seleccionar bien 

al personal que hará esta 

labor, ya que de ellos 

dependerá la forma en 

UDI-D
EGT-U

NAH
Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



110 
 

que se disparara la 

calidad y venta de los 

vinos y por ende 

aumentar la rentabilidad 

vitalicia de las mismas. 

Identificación de 

oportunidades de 

negocios 

Definir estrategias de 

identificación 

Asistencia técnica o 

trabajo asistido por 

equipo de la red micro 

empresarial 

Una vez definida la 

estrategia de 

identificación de 

oportunidades de 

negocios, el próximo 

paso es decidir las 

etapas de  

sensibilización, 

motivación y promoción, 

instalación y 

consolidación  y la etapa 

de seguimiento y 

supervisión 
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TABLA 7  PROPUESTA DE UNA MATRIZ PARA CORREGIR PROBLEMAS EN EL ÁMBITO TECNOLÓGICO: 

FASE REQUERIMIENTO TÉCNICA INSTRUMENTO 

Técnicas de producción 

 

 

 

          Capacitación 

 

 

 

 

Asistencia técnica o 

trabajo asistido por 

equipo de la red 

microempresarial 

 

Diálogos con grupos 

enfocados 

Detección de las 

necesidades a través de 

lluvia de ideas 

Definir las necesidades 

priorizadas para darle 

atención 

Talleres acerca de la 

comparación sobre 

producción artesanal, semi 

artesanal, 

artesanal/tecnología y 

tecnológica. 

Inversión 

Asistencia técnica o 

trabajo asistido por 

equipo de la red 

microempresarial 

Solventar el problema 

económico y financiero para 

invertir en alta tecnología 

de producción, 
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CONCLUSIONES 

 

1. El municipio de Belén Gualcho Departamento de 

Ocotepeque  tiene grandes potenciales debido a su 

posición geográfica, siendo propicio para los cultivos 

que requieren de las bondades de sus condiciones 

agroecológicas, existiendo esta potencialidad los 

pobladores de esa zona se organizan formando 

pequeñas microempresas para transformar de una forma 

artesanal la materia prima existente, obteniendo una 

bebida exquisita como lo es el vino de frutas tropicales, 

mismo que por su sabor lo hace característico de la 

zona, generando aceptación para los consumidores. 

2. Las microempresas que se han estudiado reflejan el 

carecimiento de algunos recursos técnicos e insumos 

necesarios para la transformación de la materia prima, 

mas sin embargo gracias al espíritu de superación y 

organización de los socios de las microempresas 

mismas que establecieron lazos fructuosos con diversas 

instituciones, dieron a conocer el rubro de los vinos, 

impulsando un mercado en la zona que a la vez genera 

un modelo de desarrollo socio económico. 
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3. Las  Microempresas estudiadas tienen una gran 

dimensión en el sector productivo de la zona, por lo que 

se  precisan las aproximaciones que permiten un 

acercamiento a su realidad, después de conocer las 

necesidades de las microempresas se puede redactar 

una propuesta que permita a estas poder salir adelante 

y alcanzar las utilidades necesarias para solventar los 

problemas de la misma. 
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RECOMENDACIONES 

1. Un hallazgo importante es la creación de una instancia 

comercializadora de vinos y de esta forma poder 

competir mediante unificación como una sola red 

microempresarial apoyada por asistencia técnica o 

trabajo asistido por equipo de la red de 

microempresarios ya que si no se unen, cualquier 

programa implementado no tendrá éxito si no resuelve 

la comercialización de los productos. Juntas las 

microempresas será más factible alcanzar altos niveles 

de productividad y producción, así como una excelente 

calidad competitiva 

2. Se debe capacitar a todos los microempresarios, ya que 

en las microempresas Flor de Manzana, Flor de 

Durazno, Yerbabuena  y Esfuerzo y Superación, es muy 

necesario para obtener resultados positivos en el ámbito 

operativo y financiero de forma eficiente. Esto es porque 

el recurso humano altamente calificado y motivado es 

indispensable, por lo que es de consideración el 

capacitar y desarrollar el talento de cada uno de los 

miembros de la Red de microempresarios productores, 

en cualquiera de los rangos jerárquicos que se 

encuentren.  
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3. Las Microempresas deben mantener en primera línea 

después de la producción la atención al cliente ya que 

es de vital importancia tener una constante 

retroalimentación con los clientes, de manera que estos 

queden satisfechos, sean fieles a la red de 

microempresas y generen más y mejor información para 

el público, de esta manera logrando atraer más clientes.  

4. Se deben minimizar costos porque el énfasis en la 

minimización de costos se constituye ahorrando la 

mayor cantidad de costos, para que el proyecto tenga 

éxito y sea rentable.  

5. Hay que expandir e innovar la producción de vinos, 

porque si se hace la inversión estará en incremento de 

capital para destinar a la creación de nuevos e 

innovadores productos que permitan la expansión de la 

empresa.  

6. No se debe perder el control de la producción y la 

calidad para que el cliente este satisfecho en todo 

momento con el producto 

7. Poner en práctica la propuesta generada en esta tesis 

para alcanzar niveles altos de estándar, objetividad, 

productividad, ganancias y mayor rendimiento en las 

microempresas UDI-D
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8. Se debe formar una red de microempresas para 

fortalecerse mutuamente, si esto se hace será más 

factible el optar a financiamiento, capacitarse en áreas 

administrativas y contables, adquirir materia prima a 

más bajo precio y maquinaria para producir con 

tecnología de punta. 

9. Si se concretan estas acciones con los equipos técnicos 

de las instituciones que apoyan esta iniciativa tales 

como son Aldea Global, INFOP, ODECO, FHIA, Visión 

Mundial entre otros, se podrán concertar, defin ir, 

planificar, actuar o ejecutar y evaluar las acciones 

ofrecidas en esta propuesta metodológica. 

10. Elaborar estudios de cadenas productivas sobre los 

cultivos que cultivan en los municipios de Belén Gualcho 

Ocotepeque. 

11. Hacer una investigación  de  las potencialidades que 

cuentan los municipios de Belén Gualcho.  

12. Realizar estudios de mercado para fortalecer las 

microempresas para mejorar la comercialización.  

13. Establecer estudios de cultivos para mejorar las 

técnicas de producción según las condiciones del 

entorno. 

14. Estudio sobre las condiciones socioecomicas de los 

habitantes de las comunidades del municipio.   UDI-D
EGT-U
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GLOSARIO 

 

ANÁLISIS CUANTITATIVO DE CONTENIDO: 

Técnica para estudiar la comunicación de una manera 

objetiva, sistemática, que cuantifica los contenidos en 

categorías. 

 

CALIDAD DEL PRODUCTO: 

Capacidad que tiene un producto para desempeñar sus 

funciones; incluyendo durabilidad, confiabilidad, precisión, 

facilidad de operación, reparación y otros atributos 

apreciados. 

 

CANAL DE DISTRIBUCIÓN (CANAL DE 

MERCADOTECNIA) 

Medio por el cual una compañía o individuo adquiere un 

derecho, respecto a un bien o servicio durante el paso de 

productor a consumidor o usuario industrial.  

 

CANAL DE COMERCIALIZACION  

Canal que carece de intermediarios. 

 

CICLO DE VENTA UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



121 
 

Cada producto o servicio tiene un ciclo de venta diferente, 

entendiendo a este como el lapso que va desde la pr imera 

visita completada al cliente, a la firma del contrato o pedido.  

 

CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO 

Periodo de tiempo en el cual un producto produce ventas y 

utilidades. Incluye cinco diferentes fases Introducción, 

crecimiento, turbulencia, madurez y declive. 

 

COMERCIALIZACIÓN 

Conjunto de actividades desarrolladas con el fin de facilitar 

la venta de un nuevo producto o mercancía. 

 

COMERCIANTE MAYORISTA 

Empresa independiente que posee los derechos sobre la 

mercancía que maneja. 

 

COMPETENCIA MONOPÓLICA: 

Estructura de una industria u organización de mercado, en 

la cual compiten muchas empresas que ofrecen productos 

similares, pero ligeramente diferenciados. Los competidores 

monopolistas tienen cierto control sobre el precio. La 

competencia en precio y calidad proviene de la 

diferenciación del producto. El acceso y la salida son 

relativamente fáciles y el éxito de estos atrae nuevos 

competidores. 
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COMPETENCIA OLIGOPÓLICA: 

En este existe un número pequeño de empresas de manera 

que los vendedores son conscientes de su 

interdependencia, por lo tanto las empresas deben estar 

pendientes de lo que hagan sus competidoras, la 

competencia no es perfecta y por lo tanto la rivalidad entre 

las empresas es alta. 

 

COMPETENCIA PURA: 

Mercado en que muchos compradores y vendedores 

comercian de manera uniforme, ningún comprador o 

vendedor influye mucho en el precio del mercado en ese 

momento. 

 

CONFIABILIDAD:  

Se refiere al grado en que utiliza el investigador para 

registrar información o datos sobre las variables que t iene 

en mente. 

 

CUESTIONARIOS:  

Consiste en un conjunto de preguntas respecto a una o más 

variables a medir. UDI-D
EGT-U
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DATOS PRIMARIOS: 

Datos recolectados para tratar un objetivo específico de 

investigación (opuesto a datos secundarios).  

 

 

DATOS SECUNDARIOS: 

Datos recolectados con algún propósito actual de la 

investigación. 

 

DEMANDA TOTAL: 

Volumen total que adquiriría un grupo de clientes, en un 

área geográfica, dentro de un período, en un ambiente de 

mercadeo definido, bajo un programa de mercadeo definido.  

 

DEMANDA: 

Muestra cuantos bienes o servicios se solicitarían a los 

diversos precios posibles, para satisfacer los deseos por 

medio del poder adquisitivo de cada persona. 

 

DEMOGRAFÍA 

Estudio de la población humana en términos de tamaño, 

densidad, ubicación, edad, sexo, raza, ocupación y otras 

variables similares. 

 

DESARROLLO DE ESTRATEGIA DE MERCADOTECNIA:  UDI-D
EGT-U
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Diseño de una estrategia inicial para un nuevo producto 

basado en un concepto asociado al mismo. 

 

DESARROLLO DE NUEVOS PRODUCTOS: 

Tanto el desarrollo de productos originales, como las 

mejoras de un nuevo producto o las modificaciones del 

mismo, constituyen la elaboración de un producto nuevo 

DESARROLLO DEL MERCADO 

Estrategia de crecimiento de una compañía por la 

identificación y desarrollo de nuevos segmentos para 

productos que ya tiene en ese momento. 

 

DESARROLLO DEL PRODUCTO 

Estrategia de crecimiento de una compañía ofreciendo 

productos modificados o nuevos a los mismos segmentos 

del mercado; desarrollo del concepto del producto en un 

producto físico para garantizar que la idea puede 

convertirse en un producto viable. 

 

DISEÑO:  

Plan estratégico que se desarrolla para obtener la 

información que se requiere en una investigación.  

 

EFICIENCIA 

Criterio usado para juzgar si un estudio de investigación de 

mercado produce la cantidad y la calidad máxima de 

información por un gasto mínimo de tiempo y dinero. UDI-D
EGT-U
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EFECTIVIDAD 

La efectividad de un sistema de ventas está relacionada 

con varios factores asociados al tipo y calidad del producto, 

el precio, las habilidades y preparación del vendedor. 

 

 

EJECUCIÓN DE MERCADOTECNIA: 

Proceso que convierte las estrategias y planes de 

comercialización en acciones de mercadeo concretas a fin 

de cumplir los objetivos estratégicos de mercadotecnia.  

 

ENFOQUE CUALITATIVO:  

Utiliza recolección de datos sin medición numérica para 

descubrir o afinar preguntas de investigación y puede o no 

probar hipótesis en su proceso de interpretación. 

 

ENFOQUE CUANTITATIVO:  

Usa recolección de datos para probar hipótesis con base en 

la medición teórica y el análisis estadístico para establecer 

patrones de comportamiento. 

 

EXPERIMENTO:  

Estudio en el que se manipulan internacionalmente una o 

más variables independientes para analizar las 

consecuencias que la manipulación tiene sobre una o más UDI-D
EGT-U
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variables dependientes, dentro de una situación de control 

para el investigador. 

 

 

FIJACIÓN DE PRECIOS: 

Determinación de un precio alto para un nuevo producto a 

fin de extraer el máximo de beneficios de aquellos 

segmentos que estén dispuestos a pagar el alto precio; la 

empresa realiza menos ventas pero con mayor beneficio 

relativo. 

 

HIPÓTESIS 

Respuesta posible a los objetivos de investigación. 

 

IMAGEN DEL PRODUCTO: 

Manera en que los consumidores perciben un producto real 

o potencial. 

 

IMAGEN ORGANIZACIONAL 

Manera en que un individuo o grupo considera una 

organización. 

 

INSTRUMENTO DE MEDICION:  recurso que utiliza el 

investigador para registrar información o datos sobre las 

variables que tiene en mente. 
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INVESTIGACION: documento donde se describe el estudio 

efectuado (que investigación se llevó a cabo, como se 

realizó, que resultados y conclusiones se obtuvieron).  

 

 

INVERSIÓN 

Acumulación de capital, puede ser vista también como la 

cantidad de nuevas plantas, equipos y viviendas adquiridas 

durante el último año 

 

LOGÍSTICA 

Aplicado a todas las fases de distribución de los productos, 

incluyendo los eslabones de la cadena distribución 

requeridos para hacer llegar el producto hasta el cliente 

final. La logística (término de origen militar) se encarga de 

optimizar los fletes, asegurarse que los productos vayan 

bien transportados, calcular tiempos de espera y de 

descarga, manejo y control de almacenamiento. El objetivo 

final de la logística es disminuir los niveles de inventario  y 

optimizar el funcionamiento de la cadena de distribución.  

 

MARCA 

Nombre, término, signo, símbolo o diseño o la combinación 

de éstos con lo cual se pretende identificar los bienes o 

servicios de un vendedor o grupo de vendedores y 

diferenciarlos de los competidores. 
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MEDICION: proceso que vincula conceptos abstractos con 

indicadores para registrar información o datos sobre las 

variables que tiene en mente. 

 

MERCADOTECNIA 

Conjunto de actividades humanas dirigidas a facilitar y 

realizar intercambios. Proceso de planear y realizar la 

concepción, fijación de precios, promoción y distribución de 

ideas, bienes y servicios que producen intercambios que 

satisfacen los objetivos del individuo y de las 

organizaciones. Todo lo que se haga para promover una 

actividad, desde el momento que se concibe la idea, hasta 

el momento que los clientes comienzan a adquirir el 

producto o servicio en una base regular. 

 

OBSERVACIÓN 

Método de recolección de datos donde los comportamientos 

relevantes son registrados; algunos ejemplos son la 

observación directa, la observación inventada, las medidas 

de rastreo físico y los dispositivos de registro del 

comportamiento. 

 

OBSERVACIÓN CUANTITATIVA:  

Registro sistemático, valido y confiable de comportamiento 

o conducta manifiesta. 
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OBSERVACIÓN CUALITATIVA:  

Técnica de recolección de datos cuyos propósitos son: 

a) Explotar (ambientes, contextos, subculturas, etc.)  

b) Describir (comunidades, ambientes, actividades, etc.)  

c) Comprender (procesos, interrelaciones etc.)  

d) Identificar (problemas) 

e) Generar (Hipótesis para futuros estudios) 

 

ORGANIZACIÓN GEOGRÁFICA 

Estructura organizacional en la que la fuerza de ventas 

global de una empresa (y quizá otras áreas funcionales) se 

especializa por área geográfica. 

 

PENETRACIÓN DE MERCADO 

Estrategia de crecimiento empresarial mediante el aumento 

de ventas de los actuales productos en los segmentos de 

mercado atendidos en el presente, sin realizar 

modificaciones en el producto. 

 

PENETRACIÓN 

Proceso por el cual las personas seleccionan, organizan e 

interpretan la información para formarse una imagen 

significativa del mundo. 
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PLANIFICACIÓN 

Toda actividad en la cual se prevé de manera consciente y 

programada las actividades que puedan ocurrir en el futuro. 

Toda actividad requiere ser planificada. Las actividades de 

mercadeo necesitan ser planificadas cuidadosamente para 

tener resultados exitosos. 

 

POSICIONAMIENTO DEL PRODUCTO: 

Estrategias y tácticas de comunicación destinadas a crear y 

mantener en un lugar de preferencia en la mente del 

consumidor, ya sea un producto o un servicio. Esto es, 

poner al producto en una posición relevante ante las 

decisiones del comprador. 

 

POSICIONAMIENTO EN EL MERCADO: 

Medidas que se toman para que un producto ocupe en las 

mentes de los consumidores, un sitio definido, s ingular y 

deseable con respecto los productos de la competencia. Se 

trata de formular un posicionamiento competitivo del 

producto, y una mezcla de mercadotecnia detallada. 

 

PRECIO 

Cantidad de dinero pedida a cambio de un producto o 

servicio o suma de los valores que los consumidores 

intercambian por los beneficios de tener o usar el producto 

o servicio. 
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PRESENTACIÓN 

Etapa del proceso de venta en la que el vendedor cuenta la 

"historia" del producto al comprador y demuestra cómo le 

hará ganar dinero o ahorrarlo. 

 

PROCESO DE INVESTIGACIÓN 

Serie de fases o pasos que fundamentan el diseño y la 

implementación de un proyecto de investigación de 

mercados, incluyendo el establecimiento del propósito y de 

los objetivos de la investigación, la estimación del valor de 

la información, el diseño y la implementación. 

 

PROPÓSITO DE LA INVESTIGACIÓN 

Una afirmación precisa de que información se necesita, 

consistente en los objetivos de investigación, la hipótesis y 

el alcance o los límites de la investigación. Comprensión 

compartida entre el administrador y el investigador acerca 

de las alternativas de decisión, los problemas y las 

oportunidades a ser estudiadas, quienes serán los usuarios 

de la investigación. 

 

PROVEEDORES 

Compañías e individuos que proporcionan los recursos 

necesarios para que la compañía y sus competidores 

produzcan bienes y servicios. 
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PUBLICIDAD 

Cualquier forma pagada y no personal de presentación y 

promoción de ideas, bienes, o servicios por un patrocinador 

identificado. 

 

RECOLECCION DE DATOS:  

Consiste en recolectar todos aquellos datos pertinentes 

sobre variables, sucesos, contextos, categorías, 

comunidades u objetos involucrados en la investigación.  

 

SEGMENTACIÓN DE MERCADO 

Proceso de clasificación de clientes en grupos con distintas 

necesidades, características o comportamientos. Se divide 

un mercado en grupos de consumidores bien definidos que 

requieran productos o mezclas de mercadotecnia distintas.  

 

SERVICIOS 

Actividades para promover a una compañía o sus productos 

insertando noticias no pagadas por el patrocinador en los 

medios de comunicación. 

 

SUPERMERCADOS 

Tiendas de autoservicio grandes que operan con costos 

bajos, márgenes bajos, y grandes volúmenes; manejan una 

amplia variedad de alimentos, prendas de vestir y productos 

para el hogar. 
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VALIDEZ:  

Se refiere al grado en que un instrumento de medición se 

aplica dos o más veces a un mismo grupo de personas, 

después de cierto período. 

 

VENTA  

La venta dirigida es aquella en que se asigna al vendedor 

una cantidad de clientes potenciales, personas o empresas, 

para visitar, en una lista sobre la cual la empresa lleva y 

mantiene un control. 

 

GRUPOS DE ENFOQUE O SESIONES EN PROFUNDIDAD: 

Reuniones de grupos pequeños o medianos en los que los 

participantes conversan entorno a uno o varios temas. 

 

TABULACION:  

Es la codificación física de los datos, es decir llenar la 

matriz de datos, el cual la matriz de dados puede hacer en 

hojas, las cuales tienen columnas y renglones. 
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SIGLAS 

 

ODECO Organización de Desarrollo de 

Corquin Copan 

INFOP   Instituto de Formación Profesional  

PRONADEL  Proyecto Nacional de Desarrollo  

H de H   Hermandad de Honduras  

FHIA    Fundación Hondureña De  

Investigación Agrícola 

GTZ    Gesellschaft fur Technische  

Zusammenarbeit (Agencia  

De Cooperación Técnica Alemana) 

ASONOG   Asociación de Organismos no  

Gubernamentales 

OXFAM INTERNACIONAL Ordo Fratum Minorum, 

IICA Instituto Interamericano de 

Cooperación para la Agricultura 
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ANEXOS 
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TABLA 8  CULTIVOS COMPRENDIDOS EN EL RUBRO 

FRUTAS 

TROPICALES 

FRUTAS 

EXÓTICAS 

FRUTAS  DE 

ALTURA 

1. Mango 

2. Piña 

3. Cítricos 

4. Maracuyá 

5. Papaya 

6. Guayaba 

7. Guanaban

a 

8. Aguacate 

9. Tamarindo 

10. Nance 

11. Marañó

n 

 

1. Lichas 

2. Mangostá

n 

3. Duriam 

4. Rambután 

5. Arándano

s 

6. Higo 

7. Uva 

8. Pitahaya 

1.  

Manzan

a 

2. Fresa 

3. Ciruela 

4. Mora 

5. Durazn

o 

(Mesa de Fruticultura.MAH. 2002) 
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CENTRO DE EXPERIMENTACIÓN PARA EL DESARROLLO DE 

LA FORMACIÓN  

(TECNOLÓGICA (CEDeFT)  

CENTRO UNIVERSITARIO DE LA REGIÓN OCCIDENTAL 

UNAH/ CUROC 

ENCUESTA A MICROEMPRESARIOS 

Esta encuesta es realizada con el fin de recabar información 

acerca de la  microempresa a la que usted pertenece; con el 

objetivo de para determinar así si cuentan con una organización 

definida para la venta de vinos artesanales. 

Se le solicita que en el espacio en blanco conteste la 

información que estime conveniente de acuerdo a su respuesta. 

2 ¿Cuál es la razón por la cual usted decidió pertenecer a la 

microempresa? 

Generación de Ingresos Por Satisfacción                         

Por Reconocimiento  

Otra razón______________________________________ 

3 ¿Cuál es el nombre de la microempresa? 

_____________________________________________ 

4 ¿En qué comunidad está la microempresa? 

_______________________________________________ 

5 Cuál es la principal actividad que realiza la microempresa 

_______________________________________________ 

ASOCIACIÓN DE ORGANISMO 

ORGANISMOS NO 
UNIVERSIDAD NACIONAL AUTONOMA 

DE HONDURAS 
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6 Su empresa produce vinos de frutas 

Sí   No  

Si su respuesta es no…. Abandone la encuesta…. 

Muchas gracias 

7 Que variedad de vinos de frutas producen 

_______________________________________________ 

8 ¿Cuál es la  cantidad promedio es la producción 

anualmente? 

De 100 a 250  De 251 a 300         

De 301 a 500  De 500 en adelante 

 

 

9 Usted cree que el precio de su principal producto es  

a) Elevado  b) normal  c) económico  

Por qué?_______________________________________ 

 

10 Quien determina el precio de los productos (Vinos 

Artesanales) 

_______________________________________________ 

 

11 La microempresa cuenta con su propia tierra para la siembra 

de cultivos 

Sí   No  

 

12 Qué área de terreno trabaja 

Mts2   VArz 2   Manzanas 

 

13 ¿Su empresa ha recibido algún tipo de asistencia técnica o 

capacitación? 

Si    No  
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14 Si recibieron indique que tipo de asistencia técnica y hace 

cuanto de ello 

_______________________________________________  

 

15 Que institución financio o impartió la capacitación 

_______________________________________________ 

 

16 ¿La microempresa cuenta con instalaciones adecuadas para 

la elaboración de los productos? 

Sí   No  
 

17 En qué estado se encuentran las vías de acceso a las 

comunidades donde se encuentra la microempresa 

Buena   Regular   Mala 

 

18 ¿Cuál de las siguientes hipótesis cree usted que necesita 

promover para ampliar la producción y venta de los 

productos? 

Fortalecer y consolidar la microempresa         

Certificar el producto                                               

Mantener la oferta y demanda del producto                                          

Promoción de la microempresa  

Otros __________________________________________ 

19 ¿Qué tipo de empleados tiene contratados en la 

microempresa? 

Familiares   Vecinos  Otros 

 

20 ¿Cuenta con proveedores de materia prima, maquinaria y/o 

equipos para la microempresa? 

Si    No    UDI-D
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21 Si cuenta con proveedores usted los:  

Escoge por su buena calidad                

Escoge por su bajo costo 

Escoge según la necesidad del pedido        

Otra (especifique) 

____________________________________ 

 

22 La producción que realiza es: 

Artesanal  Tecnificada  

 

23 En la microempresa para la producción se necesita un equipo 

de tecnología  

Sí   No    

¿Porque?_______________________________________ 

 

24 Para usted que significa productividad? 

_______________________________________________ 

 

25 para usted que significa su producto es de calidad? 

Sí   No    

 

26 Para su cliente, que cree usted que será un producto de 

calidad? 

Si    No    

¿Porque?_______________________________________

___________ 

27 Porque cree usted que la gente debería comprar sus 

productos? 

_______________________________________________

______________ 
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28 Mencione algunas sugerencias que hace el comprador 

cuando adquiere el producto: 

_______________________________________________ 

 

29 ¿cuál es la característica más importante de su empresa? 

a) mano de obra directa  

b) la maquinaria tecnología   

c) la forma de administración de la empresa  

 

30  ¿En la microempresa planifican sus ventas? 

Sí   No    

 

31 En la Microempresa utilizan publicidad para incrementar la 

venta de sus productos 

Sí   No    

Cual 

______________________________________________ 

 

32 Como se distribuyen sus productos, de forma directa? con 

intermediarios, vende a mayoristas, y estos a minoristas o de 

ambas formas (especifique) 

_______________________________________________ 

 

 

 

33 Si utiliza intermediarios ¿sabe el precio final de estos? 

Sí   No    

Cual 

_______________________________________________ 
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34 ¿cuál es su competencia pura directa? 

__________________________________________________ 

35 El mercado donde se distribuye su producto es:  

a) distribuido en la ciudad  

b) en el departamento  

c) en el país 

d) fuera del país  

 Especifique: 

_____________________________________________  

 

36 Su empresa necesita de más capital 

Sí   No    

¿Porque?_______________________________________ 

 

37 Para destinar a  

a) Inversiones En Maquinaria Y/O Equipos  

B) Compra De Materia Prima 

C) Personal  

D) Otros  

 Especifique 

______________________________________ 

 

38 Su empresa tiene acceso a crédito 

Sí   No    
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CENTRO DE EXPERIMENTACIÓN PARA EL DESARROLLO DE LA 

FORMACIÓN  

(TECNOLÓGICA (CEDEFT) 

CENTRO UNIVERSITARIO DE LA REGIÓN OCCIDENTAL 

UNAH/ CUROC 

 

ENTREVISTA  

 

“Vinos Artesanales  una alternativa para el desarrollo de las 

comunidades productoras de frutas tropicales  en el 

municipio de Belén Gualcho Ocotepeque”  

Nombre de la institución: ___________________________ 

Nombre y cargo del entrevistado: ___________________ 

1. ¿Cuál es el tipo de actividad que realiza su 

institución? 

2. ¿Cuál es el papel que juegan las instituciones para el 

desarrollo de la zona? 

3. ¿Qué criterio tiene usted acerca de las 

microempresas existentes en la región? 

4. Según su criterio ¿Cuáles son las dificultades que 

atraviesan las microempresas en la actualidad? 

ASOCIACIÓN DE ORGANISMO 

ORGANISMOS NO 
UNIVERSIDAD NACIONAL AUTONOMA 

DE HONDURAS 
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5.  ¿Cree usted que las microempresas son un factor 

importante para el desarrollo de las comunidades? 

6. ¿De qué forma se puede dar apoyo a las 

microempresas? 

7. ¿Ha brindado su institución algún tipo de apoyo a las 

microempresas existentes en la región? 

8. ¿En qué consiste el apoyo que brindan? 

9. En relación a los organismos cooperantes ¿Cómo se 

canalizan las ayudas para las microempresas? 

10. ¿De qué manera se realiza el apoyo a las 

microempresas? 

11. ¿Han mejorado las microempresas con el apoyo 

brindado? 

12. ¿Cuáles son los requisitos que solicitan las 

instituciones para facilitarles asistencia a las 

microempresas? 

13. ¿Cuáles son las áreas que apoyan las instituciones a 

las microempresas? 
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CAPACITACIONES                

IMPARTIDAS 

 

 

 

 

 

 

 UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



146 
 

TABLA 9  CAPACITACIONES IMPARTIDAS A LOS 

MICROEMPRESARIOS 
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ILUSTRACIÓN 2 FOTOMEMORIA 

 

Productores Mipyme Flor de Manzana  

 

Cultivo de Manzana 

 UDI-D
EGT-U

NAH

Procesamiento Técnico Documental y Digital

Derechos Reservados



149 
 

 

Productores de la Mipyme  Yerbabuena 
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Productores de la Mipyme Esfuerzo y Superación 

 

 

Cultivo del Durazno  
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Cultivo de Moras 

 

 

Participación  de Estudiantes  de Ingeniería Agroindustrial UDI-D
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